Mikrofinanciranje i siromastvo - prava istina o
korelaciji

Novak, Kresimir

Master's thesis / Diplomski rad
2017

Degree Grantor / Ustanova koja je dodijelila akademski / strucni stupanj: University of
Pula / Sveuciliste Jurja Dobrile u Puli

Permanent link / Trajna poveznica: https://um.nsk.hr/urn:nbn:hr:137:854332

Rights / Prava: In copyright /Zasti¢eno autorskim pravom.

Download date / Datum preuzimanja: 2024-05-16

Repository / Repozitorij:

Digital Repository Juraj Dobrila University of Pula

aodar

rd i r.ns k. h r . DIGITALNI AKADEMSKI ARHIVI I REPOZITORLI



https://urn.nsk.hr/urn:nbn:hr:137:854332
http://rightsstatements.org/vocab/InC/1.0/
http://rightsstatements.org/vocab/InC/1.0/
https://repozitorij.unipu.hr
https://zir.nsk.hr/islandora/object/unipu:2078
https://dabar.srce.hr/islandora/object/unipu:2078

SveuciliSte Jurja Dobrile u Puli
Fakultet ekonomije i turizma
«Dr. Mijo Mirkovic»

KRESIMIR NOVAK

MIKROFINANCIRANJE | SIROMASTVO -
PRAVA ISTINA O KORELACIJI

Diplomski rad

Pula, 2017.



SveuciliSte Jurja Dobrile u Puli
Fakultet ekonomije i turizma
«Dr. Mijo Mirkovic»

KRESIMIR NOVAK

MIKROFINANCIRANJE | SIROMASTVO -
PRAVA ISTINA O KORELACIJI

Diplomski rad

JMBAG:702 - ED, redovni student
Studijski smjer: Ekonomija

Predmet: Ekonomska filozofija

Znanstveno podruéje: Drustvene znanosti
Znanstveno polje: Ekonomija
Znanstvena grana: Opc¢a ekonomija

Mentor: dr. sc. Marinko Skare

Pula, rujan 2017.



SADRZAJ

1.

2.

5.

UVOD ..ttt et e et e et e e e e 1
SIROMASTVO ..ottt ettt e tens 2
2.1. NeoKIasiCno SIrOMaSVO.........ccoooiiiiiiieeeeee 3
2.1.1. MONEAINi PrISTUP «.oeeeiiiiiiiiiiieieeeeeeeeee et 4
2.1.2. Imovina i financijski MNZiK..........ccccccooiiiiiiiiiee 6
2.1.3. TrZiSne nesavrSenosti i pristup financijskim trzistima...............ccccccceeni. 7
2.1.4. EtniCke manjine i imigracija..........ccccccvviiiiiiiiiiiiiiiieeeeeeeeeeeeeeee 8
2.2. Kejnzijanska teorija Siromastva ... 10
2.2.1. Opskrba kapitala i javnih dobara..........cccccccviiiiiiiie 10
2.2.2. Makroekonomski pristup siromastvu...........cccoooooeiiiiiiiiii, 11
2.2.3. Nezaposlenost i SIroMasStVO .........cooviiiviiiiiiiiiiie e 13
2.3. Razina siromastva u odabranim zemljama...............ccccooeiiiiiiiii e, 13
MIKROFINANCIRANUJIE......coiiiiiiiiie ittt 17
3.1. Muhammad Yunus — Grameen Bank (Banglades).............cc.eeevirriviinnnnnnn. 19
3.2, Spandana (INAia) ...........ceeeieeeiiiiiiice e 22
3.3. Compartamos Banco (MeKSIKO) .......ccccceeiiiiiiiiiiiiieeeeeeeeeis e 23
3.4. XacBank (MoNQolija) .......ccoooviiiiiiiiiii e 23
UTJECAJ MIKROFINANCIRANUJIA ..ot 25
4.1, Grameen BanK ........cooiiiiiiiiiiiiiiiiiiiiieeee e 26
1 o = g [ = o - PP 35
4.3. Compartamos BaNCO........ccouuuiiiiiiiieeeeeeeeei et 38
4.4, XACBANK .....cciiiiiiiiiiiiiiiiiiii e 40
PRIMJER IZ OKRUZENJA - MIKROFINANCIRANJE UBIH ....c.ccoveveerrennne. 43
5.1. Utjecaj mikrofinanciranja na siromastvo U BiH ...........ccccccoiiiiiiiiinnnnnn, 45
5.1.1. Utjecaj na stvaranje novih poduzeca i razvoj postojeCih ....................... 47

5.1.2. Utjecaj na potroSnju i Stednju..........cooeviiiiiiiiiiiiiiii e 48



5.1.3. Utjecaj ha sate rada i obrazovanje...........ccccevveeeiiiiiiiiiiiiiiie e, 50

5.1.4. Razlike u spolovima — 0Snazivanje Zena ...........cccccceeeeeeeeiiiiiieeeeeeeeeeenenn. 50
6. KRIZA MIKROFINANCIRANJA — ANDHRA PRADESH.........cccoviiiiiiiiieee, 53
7. ZAKLJUCAK ...ttt s 62
LITER AT UR A et et e et e e e e e et e e e e e e eaa e e eanaaees 64

POPIS TABLICA, SLIKA T GRAFIKONA . ... 70



1. UVOD

Mikrofinanciranje se tijekom svojih poCetaka s Muhammadom Yunusom propagiralo
kao jednostavno i efikasno rjeSenje za siromastvo u svijetu iz kojeg razloga je i dobio
Nobelovu nagradu za mir. Institucije koje su se pojavile nakon njega su pokazale da
mikrofinanciranje nije tako jednostavno rjeSenje ve¢ da sa sobom donosi razliCite
implikacije ovisno o tome gdje posluju i na koji naCin. lako ima veliki broj kritiCara,
sustav institucija mikrofinanciranja ostaje popularan izbor za rjeSavanje pitanja
siromastva te institucije koje se nalaze u njemu se pokazuju kao vrlo profitabilan izbor

posla.

Kako bi se obradilo temu stvarnog utjecaja mikrofinanciranja rad se koncipirao u dva
dijela, uvodni teorijski dio i istrazivacki dio. U prvom poglavlju teorijskog dijela ¢e se
predstaviti pogledi dvije najpoznatije ekonomske teorije, neoklasic¢na i kejnzijanska, te
pogledi tih teorija na siromastvo kako bi se uvidjelo na koji nacin ¢e mikrofinanciranje taj
isti problem rijeSiti te koji problemi kod takvih rjeSenja postoje, uz to ¢e se prikazati i
podaci o kretanju stope siromastva u zemljama gdje posluju istraZivane institucije
mikrofinanciranja. Nadalje, drugo poglavlje teorijskog dijela ¢e prikazati nacin rada
najpoznatije institucije mikrofinanciranja, Grameen banke, te tri odabrane institucije
(Spandana u Indiji, Compartamos Banco u Meksiku te XacBank u Mongoliji) na kojima
Ce se istrazivati utjecaj mikrofinanciranja i kako bi se ustanovila opéa slika o nacinu na

koji provode mikrofinanciranje

Prvo poglavije istraZivackog dijela ¢e se, kao $to je napomenuto, detaljnije posvetiti
institucijama prikazanim u teorijskom dijelu gdje ¢e se kroz rezultate provedenih studija
definirati kako odabrane institucije utjeCu na siromastvo i siromasSne u svojem
okruzenju. Drugo poglavlje istrazivackog dijela ¢e obraditi temu mikrofinanciranja u BiH
gdje su institucije mikrofinanciranja htjele pomoci s revitalizacijom BiH u poslijeratnoj
tranziciji te s time istraziti utjecaj koji su zapravo imale. Posljednje poglavlje drugog
dijela i samog rada Ce prikazati kako se odvijala, zasto je nastala te kakve utjecaja je

imala najpoznatija kriza mikrofinancija u svijet, ona u indijskoj pokrajini Andhra Pradesh.



2. SIROMASTVO

Kako bi se istraZio utjecaj mikrofinanciranja i opcenita Kkorelacija izmedu
mikrofinanciranja i siromastva, potrebno je dati pregled definicija istog radi kvalitetnijeg
razumijevanja istrazivane korelacije. Definiranje siromastva kroz povijest se mijenjalo
ovisno o0 potrebama, odnosno o nemogucnosti zadovoljavanja osnovnih potreba
pojedinca tog vremena gdje se u modernoj ekonomskoj znanosti javljaju i Skole
ekonomske znanosti koje u isto vrijeme daju kompleksniji prikaz siromastva, razloga

pojavljivanja istog te drugacije nacine rjeSavanja problema siromastva.

Adam Smith je u 18. stoljeéu dao definiciju siromastva kao nemogucnost pribavljanja
potrepstina zahtijevanih od prirode ili obi¢aja. Gdje ta definicija nalaze da je siromastvo
mijeSanje apsolutnih i relativnih potreba, §to je detaljnije opisao tako $to je objasnio da
su prirodne potrebe ono bez Cega Covjek ne moze prezivjeti dok su potrebe obiCaja one
koje se treba zadovoljiti kako se Covjek ne bi osjec¢ao siromasnim. Ve¢ u 18. stoljecu se
dakle primijetilo da siromastvo nije neSto $to se moze samo apsolutno mijeriti vec je
jedan dio i sam osjecaj siromastva ovisno o standardima zajednice u kojoj se Covjek
nalazi. Smith nadodaje i kako nezadovoljavanje potreba proizaslih iz obi¢aja zajednice
donosi sramotu pojedincu i ukazuje na loSe ponaSanje istog, bez obzira da li je osoba u

pitanju apsolutno siromasna.

Nadalje, Joseph Rowntree je proponirao definiciju koja se sastoji od razlikovanja
primarnog i sekundarnog siromastva. Primarno siromastvo je prikazao kao ,primanje
prihoda nedovoljnih za kupovinu minimalne koli€ine potrepstina za odrzavanje iskljucivo
fiziCke efikasnosti“ (Rowntree 1901). Definiranje sekundarnog siromastva je proizaslo iz
subjektivnog gledanja na potrebe tog vremena (rano 20. st), kod ljudi koje je intervjuirao
je primijetio da su ocigledno u stanju neimastine bez obzira na to Sto su iznad linije
siroma$tva koju je definirao. Slijedeci te observacije prosirio je definiciju primarnog
siromastva dodavs$i uvjet koji je potreban da pojedinac bude ,nesiromasan® koji se
sastojao od toga da se pojedinac moze oprati i da posjeduje vrt. Kada se pridodaju
definicije primarnog i sekundarnog siromastva jedna drugoj vidljivo je kako je Rowntree
koristio stvarno stanje tog doba za samo definiranje, praktiCna uporaba tih definicija za

klasifikaciju siromasnih osoba je dakle ovisila potpuno o socio-ekonomskoj situaciji
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okruZzenja u to vrijeme. Uz definicije siromastva Rowntree jo$S prepoznaje ,ciklus
siromastva“ gdje je prepoznao da djeca, mladi bra¢ni parovi s djecom i stari ljudi imaju
vece Sanse za postati siromasni. lako je opisivao svojstva siromasnih, nije definirao Sto
prethodi siromastvu odnosno Sto stvara siromasne pojedince, uvjeti poput recesije ili

razlike u strukturi ponude poslova i potraznje za poslom.

2.1. Neoklasi¢no siromastvo

Nadovezujuci se na klasi¢nu teoriju koja u svojoj srzi smatra siromastvo fenomenom
koji se dogada zbog toga Sto pojedinac donosi loSe odluke koje negativno utjeCu na
njegovu produktivnost te kao posljedicu genetski predodredenih vjestina koje mogu
utjecati na pojedin€ev pad u siromastvo, neoklasi¢na teorija isto tako smatra da su
najvazniji naslijedeni talenti, vjestine i kapital te da ¢e o njima ovisiti pojedinCeva
tendencija pada u siromastvo unutar trziSno orijentiranog ekonomskog sustava (Davis i
Sanchez-Martinez, 2014.). Kako je neoklasic¢na teorija usko vezana za trziste, trziSne
nesavrSenosti poput eksternalija, moralnog hazarda u nepovoljnog odabira kao
posljedice nesavrsenih informacija se isto tako smatraju jednim od razloga zbog kojeg
pojedinci padaju u siromastvo. Nesigurnosti na trziStu (recesije) i opcenito Zivotne
nesigurnosti (smrt, bolest,...) mogu utjecati veéim intenzitetom na siromasno
stanovniStvo jer su ranjivi na Sokove i time produbljivati krug siromastva. Neoklasi¢na
teorija sa skepticizmom promatra drzave intervencije buduéi da se u srzi klasi¢ne i
neoklasic¢ne teorije nalazi savrSeno trziSte koje odgovara na sve nastale probleme iako
se primijeCuju trziSne nesavrSenosti koje se mogu rijeSiti specificnim politickim
odlukama. Kao primjer, Davis i Sanchez-Martinez (2014.) navode kreditne zadruge u
Ujedinjenom Kraljevstvu koje se smatraju kao dragocjen potencijal sa strane apsolutno
ekonomskog stajalista jer mogu prevazici rizik moralnog hazarda tijekom posudivanja
novaca siromasnom stanovniStvu kada se neki od njih susre¢u s fluktuacijama u
prihodima ili kada zapoc€inju mikro/mala poduzec¢a. U suprothom, kod konvencionalnih
monetarnih institucija, moralni hazard posljedno uzrokuje visoke drustvene troskove i/ili
ograniCen pristup kreditu. Promjene u politici se mogu dogadati i radi toga da se

promjene inicijative siromasne populacije kako bi se izbjegle krive odluke zbog



nedostatka informacija. Takve promjene se sastoje od rjeSenja za specificne trziSne

nesavrs$enosti, poput ugovorenog rada za hranu.

U ekonomskoj znanosti postoje dva teorema ekonomije blagostanja gdje prvi teorem
kaZe da Ce trziste teZiti savrSenoj ravnotezi koja je Pareto optimalna ako su zadovoljeni
uvjeti potpunog trzista i savrSene konkurencije, Sto potvrduje postojanje ,nevidljive
ruke“. Dok drugi tvrdi da se svaki Pareto optimalan ishod mozZe posti¢i tako da se na
trziSte raspodjeli odredena koliCina novaca pustajuci zatim trziSte da nastavi raspodjelu.
U slucaju Pareto optimalne ravnoteZe redistribucija koja uzrokuje smanjenje
nejednakosti ne treba nuzno smanijiti efikasnost trziSta. Nasuprot tome, neoklasicari
smatraju da se za postizanje potpune jednakosti prihoda treba zrtvovati efikasnost
trzista. ,Javna politika je opravdana ako donosi viSe dobitaka nego gubitaka gdje ¢e oni
koji dobivaju tom promjene uvijek moci kompenzirati one koji gube (slijedeCi drugi
teorem ekonomije blagostanja), bez obzira da li se ta kompenzacija zapravo dogodi ili
ne “ (Jung i Smith, 2007.). NavodecCi se time da je ta tvrdnja to€na, smanjenje
siromastva se neée nuzno gledati kao smanjenje efikasnosti trzista, ovisno o tome da li
se usporedba grani¢ne korisnosti izmedu osoba smatra prikladnom ili neprikladnom
ovisi ¢e i pogled na jednakost prihoda. Ako se koristi interpersonalna usporedba
grani¢nih korisnosti dolazi se do zaklju¢ka da ¢e siromasnoj osobi povec¢anje prihoda za
jednu jedinicu viSe znaciti nego bogatijoj Sto ¢e re¢i da je racionalno i¢i prema
izjednaCavanju prihoda i smanjenju siromastva. Unutar neoklasicnog pogleda na
siromastvo postoji nekoliko glediSta na postojanje i stvaranje siromastva. U sljedecem
dijelu ovog poglavlja predstavit ¢e se nekoliko razli€itih pristupa neoklasicne teorije

siromastvu.

2.1.1. Monetarni pristup

U monetarnom pristupu siromastvu promatraju se prvenstveno prihodi i potro$nja
kod analize siromastva imajuéi u vidu pritom da c¢e prihodi ovisiti o grani¢noj
produktivnosti pojedinca. Monetarnim pristupom se Zeli pomoc¢u matematickih izraCuna
izmjeriti siromastvo a da se pritom ne gube razlike izmedu pojedinaca i njihovih
situacijskih problema. Ekonomisti koji su koristili monetarni pristup su uspjeli

kvantificirati siromastvo gdje i lezi njegova privlaCnost, no kako bi se uspjelo
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kvantificirati neSto za Sto se pretpostavlja da ima socijalne i matematicki nemijerljive
ucinke potrebno je bilo postaviti mjerljivu granicu gdje su siromastvo definirali kao
razliku izmedu stvarnih prihoda i odredene granice siromastva (razina prihoda potrebna
za zadovoljavanje osnovnih potreba definiranih od strane ekonomista). Primjerice,
Ravallion (1998.) predlaze da se granica siromastva definira kao troSkovni minimum
korisnosti kod siromastva. Vecu paznju se posvetilo na metodoloski problem kod nacina
izraCuna nego na teorijski dio. Kako bi se dosSlo do izrauna Ravallion predlaze dva
moguca puta, prvi se temelji na unosu kalorija (energije) Sto upucuje na granicu
siromastva koja je ovisna o predloZzenom unosu hrane. Drugi put ka definiranju je sa
strane troSkova osnovnih potreba Cija se lista sastoji prvenstveno od hrane te se
naknadno dodaju potrebe koje su nezavisne o hrani (sli€nu granicu siromastva je
opisao Rowntree) ili se zapocCinje definirati s potpunom listom osnovnih potreba kojima

se naknadno pridodaje cijena.

Kada bi siromastvo bilo ovisno samo o prihodima i potro$niji, logi€no bi bilo reci
da je jedino potrebno na bilo koji nacin siromasnima povecati prihode. S time ¢e se
povecati kupovna moc¢ siromasnog stanovnistva s kojom ¢e si moci priustiti proizvode i
usluge koje do tada nisu mogli (veéa potrosnja) i time pozitivno utjecati na jednaku
raspodjelu resursa. Kao i kod svake ekonomske teorije i monetarni pristup siromastvu
se susreo s brojnim kritikama. ,Valjanost (monetarnog) pristupa ¢e ovisiti o tome je li
korisnost adekvatna definicija blagostanja, da li nov€ana potroSnja dovoljno opisuje
korisnost, ho¢e li manjak korisnosti prikazivati sve Sto u definiciji sadrzi siroma$tvo i o
tome kako ¢e se opravdati koriStenje odredene granice siromastva“ (Laderchi et al.,
2003., str. 248.). Nadalje, Davis i Sanchez-Martinez navode kako potrebe za hranom
definiraju granicu siromastva u monetarnom pristupu te po tome zakljuuju da se s
takvom definicijom ne mogu ukljuciti sve razlike u brzini metabolizma, aktivnostima,
veli€ini, spolu i godinama Sto ¢e reci da se takvim definiranjem granice siromastva nece
postizati efektivne politike suzbijanja siromastva. Uz to napominju i da se teorija fokusira
na pojedince a podaci se uzimaju na razini kuéanstva, unutar kojeg je moguce da
distribucija prihoda bude nejednaka (razlika izmedu muskaraca i Zena, djece i odraslih).
Unutar ovog pristupa rjeSenje za siromastvo se moze usporediti s teorijom kapanja

(Trickle-down theory) gdje bi se razina siromastva smanjila tako Sto bi se prvotno radilo
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na rastu BDP-a koji bi uzrokovao povecanje placa i broj radnih mjesta na kojima se

mogu zaposliti siromasni i time sebi osigurati bolji Zivot.
2.1.2. Imovina i financijski rizik

Temeljna pretpostavka u povezivanju imovine i siromaStva je u tome da ce
kucanstvo koje posjeduje dovoljan broj imovine biti manje pogodeno fluktuacijama u
njihovom prihodu, Sto znaci da ¢e negativni Sokovi na gospodarstvo ili ku¢anstvo u
manjoj mjeri na njih utjecati nego Sto bi utjecali na siromasna kucanstva. U tom
kontekstu, Ulimwengu (2008, citirano u Davis i Sanchez-Martinez, 2014.) tvrdi da ce
nedostatak prihoda zbog posjedovanja nedovoljnog broja imovine utjecati na
mogucnost za pad u siromastvo i samu duljinu perioda siromastva, pogotovo ako su
poslovi u kojima pojedinci iz ku¢anstva rade nesigurni i ako je obiteljska situacija labilna
(8to je zajedniCka crta siromasnih obitelji). Uz to napominje da je vazna i sposobnost
akumuliranja socijalne imovine (poput zdravlja i obrazovanja) u povecanju stope
siromastva i njezinog opstanka. Kako je imovina prenosiva na daljnje generacije,
pojavljuje se i ciklicno gibanje siromasStva gdje se necCe ni djeci bez imovine moci

osigurati izlazak iz istog.

Samo po sebi, siromastvo oznacuje nedostatak imovine $to znadci i da su prihodi
siromasnog kucanstva mali ili nedovoljni za razinu potroSnje izvan osnovnih potreba
poput hrane. Stednja je kod takvih ku¢anstva nepostojeca ili na vrlo niskoj razini, kao
takvima ogranic¢eno im je sudjelovanje na financijskim trZistima zbog nemogucnosti
pokrica kredita. Konvencionalne bankarske institucije nisu u mogucnosti ponuditi
siromasnoj populaciji kredite kojima ¢e one u dogledno vrijeme profitirati gdje se javljaju
drugadiji oblici financijskih institucija poput kreditnih unija, institucije za
mikrokreditiranje/mikrofinanciranje ili ¢ak razni oblici nevladinih udruga koje ¢e njima
moci ponuditi odredene oblike kreditiranja s (pretpostavljeno) boljim uvjetima povrata
duga. U teoriji takve bi institucije dale siromasnima zastitu od fluktuacija u prihodima i
financijskih Sokova gdje ¢e se u daljnjim poglavljima ovog rada detaljnije razraditi tema

stvarnog ucinka istih, prvenstveno institucija mikrofinanciranja.



pad u siromastvo zbog njihovog gubitka (u slu€aju starijin) i nedostatka (u slu€aju
starijin i djece) ljudskog kapitala. Davis i Sanchez-Martinez (2014.) pridodaju vaznost
Zivotnom i mirovinskom osiguranju u pogledu na sprjeCavanje pada u siromastvo gdje je
primijeceno da je nedstatak Zivotnog osiguranja poveznica izmedu ku¢anstva u kojima
Zive siromasni umirovljenici te kako bi se trebalo utejcati na povecanje broja ljudi koji
uplaéuju zivotno osiguranje kako bi se izbjegli rizici pada u siromastvo. Tu se opet
pojavljuje oksimoron siromastva i Stednje gdje se jedno od rjeSenja moze dobiti
primjesom neoklasicne i liberalne teorije u smislu aktivacije drzavne politike za pomoc¢
siromasnima kod nekog od oblika Stednje nevezano za kreditiranje od strane

financijskih institucija.
2.1.3. TrZiSne nesavrSenosti i pristup financijskim trzistima

TrziSne nesavrSenosti na razne nacine mogu utjecati na siromastvo i nastavak
njegovog ciklickog gibanja, prvenstveno asimetricne informacije koje ¢e uzrokovati da
siromasna populacija donosi odluke koje nisu u skladu s njihovim potrebama ili su pak u
potpunoj suprotnosti gdje ¢e se ocitovati joS dublji pad u siromastvo. Primjerice, kod
odabira prehrane siromasna populacija tezi jeftinijoj varijanti hrane kod koje je moguce
da nije bila podlozZna testiranjima na opasne substance za koje je dokazano da uzrokuju
odredene bolesti poput raka i raznih trovanja. Nadalje, medu trziSne nesavrsenosti
spada i problem nejednakosti ponude i potraznje na trziStu rada. Problem se o ituje
kada nema dovoljno potraznje za radom za kojeg su potrebne vjestine koje ima preveliki
broj ljudi na strani ponude rada. U takvoj situaciji, ljudi Cije vjestine nisu potrebne na
trzisStu rada ili koji nemaju potrazivane vjestine u veéoj su opasnosti od pada u
siromastvo i razloga nemogucnosti pronalazenja posla. Za kucanstva i obitelji koji se
veC nalaze u siromastvu problem je taj Sto vedina siromasnih obitelji ne moze priustiti
obrazovanje za svoju djecu, s kojim bi mogli steCi potrazivane vjestine. Demeritorna
dobra poput alkohola i droga vidaju ¢e$¢u uporabu medu siromasnom populacijom,
takav oblik trZiSne nesavrSenosti uzrokuje nekolicinu problema. Prvo, za kupnju
siromasSan pojedinac treba dati odredenu svotu novaca koja ¢e smanjiti njegovu

kupovnu mo¢ i mogucénost Stednje te elastiCnost njegove potraznje s vremenom tezi



prema neelastichosti buduci da demeritorna dobra u vecini slucajeva uzrokuju ovisnost.
Sljedecée, demeritorna dobra imaju negativan utjecaj na zdravlje i sposobnosti $to ¢e jos
dodatno utjecati na gubljenje i zanemarivanje vjeStina potrebnih za zaposlenje.
Naposljetku, korisnici demeritornih dobara su zrtve diskriminacije i stereotipizacije gdje
im se odbija pomodi ili ponuditi posao radi negativnih posljedica koje to moze donositi

poslodavcu ili okruzenju.

Ako siromasno kucanstvo ili pojedinac donose krive odluke kod kontroliranja
svojih prihoda (koji su vec na vrlo niskoj razini) tada ¢e imati jo§ manje prilika u kojima
¢e modéi doéi do financijskih trziSta. Kao sto je napomenuto u proslom dijelu, siromasni
¢e imati manje prilika za sudjelovanje na financijskim trzistima bez obzira na njihovo
upravljanje novcem zbog nedostatka pokrica. U ovom slucaju se pristup financijskim
trziStima sagledava sa strane investiranja i osnivanja u mikro ili malih poduzecéa koja bi
siromasdnima omogucila dovoljnu akumulaciju kapitala za izlazak iz siromastva bududi
da siromasni Zive pod stalnim pritiskom na njihovo loSe financijsko stanje javlja se
zamka siromastva iz koje se ne mogu izvuci bez dodatnih sredstava. | ako se dogodi da
im situacija priusti pristup financijskom trzistima, Besley i Burgess (2003.) napominju
kako siromas$ni imaju nisku razinu obrazovanja u menadzmentu financija i baratanju
financijskim konceptima iako tvrde da to ne bi trebalo utjecati na njihovo iskoristavanje
dane prilike za multipliciranje njihovih prihoda. Uz to i proponiraju da iako imaju nisku
razinu obrazovanja, siromasni bi trebali biti odlicni s alokacijom novca buduéi da im je

svaki nov¢ic bitan s obzirom da nemaju pristup kreditima i mikrokreditima.
2.1.4. Etni¢ke manjine i imigracija

U 2010. godini se primjetilo da dvije petine osoba koje pripadaju etnickim
manjinama u Ujedinjenim Kraljevstvima Zive u kucanstvima s niskim prihodima, $to je
dvostruko vise nego li je to kod domaceg stanovniStva (Davis i Sanchez-Martinez,
2014.). Buduci da su etniCke manjine uglavhom imigranti logi¢no je povezati ta dva
pojma u prouCavanje siromastva obje skupine (imigranti nisu nuzno etni¢ke manijine).
Blume et al. (2005., citirano u Davis i Sanchez-Martinez, 2014.) navode Cetiri razloga
zasto imigranti i etniCke manjine imaju vecCe Sanse za pad u siromastvo. Prvenstveno se

susreCu s viSe poteSkoca u pronalasku poslova i dobivanju prava na socijalno skrb i
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ostale benefice koje nudi drzava negoli domace stanovnistvo. SljedecCe, najvaznija
stavka koja ¢e odredivati hoCe li pasti u siromastvvo su godine provedene u drzavi u
koju su emigrirali buduci da se s vremenom dobivaju prava na socijalnu skrb te se s
time smanjuje mogucénost istog. Isto tako, imigranti i manjine koje su duze vrijeme u
drzavi su imali priliku naviknuti se na obiCaje i socioekonomsko stanje drzave. Nadalje,
postoji mogucnost da se vjeStine kojima imigranti i manjine traZze zaposlenje ne
podudaraju s vjeStinama koje su potrazivane u drzavi gdje se javlja i prezastupljenost
imigranata ili manjine u odredenoj ekonomskoj djelatnosti. Posljednje, utjecaj razine
obrazovanja moze imati veci utjecaj na imigrante nego na domace stanovnistvo s
obzirom na uspjeh na trziStu rada buduéi da poslodavci biraju zaposlenike temeljem
obrazovanja, obrazovaniji imigranti ¢e dati bolje sliku o ostalima gdje se poboljSava

Sansa zaposlenja kod cijele imigrantske populacije.

Smatra se kako ¢e povecanje broja imigranata u nekoj zemlji zasititi trziSte rada
jeftinom radnom snagom te tako utjecati na povecéanje broja nezaposlenih medu
domacom populacijom i utjecati na povecanje stope nezaposlenosti a time i stope
siromastva prvenstveno domaceg stanovnistva. Stvarne ucinke su istraZili Johnson i
Mason (2012., citirano u Davis i Sanchez-Martinez, 2014.) gdje su ustanovili da u
SAD-u ne postoji pozitivha veza izmedu imigracije i stope nezaposlenosti, dapace, dali
su dokaze o tome da postoji negativha veza izmedu imigracije i stope nezaposlenosti.
Sto ée reci da su rad i vjestine imigranata komplementarne s domacim radom te ée s

time utjecati na povecanje placa domaceg stanovnistva.

U sljede¢em dijelu, nakon neoklasi¢nih pristupa siromastvu, vrijedi prikazati
kejnzijansku teoriju siromastva kako bi se prikazala potpuna cjelina o gledistu na

siromastvo i odogovor na isto.



2.2.Kejnzijanska teorija siromastva

Naspram opisane neoklasi¢ne teorije siromastva, kejnzijanska teorija u svojoj srzi
pretpostavlja da nije samo trziSte krivo za siromastvo veC i nerazvijenost u Sirem
spektru. S time u vidu teorija pretpostavlja da ¢e ekonomski rast i razvoj pomodi u bitci
protiv siromastva (u tom se pogledu klasi¢na i kejnzijanska teorija poklapaju),
proponirajuci drzavne intervencije (fiskalna i monetarna politika) u borbi protiv primarno
prisilne nezaposlenosti. Drzava je u tome smjesStena u poziciju gdje siromastvo daje
sliku o njezinom funkcioniranju, primarno o tome kakva je njezina poduzetni¢ka klima
buduc¢i da se visoka stopa siromaStva javlja, medu ostalim faktorima, kada je i
nezaposlenost na visokoj razini. Stanje drzave ovisit ¢e o mnogo razli¢itih ¢imbenika
medu kojima su ljudski resursi, infrastruktura, prirodni resursi, kvaliteta zakona i
intelektualni kapital. Dakle, kako bi drzava poboljSala svoje stanje trebala bi doraditi

kvalitetu ili kvantitetu spomenutih ¢imbenika.

2.2.1. Opskrba kapitala i javnih dobara

Jedan od aspekta kejnzijanske teorije siromastva je prvenstveno orijentiran na
opskrbu kapitala poput obrazovanja, za povecanje razine ljudskog kapitala, i
infrastrukture, za povec¢anje proizvodnih kapaciteta i opéenito produktivnosti. Kako bi se
utjecalo na opskrbu kapitala tamo gdje ga najviSe nedostaje potrebno je svako
gospodarstvo gledati kao zasebnu cjelinu s posebnim karakteristikama te da ¢e svaka
promjena u jednom odredenom faktoru direktno ili indirektno utjecati na svoj nacin
unutar sustava na drugi povezani faktor. ,Faktori koji bi se trebali uzeti u obzir su
postojanje zamke siromastva, ekonomski politicki sustav, fiskalni sustav i fiskalna
zamka, geografska situiranost, kulturne barijere i geopolitika. U tom pogledu,
siroma$tvo u odredenoj zemlji moze biti pod velikim utjecajem slabog instituionalnog
okvira i korupcije koja snazno utje€e na funkcioniranje trziSta, u drugom kontekstu
problem moze biti fiziCka izoliranost koja ¢e utjecati na uvoz osnovnih dobara i usluga
potrebnih da pojedinci dostignu odredenu razinu blagostanja.“ (Davis i Sanchez-
Martinez, 2014.) U skopu ove teorije je dakle najbitnije dati ponder spomenutim
faktorima kako bi se odabrao najbolji put te s tim u vidu raditi posebne politike za

revitalizaciju, poboljSanje sustava i borbu protiv problema siromastva odredene drzave.
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Jedan vid opskrbe kapitala su i javna dobra, koja za razliku od ostalih dobara
nisu isklju€iva, neiscrpna su i nedjeljiva. Ona sadrze dobra za koje neka drzava smatra
da su prijekopotrebna za drustveno blagostanje te Ce se isto tako ponuda javnih dobara
razlikovati izmedu drzava ovisno o tome Sto smatra da je njezinim gradanima potrebno.
Kako je koriStenje javnih dobara slobodno za sve ljude, njihov utjecaj na siromastvo bit
¢ce od velikog znacCaja. Prvenstveno je pristup obrazovnim institucijama bitan zbog
gradenja ljudskog kapitala i uzastopno, vece mogucnosti zaposlenja. Laderchi et al.
(2003.) smatraju kako je adekvatnost javnih dobara vazZnija nego samo njihovo
postojanje buduci da ovise o potraznji i zadovoljavanju Zelja gradana. Ipak, javno dobro
je investicija od strane lokalne samouprave ili drzave gdje ¢e njegova isplativost ovisiti o
tome hoce li se ono Koristiti u punom kapacitetu, no ako javno dobro ne zadovoljava
potrebe gradana adekvatno onda je isplativije ili kvalitetnije izraditi plan javnog dobra ili

ne uopce provesti isti.
2.2.2. Makroekonomski pristup siromastvu

Jedna od najveéi promjena naspram neoklasi¢ne teorije je u tome da se liberalna
teorija okre¢e makroekonomiji za odgovore na problem siromastva u odnosu na modele
spomenute na pocCetku poglavlja koji su orijentirani na mikro stranu i prema pojedincu.
Keynes je dakle smatrao da je srz rjeSavanja problema siromastva obrazovanje i razvoj
ljudskog kapitala, predlaZzuci akumulaciju istog agregiranjem investicija u javno Skolstvo.
Zalagao se za drzavne intervencije s ciliem rjeSavanja Sirokog spektra problema
gospodarstva, gdje bi posebno efektivne bile u rjeSavanju problema prisilne
nezaposlenosti preko akumulaciju ljudskog kapitala i investiranjem u obrazovanje. To bi
preko Keynesovog multiplikatora® povecalo stopu rasta i smanijilo stopu siromastva
preko razvoja dodatnih vjeStina gradana. Keynes je smatrao investicije u bilo kojem vidu
kao pokretaCe gospodarstva, gdje je osim drzavnih investicija i poduzetniCke investicije
smatrao vaznima te je tvrdio da ako su na niskoj razini da ¢e utjecati na povecanje
stope nezaposlenosti i siromastva. Predlagao je da se drZzavna sredstva, koja bi se

prikupila podizanjem porezne stope ili prodajom drzavnih obveznica, ulazu u javne

' U vidu teorije samim troSenjem drZavnih sredstava postigao bi se cilj ekonomskog rasta bez obzira da li
se troSi na unapredenje obrazovanja ili ne, iako ¢e od sektora do sektora ovisiti u kolikoj mjeri
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investicije koje bi za uzrok, preko ,socijalizacije investicija*?, utjecale na podizanje stopa
poduzetnickih investicija u profitabilne projekte umjesto poveéane Stednje u slucaju
povecanja porezne stope. Kroz teoriju socijalizacije investicija drzava bi trebala igrati
ulogu vodilie gdje se smatra da ¢e drzava pravilno odrediti prioritetne sektore u koje
treba ulagati, odnosno kroz koje ¢e imati najveci multiplikativni efekt, te da ¢ée privatni
sektor pratiti ta ulaganja i joS dodatno utjecati na poveéanje aktivnosti sektora i rast
dodane vrijednosti njegovih proizvoda i usluga time ubrzati ekonomski rast i smanjenje
siromastva. Sa strane drzave takve mjere bi bile vrlo privlacne jer omogucuju stvaranje
programa borbe protiv siromastva bez poveCanog optereéenja gradana preko
povecanja porezne stope za financiranje istih. Datost je da ¢e ekonomski rast povecati
prosje¢nu placu gradana i time postupno smanijiti apsolutno siromastvo, no efekt na
relativno siromastvo Ce biti vidljiv tek kada se povec¢a medijalna placa odnosno, kada ¢e
se uz ekonomski rast i povecanje plac¢a smanijiti varijanca kod distribucije prihoda medu
gradanima. Kako bi se smanijila razina siromastva u zemlji, rast mora biti odrziv. Davis i
Sanchez-Martinez (2014.) pretpostavljaju da povecanje potraznje treba biti praéeno
povecanjem agregatne ponude kada se prica o rastu rada i kapitala te da cCesto
potraznja nadvisi ponudu $to uzrokuje neodrzive nagle rastove slijedene dubokom

recesijom.

Inflacija je jedan od javno najzamjecéenijin makro efekata koji utjeCu na
siromas$tvo tijekom koje se nominalne place radnika smanjuju ili rastu u manjoj mjeri
nego cijene gdje su za generiranje siromastva izuzetno bitne cijene osnovnih proizvoda
(hrane, lijekova, energije). Uz to inflacija donosi i ve¢u poreznu stopa koja smanjuju
kupovnu mo¢ gradana no oni koji su ve¢ ispod granice siromastva uglavhom nisi
oporezivani jer imaju manje mjesecnih prihoda od granice oporezivanja. Nadalje, kao
Sto se dogodilo u SAD-u proslog desetljeCa, visoke cijene zemljista i opcenito
nekretnina mogu utjecati na povecCanje stope siromasnih zbog nemogucénosti
otplacivanja kredita, hipoteke ili stanarine pogotovo ako se uz to zemlja nalazi u dubokoj

recesiji.

% Stvaranje socioekonomskog okruZzenja pogodnog za investicije; ,zamjena“ likvidnih sredstava za
nelikvidna sredstva koja ¢e generirati nove poslove, smanjenje kamatne stop u svrhu smanjenja Stednje,
stvaranje nove kapitalistic¢ke kulture kooperacije javnog i privatnog sektora
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2.2.3. Nezaposlenost i siromastvo

Nezaposlenost je vrlo vazna stavka siromastva jednostavno zato $to se unutar
liberalne teorije smatra da ¢e pojedinac koji nema posao vrlo vjerojatno biti siromasan.
Nije samo zaposlenje kao binarna varijabla bitno za raunanje mogucnosti za pad u
siromastvo nego je vec i duljina zaposlenja vrlo bitha. Pojedinac koji radi sporadi¢no
ima vecCe Sanse za pad u siromastvo negoli to ima pojedinac koji ima posao na duze
vrijeme bez obzira na placu, zato Sto Ce se onaj koji radi sporadi¢no nakon zavrSetka
radnog odnosa vratiti u siromastvo buduci da nece moci Stedjeti. Uz to, takvi pojedinci
nece u zemljama s mirovinskim sustavom kao $to je u Hrvatskoj moci dovoljno ustedjeti
za dostatnu mirovinu te ¢e i tada biti u riziku od siromastva. DugoroCna zaposlenost sa
sobom donosi ne samo izlazak iz siromastva preko povecéanih prihoda vec se i tijekom
zaposlenja stvaraju poslovne mreze i razvijaju vjestine koje ¢e pojedincima omoguciti
ostanak ili napredovanje unutar poduzeca te im time jo$ viSe povecati prihode, Stednju i

smanijiti rizik od pada u siromastvo u slu€aju Sokova na trzistu.

lako se zaposlenje generalno smatra kao potpuno rjeSenje za siromastvo, u
specificnim situacijama moze i povecati stopu siromastva. ,...to se moze dogoditi kada
se generacija zaposlenja postigne preko ekspanzije poludnevnih, lose plaéenih i
privremenih poslova (odnosno, nesigurnih i neizvjesnih poslova), koji mogu biti
povezani s drasticnim reformama ponude na trzistu rada u svrhu donoSenja
fleksibilnosti na istom, iako isto povezani s tehni¢kim promjenama koje smanjuju
ponudu nevjeste radne snage i s time i placu za takve poslove.“ (Machin, 2009., citirano
u Davis i Sanchez-Martinez, 2014.). Takav oblik sluaja se uglavnom zabiljeZuje kada
se u drzavi odvija neki oblik krize poput recesije 2008. gdje je u Njemackoj uz pad
stope nezaposlenosti rasla stopa siromastva i 2009. godine stopa nezaposlenosti je

dosla na do tad najnizu razinu (Kyzyma, 2013.)

2.3. Razina siromastva u odabranim zemljama

Kako bi se dobila opca slika o utjecaju mikrofinanciranja na siromastvo neke
drzave potrebno je prikazati kretanje razine siromastva kroz godine. To e omoguditi

praéenje kretanja razine siromastva u vremenu prije pojave institucija mikrofinanciranja i
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tijekom poslovanja istih te dati mogucnost usporedbe kretanja razine siromastva unutar

ta dva vremenska intervala.

Grafikon 1.: Dio svjetskog stanovni$tva koje zivi u ekstremnom siromastvu 1820.-2015.godine
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Izvor: Roser i Ortiz-Ospina, 2017.

Na Grafikonu 1 se moze vidjeti da je razina ekstremno siromasnih (oni ljudi kojima je
potroSnja u kucanstvu manja od 1.9 USD per capita na dan) drasticho opadala s
pocetkom 1970-tih godina te nastavlja padati do 2015. godine u kojoj je bilo oko 705
mil. siromasnih, odnosno 9,6% ljudi koji Zive u ekstremnom siromastvu. Nadalje,
Grafikon 2 prikazuje kretanje ekstremno siromasnih odabranim zemljama gdje je
primjetan pad ekstremnog siromastva u svakoj zemlji osim Bosne i Hercegovine
(nadalje BiH) nakon 1998. godine, pogotovo u Mongoliji koja je 2014. godine dostigla
razinu ekstremnog siromastva od 0,22% naspram razine od 13% 1995. godine koja je
naglo porasla na 27% do 1998. godine. Kod BangladeSa je primjetan porast razine
ekstremnog siromastva u intervalu od 1985. do 1991. godine gdje je dostigao najvecéu
razinu ekstremnog siromastva od 44%. lako je pad vidljiv, razina ekstremnog

siromastva u Indiji i BangladeSu je i dalje veca od svjetskog prosjeka gdje je Banglades
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u 2010. godini dostigao razinu ekstremnog siromastva od 18,5% te Indija 26% naspram

svjetskog prosjeka od 16%.

Grafikon 2.: Kretanje razine ekstremnog siromastva u odabranim zemljama
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Izvor: Roser i Ortiz-Ospina, 2017.

Na Grafikonu 3 primjetan je sliCan trend kretanja razine siromastva kao kod Grafikona 2
no u ovom slucaju su razine siromastva daleko vece, osim u situaciji BiH i Mongolije.
Vidljivo je da Banglade$ i Indija imaju visoku stopu siromastva gdje je 1983. godine u
obje drzave bila ve¢a od 80% te je do 2010 postepeno padala na razinu od oko 60% te
je tijekom pada kod BangladeSa vidljiv i porast razine siromastva u intervalu od 1985.
do 1991. godine. Nagli rast pa pad siromastva je opet vidljiv na primjeru Mongolije gdje
je tijekom 1995. godine razina siromastva bila 37% koja se povecala na 60% do 1998.
godine te je do 2014. godine naglo pala na razinu od 2.7%. Meksiko je u intervalu od
1990. do 2002. godine imao nesto vecu stopu siromastva negoli u proslom razdoblju, u
prosjeku od 26% te je do 2014. godine, uz jedan mali ali nagli porast stope 2005.
godine od 5 postotnih poena, razina siromastva pala na 11%. U slu€aju BiH vidljivo je
malo smanjenje razine siromastva, no uglavnom se tijekom razdoblja od 2001. do 2011.

godine odrzava na razini izmedu 1% i 0.4%.
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Grafikon 3.: Kretanje razine siromastva (potroSnja kucanstva manja od 3.1 USD per capita na dan) u
odabranim zemljama
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Izvor: Roser i Ortiz-Ospina, 2017.

Razli¢iti trendovi kretanja siromastva izmedu odabranih zemlja govore o razlikama
izmedu njihovih gospodarstava i politika borbe protiv siromastva Sto ¢e dati stvaran
prikaz funkcioniranja mikrofinanciranja u drzavama s iznadprosjeCnom, prosjecnom i

ispodprosje¢nom razinom siromastva.

U sljedecem poglavlju detaljnije ce se obraditi tema institucija mikrofinanciranja, njihov
pocCetak te njihov nacin poslovanja u svrhu istrazivanja utjecaja odabranih institucija

mikrofinancniranja na siromastvo u drzavama gdje posluju.
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3. MIKROFINANCIRANJE

Nacini financiranja koji su donekle sli€ili mikrofinanciranju oduvijek su postojali gdje
su pojedinci ili obitelji posudivali novac trecoj osobi/ama kako bi pomogli siromasnima u
vrijeme financijskih nevolja. Sredinom 19. stolje¢a Friedrich Wilhelm Raiffeisen i Franz
Hermann Schulze-Delitzsch osnovali su u Njemackoj globalnu banku i pokret kreditne
unije kako bi siromasnima nudili Siroki spektar usluga, ukljuCujuci i pozajmice s niskom
kamatnom stopom u svrhu proizvodnje. U isto vrijeme, u SAD-u, Lysander Spooner je
kamatama od mikrokredita pomagao poduzetnicima i farmerima u izlasku iz siromastva.
Danasnji oblici mikrofinanciranja su izvor Sirokog spektra financijskih usluga za
potencijalne poduzetnike te mikro i mala poduzeca koja nemaju pristup bankarskim i
slicnim uslugama. Temeljna ideja za stvaranje institucija mikrofinanciranja je u odgovoru
na problem gdje klasiCne financijske institucije nisu mogle efektivho utjecati na
ekonomski razvoj i smanjenje siromastva u siromasnim zemljama/regijama. Institucije
mikrofinanciranja nude usluge svima osobama koje su u odredenom razmaku ispod ili
iznad granice siromastva gdje postoji moguénost uzimanja kredita kao pojedinac ili kao
grupa, uz kredite nude i usluge Stednje, osiguranja te transfera novca. Buduci da se u
siromasnijim zemljama transakcije izmedu pojedinaca vrSe u velikoj mjeri trampom, one
¢e omoguciti vecu likvidnost i monetizaciju velikog broja proizvoda i usluga za koje se
dotad plac¢alo drugim proizvodima i uslugama. Osim pomoci generalno siromasnima, na
visoko mjesto se stavlja emancipacija i samozapoSljavanje siromasnih Zena te se
smatra da postoji ve¢a $ansa za vracanje duga i da ¢e posudeni novac biti iskoristen za
pomo¢ obitelji. Zene &ine vise od 80% klijenata svih institucija mikrofinanciranja
(Armendariz i Murdoch, 2010.) upravo zbog navedenih razloga. Institucije
mikrofinanciranja bi trebale pomoci siromasnim Zenama na nacin da ih financijski osnazi
i da im da odredenu razinu kontrole nad svojim Zivota u regijama i drzavama gdje one to
nemaju (Guérin, 2011.) buduc¢i da se pokazuju odredeni problemi kod kontrole
kredita/Stednji kao $to navodi Armendariz (2011.) da bi mikroStednja omogucila Zenama
zastiti dio novca koji bi inae zavrSio u rukama njihovih muzeva u svrhu svakodnevne

potroSnje.
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Moderne institucije mikrofinanciranja nude mikrokredite/kredite po vec¢im kamatnim
stopama nego Sto to nude konvencionalne banke gdje za to navode sljedece razloge

(www.microworld.org):

1) TroSak financiranja mikrofinancijskih institucija — Cesto veci u zemljama u
razvoju, posto Ce strani financijeri traZiti ve¢e povrate kako bi pokrili dodatni
rizik financiranja mikrofinancijskih institucija

2) Rizik teCaja — Cesto veci u zemljama u razvoju; valute mogu biti labilne,
nelikvidne i inflacija moze biti visoka

3) Rizik od nepovrata mikrokredita — viSi buduéi da duznici nemaju osiguranje ili
povijest mikrokredita

4) Administrativni troSkovi — viSi jer se primaju manje svote od kamate na male

mikrokredite koje ne bi pokrile transakcijske troskove

Karlan i Goldberg (2011.) napominju kako je pojam mikrofinanciranja povezan s
devet karakteristika istog: male transakcije i minimalan racun, zajmovi za poduzetnicke
aktivnosti, zajmovi bez pokri¢a, grupno kreditiranje, fokus na siromasne klijente, fokus
na Zene kao Kklijente, jednostavan proces prijave za kredit, ponuda usluga u
zajednicama s nedovoljnom ponudom istih, kamatne stope na razini trziSta. lako se
karakteristike mogu povezati s opéim pojmom mikrofinanciranja, nije nuzno da su sve
jednako zastupljene u pojedinoj instituciji gdje im se dopusta da do neke granice odrede
na koji ¢e nacin poslovati. Nadalje, predstavljaju tri modela poslovanja kroz koje se
moze odrediti koliko e rizi€no biti odobravanje kredita. Prvenstveni model jesu grupe
solidarnosti (Solidarity Groups) koje je predstavio Muhammad Yunus, sastoje se od
petero ljudi gdje svaki jamci povrat kredita za drugog, ako jedna osoba u grupi ne vrati
kredit drugi trebaju za nju vratiti ili ¢e u suprotnom izgubiti moguénost daljnjeg
posudivanja. Sljedec¢i model se naziva seosko bankarstvo (Village Banking), gdje su to
zapravo prosirene grupe solidarnosti na 15-30 osoba (pretezito je zastupljen samo
jedan spol po grupi), one zajedno upravljaju mikrokreditom danim od neke institucije
mikrofinanciranja (eksterni ratun) te se omogucuje kreditiranje izmedu ¢lanova grupe
(interni racun), na sliCan nacin funkcioniraju Self Help Grupe o kojima c¢e biti rije€i u

posliednjem poglavlju. Posljednji model je jednostavno pojedinaéno kreditiranje
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(Individual lending) koji koriste i konvencionalne banke te je teSko uvidjeti razliku medu
njima, osobito u sluCajevima gdje ¢e institucija mikrofinanciranja traziti neki oblik
osiguranja povrata. Za osiguranje se moze traziti ili novac ili neka imovina koja nema

veliku trzisSnu vrijednost ve¢ veliku ,dusevnu® vrijednost za pojedinca.

Armendariz i Murdoch (2010.) uz usluge mikrokreditiranja smatraju i usluge
mikroStednje kao vaznu odrednicu institucija mikrofinanciranja gdje institucije, poput
Grameen banke, omogucuju klijentima Stednju koja ¢e omoguciti lakSe podnoSenje
Sokova trzista, zdravstvenih Sokova i prirodnih nepogoda. Osim toga, napominju da se
Stednjom moze posti¢i dovoljno financijske imovine za osiguranje kredita kod
pojedinacnog kreditiranja, izgladiti potrosnju, placati veée troSkove poput onih za
obrazovanje te financirati investicije. U anketi od strane BRI (Bank Rakyat Indonesia) na
uzorku od 201 svojih Kklijenta u Indoneziji se zakljuCilo kako je ,skoro jednak broj Stedilo
za obrtni kapital (13%), za placanje troSkova obrazovanja (14%) te za opc¢u kucansku
potrosnju (13%)“ (Armendariz i Murdoch, 2010., str. 175).

Prve takve institucije su se pojavile poCetkom 1970-tih u obliku nevladinih udruga i
neprofitnih udruga koje funkcioniraju na temelju donacija dok su prve komercijalne
institucije mikrofinanciranja pocele s osnivanjem Grameen Banke u BangladeSu 1983.

godine.

3.1. Muhammad Yunus — Grameen Bank (Banglades)

Prica pocetka karijere Muhammada Yunusa, ekonomiste iz Banglade$a, je vrlo
popularna u mikrofinancijskim krugovima. Jedan je od najpoznatijih ljudi u tom podrucju
te se Cesto naziva ocem/pionirom mikrofinanciranja. U 1976. godini, tijekom posjeta
selu Jobra u BangladeSu, otkrio je da konvencionalne bankarske institucije nisu
odobravale kredite siromasnim Zenama (samozaposlene Zene koje prave namjestaj od
bambusa) zbog velikog rizika od nevra¢anja dugova te je on sam dao 42 Zene zajam od
27 USD koje su s tim zajmom uspjele ostvariti profit od 0,02 USD svaka. Primjetivsi
dakle uspjeh ostvarivanja profita od strane siromasnih Zena odluCio je nastaviti sa
svojim mikrokreditima tako $to je osigurao kreditnu liniju od drzavne banke Janata Bank

za nastavak svog projekta mikrokreditiranja. Yunus se od tad vodio kao prvi ¢ovjek koji
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je poCeo posao mikrofinanciranja u modernom shvacéanju termina. Nakon 7 godina,
1983., iz njegovog projekta je proizasla Grameen Bank, prva bankarska institucija koja
prvenstveno nudi usluge mikrofinanciranja. Kako bi se osigurao povrat mikrokredita,
umjesto nov€anih garancija (kako su primatelji mikrokredita uglavnom bili siromasni)
osnivale su se takozvane ,grupe solidarnosti“. To su grupe od minimalno 5 ljudi koje su
zajedno primale jedan mikrokredit u kojima su se pojedinci poticali na povrat
pomagajuci si u poslovima i op¢enito samozaposlenju. Na primjeru Grameen banke
takav nacin davanja mikrokredita su koristile i buduce institucije mikrofinanciranja.
Prilikom apliciranja za mikrokredit svaka grupa se treba obvezati da ¢e pratiti Sesnaest
odluka (Sixteen Decisions) kako bi se S§irila kultura dobrog poslovanja, vodenja
kucanstva i odgoja djece te sudjelovati na sedmodnevnoj radionici gdje se razgovara o
postignu¢ima, planovima za buducnost i pojaSnjava spomenute odluke (Sherraden i
Ninacs, 1998., str. 113-114). Tih Sesnaest odluka su sljedece:

1) Postivat ¢emo i unaprijediti Cetiri nacela Grameen Banke: disciplina, jedinstvo,
hrabrost i mukotrpan rad — u svakom aspektu naseg zivota

2) Donositi éemo blagostanje nasim obiteljima

3) Necemo Zivjeti u troSnim ku¢ama. Radit ¢emo na popravku kuce i gradnji novih u
najkracem roku

4) Uzgajati ¢emo povrce kroz cijelu godinu. Jest ¢emo ga puno i prodavati visak

5) Tijekom sezone sadnje cemo posaditi $to vise sadnica moZzemo

6) Zadrzavat cemo se na manjem broju djece. Gledat ¢emo minimizirati troSkove.
Brinut ¢emo se o svojem zdravlju

7) Obrazovat ¢emo nasu djecu i osigurati da si mogu zaraditi kako bi si sami platiti
Skolovanje

8) Drzat ¢emo naSu djecu i okoli$ Cistima

9) Sagradit c¢emo i koristiti poljske zahode

10) Vodu za pice ¢emo uzimati iz cijevnih bunara. Ako nije dostupna, prokuhavat
¢emo vodu ili koristiti stipsu.

11) Ne¢emo uzimati miraz na sinovom vjencaniju ili davati miraz na kcerinom. Drzat
¢emo na$ centar Cist od kletve miraza. Ne¢emo prakticirati udaju maloljetne

djece.
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12) Necemo nikome uzrokovati nepravdu, niti cemo dopustiti ikome da je Cini

13) Zajedno ¢emo i¢i u vece investicije u svrhu veceg profita

14) Uvijek ¢emo biti spremi pomoci jedni drugima. Ako je netko u nevolji, mi éemo
mu svi pomoci

15) Ako smo svjesni nekog krdenja discipline u bilo kojem centru svi cemo zajedno
oti¢i tamo i pomoci u njenom ponovnom uspostavljanju

16) Zajedno ¢emo sudjelovati u svim drustvenim aktivnostima

Kada se odobri mikrokredit odredenoj grupi ne potpisuje se nikakav ugovor izmedu
Grameen banke i primatelja ve¢ se taj odnos bazira na povjerenju gdje do najveceg
izraZzaja dolazi uvjet da ako se ne vrati dug, grupi se viSe nece davati mikrokredite. Radi
toga se Cesto dogada da kada neko u grupi ne moze vratiti svoj dio duga, drugi ¢lanovi
pomognu u tome kako ne bi cijela grupa ostala bez buducih mikrokredita (Sherraden i
Ninacs, 1998.). Kako bi Sto uspjesSnije financirali budu¢e mikrokredite Grameen banka
od ,klijenata“ trazi da jedan mali dio (1 Tk - taka) sredstava stave na Stednju svaki
tiedan. Svaki od njih je duZan uplatiti 5% svojeg mikrokredita u ,grupni fond“ koji je
potpuno u vlasniStvu grupe i koji se moze koristiti za potrebe koje su od vaznosti za
grupu. Takoder su duzni 25% svoje kamate uplatiti u fond za nuzdu kojeg vodi
Grameen banka i koji je sluzi za pokrice nepovracenog mikrokredita u sluaju smrti i
drugih oblika nesrec¢e (Khandker et al., 1995., str. 11). Do lipnja 2015. godine ukupni
mikrokrediti su iznosili 17 mird. USD izdanih 8.7 mil. korisnika od kojih je 97% Zena te je

ukupna stopa povrata iznosila 98% (www.grameen-bank.net), Monthly Reports 06-

2015). Grameen banka nudi kamatnu stopu od 20% na proizvodne mikrokredite, 8% na
stambene mikrokredite, 5% na mikrokredite za obrazovanje te su mikrokrediti za
beskuc¢nike bez kamatne stope. Uz usluge mikrofinanciranja, Yunus je pokrenuo
nekoliko razliitih poduzeéa proizaslih iz projekata koja nude raznovrsne usluge i
proizvode siromasnima poput telefonije (Grameen Telecom), usluga za ribarstvo
(Grameen Fisheries Foundation), navodnjavanja (Grameen Agriculture Foundation) i
desetak drugih. Yunusu i Grameen Banci je pripala zajedniCka Nobelova nagrada za
mir ,zbog njihovih napora u kreaciji ekonomskog i socijalnog razvoja pocevsi od najnizih

slojeva drustva“ (www.nobelprize.org). Po uzoru na Yunus-ov model mikrofinanciranja,

od 90-tih godina nadalje poceo je nicati veliki broj mikrofinancijskih institucija Sirom

21


http://www.grameen-bank.net/
http://www.nobelprize.org/

svijeta. 1992. godine neprofitna organizacija ACCION International pomaze financirati
BancoSol, neprofitnu organizaciju za mikrofinanciranje u Boliviji koja 2000. godine
postaje punopravna banka fokusirana na mikrofinanciranje (www.accion.org). U Bosni i
Hercegovini poCevsi s 1996. godinom postoje tvtrke kéeri mikrokreditnog programa
World Vision International te se 2001. godine registriraju pod nazivom Mikrokreditna

organizacija EKI (kasnije Mikrokreditna fondacija EKI) (www.eki.ba).

Tablica 1.: Rast pokri¢a mikrofinanciranja prema Microcredit Summit Campaign-u 1997-2007

Ukupan broj

Ukupan broj Ukupan broj najsiromasnijih klijenata

Kraj godine institucija klijenata (mil.) (mil )

1997 655 16.5 9.0
1998 705 18.7 10.7
1999 964 21.8 13.0
2000 1,477 38.2 216
2001 2,033 57.3 295
2002 2,334 67.8 416
2003 2,577 81.3 55.0
2004 2,814 99.7 72.7
2005 3,056 135.2 96.2
2006 3,244 138.7 96.2
2007 3,352 154.8 106.6

Izvor: Armendariz i Morduch (2010.)

Kao Sto se vidi iz Tablice 1. joS je mnogo institucija mikrofinanciranja nastalo nakon sto
se pokazalo da je Yunusova Grameen Banka vrlo profitabilna institucija te isto tako
njihov eksponencijalan rast kroz razdolje od 10 godina gdje se za pet puta uvecao broj
institucija mikrofinanciranja i udeseterostru€io broj njihovih klijenata kako siromas$nih

tako i onih najsiromasnijih.
3.2.Spandana (India)

Nastala 1998. godine kao institucija mikrofinanciranja koja posluje primarno za profit.
Poduzecée se nalazi u pokrajini Andhra Pradesh, u gradu Hydrabad, te posluju pretezito
u slamovima grada. Kako bi se dobio mikrokredit, Zena (daju mikrokredite samo
Zenama) treba biti u grupi od 6-10 osoba. Osim toga treba biti izmedu 18 i 59 godina

starosti, stanovati na jednom podrucju barem godinu dana te imati vaZzece identifikacije
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0 svojoj osobi i o posjedovanju nekretnine u kojoj zivi (80% Zena u grupi treba biti
vlasnik svog doma). Banka nudi mikrokredite na duljinu od 12 mjeseci gdje se anuiteti
otplacuju tjedno uz prosjeCnu godiSnju kamatnu stopu od 24%. Pocetni iznos
mikrokredita se krece oko 603 USD (po paritetu kupovne moci) koji bi iznosio oko 22%
prosje¢nih godisnjih prihoda, $to duze osoba uzima mikrokredite kod njih to su joj bolji
uvjeti sljedeci put (Banerjee et al. 2015., str. 5-6). U razdoblju od 2013-2015. godine,
Spandana je godiSnje imala u prosjeku 2.1 mil. duznika i odobrenih mikrokredita u

prosje¢noj sveukupnoj vrijednosti od 308 mil. (www.themix.org).

3.3.Compartamos Banco (Meksiko)

MeksiCka institucija mikrofinanciranja proizasla iz nevladine organizacije
Compartamos 2000. godine koja radi za profit. Banka daje mikrokredite uglavnom
Zenama iz ruralnih i urbanih podrucja koje su zainteresirane za osnivanje poduzeca ili
ve¢ posjeduju neki oblik poduzec¢a i to samo grupama od 10-50 Zena. Zajmovi su
prosje¢ne duzine od 4 mjeseca i anuiteti su tjedni, prosje¢na godisSnja kamatna stopa je
110%. Pocetni prosjeCni mikrokredit iznosi 451 USD (po paritetu kupovne modi) sto ¢e
Ciniti 6% prosje€nog godiSnjeg prihoda, s vremenom, §to duze osoba uzima
mikrokredite to ¢e im biti lakSi uvjeti otplate. (Banerjee et al. 2015., str. 5-6). Krajem
2015. godine je imala 2.8 mil. aktivnih duznika i aktivni portfolio od 1.3 mird. USD, do

tada je izdala 5,3 mird. USD u obliku mikrokredita (www.accion.org).

3.4.XacBank (Mongolija)

Osnovana 2001. godine u Mongoliji, XacBank je banka koja se primarno bavi
mikrofinanciranje u svrhu profita. Zajmovi se odobravaju pretezito zenama u ruralnim
podrucjima koje se planiraju samozapoSljavati ili ve¢ jesu. Dozvoljavaju se grupe od 7-
15 ljudi ali i individualni duZnici gdje u se u obje situacije treba imati nov€ano pokric¢e od
100% iznosa mikrokredita. Isto tako, mikrokrediti se daju samo Zenama koje posjeduju
manje od 1 mil. MNT (869 USD) u imovini i koje imaju profit manji od 200,000 MNT (174
USD) na mjesec od samostalnog rada. Zajmovi su u trajanju od 3-12 mjeseci za grupe i
2-24 mjeseca za pojedinacne duznike uz prosje¢nu godiSnju kamatnu stopu od 26,8%,
anuiteti se otpla¢uju mjese¢no. PoCetni prosjeéni mikrokredit iznosi 696 USD (PKM) za

grupu i 472 USD (PKM) za pojedinca. Prosjek grupnih mikrokredita je jednak 43%
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godiSnjeg prosjeCnog prihoda te su prosje¢ni pojedinacni mikrokrediti jednaki 29%
godisSnjih prosjecnih prihoda uz to ¢e imati bolje uvjete mikrokredita s vremenom
(Banerjee et al. 2015., str. 5-6). Kroz razdoblje od 2014-2016. godine, poduzece je
imalo prosjecno 600 mil. USD vrijednosti mikrokredita godiSnje te prosjecno 98 mil.

aktivnih duznika na godinu
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4. UTJECAJ MIKROFINANCIRANJA

Na prvi pogled nema razloga da mikrofinancijske institucije ne funkcioniraju kao i §to
su zamiSljene, omogucavaju¢i siromasSnima ulaz na financijska trziSta posljedno
smanjujuci razinu njihovog siromastva tako Sto duznici iskoriStavaju novac u svrhu
obavljanja djelatnosti koje generiraju profit. Uz to je vrlo prominentno i propagiranje
siromasnih osoba koje su uspjele pokrenuti vlastiti posao od kojeg zive bolje nego sto
su do tada koje se moze uociti na bilokojoj web lokaciji mikrofinancijskih institucija i u
dokumentarnim filmovima poput Bonsai People (2011.) i To Catch a Dollar (2010). Kada
se pojedinac susretne s takvim primjerima uspjeha vrlo je vjerojatno da ¢e uzeti kao
datost da mikrofinanciranje radi apsolutno savr§eno na smanjenju stope siromastva. No
realno stanje utjecaja mikrofinanciranja i mikrofinancijskih institucija na siromastvo je
vrlo zamrSeno gdje su se provodile mnoge studije koje su za svoje zakljuCke imale
pozitivne i negativne korelacije izmedu ta dva pojma. Izmedu ostalog, pristup pojedinih
institucija prema financiranju siromasnih je vrlo bitan faktor, visina kamatne stope i
mehanizmi osiguranja povrata su samo od nekih faktora koji ¢e utjecati na stopu
zaka$njelih otplata (Delinquency Rate) i stopu nevraéenih mikrokredita (Default Rate)

kod duznika neke institucije.

Kod izracuna utjecajnosti mikrofinanciranja na smanjenje siromastva prvenstveno se
javljia problem izraCuna direktnog utjecaja. Povefana potroSnja usmjerena prema
investiranju u poslove koje ¢e duznicima generirati profit moze imati izvor izvan
djelovanja mikrofinancijskih institucija. U tom se slu€aju javljaju RCT (Randomized
Control Trial) koje omogucuju usporedbu dvije sli€ne grupe od koje je jedna kontrolna a
druga prima odredeni ,tretman“. U slu€aju utjecaja mikrofinanciranja i institucija
mikrofinanciranja kontrole grupe su pretezito siromasni ljudi koji nisu primali
mikrokredite od istrazivane institucije i koje su pod minimalnim utjecajem sli¢nih
institucija u okruzenju dok je druga grupa sastavljena od onih ljudi koji su primili
mikrokredit. Nakon odredenog vremena se opet skupljaju isti podaci radi usporedbe te
se pomocu ekonometrije odredi razina utjecaja mikrokredita na odabrane faktore
siromastva. lako u zadnje vrijeme vrlo koriSteni (Banerjee et al., 2014., Angelucci et al.,

2013., Attanasio et al., 2015.) iz razloga Sto omogucéuju (tamo gdje ih je moguce
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koristiti) izvidjeti $to bi bilo da nije bilo utjecaja na odredeni problem i pomocu nijih
prikazati stvarnu kauzalnost gdje Karlan i Goldberg (2009) proponiraju koristenje RCT
radi toga Sto s njima mogu mijeriti utjecaj kredita i komplementarnih financijskih usluga
na prihode kucanstva, osnazivanje Zena u drustvu, psihicko zdravlje, rad djece itd.
Naspram njih, Copestakes (Karlan i Goldberg, 2009.) napominje 4 problema koristenja
RCT kod istrazivanja mikrofinanciranja. Prvi na redu je problem pristranosti pri
odabiranju uzorka gdje napominje da Ce tijekom biranja slu€ajnog uzorka se uvijek birati
faktori koji ¢e biti lakSe za obraditi pomocu alata koji se koristi te da se u RCT ne bi
trebali zanemarivati utjecaji koji je teze randomizirati poput geografske lokacije i
organizacijske kulture. Nadalje, upitna je valjanost generalizacije rezultata dobivenih
studijama buduci da se tijekom studije odabire nacin na koji ¢e se provesti financiranje
odabrane skupine te kada i gdje. TrecCi problem koji napominje je isplativost studija, gdje
ukazuje na to da su RCT skup nacin eksperimentiranja naspram korisStenja fokus grupa i
anketa zadovoljstva pojedinaca. Posljednje, nisu zanemarivi ni efekti prelijevanja,
primjerice, znanje o tome da je netko od cijele grupe (kontrolna grupa i promatrana
grupa zajedno) dobio mikrokredit a drugi ne. Buduéi da je nemoguée s maksimalnom
vjerodostojnoS¢u prikazati utjecaj mikrofinanciranja u cijelom svijetu, u daljnjem dijelu
ovog poglavlja ¢e se obraditi utjecaj mikrofinancijskih institucija, spomenutih u pro§lom

poglavlju, na smanjenje siromastva u (geografskom) podrucju svoga poslovanja

4.1.Grameen Bank

Od trenutka kada je Yunusov projekt postao punopravna banka 1983. godine do
sada, nastalo je mnogo studija njene odrzivost u smislu troSkova, o preporukama za
repliciranje modela mikrofinanciranja te studije o ekonomskim i socijalnim utjecajima na
prvenstveno zZene (Khandker et al., 1995., Khandker i Pitt, 1998.,Morduch, 1999.,
Develtere i Huybrechts, 2002., Mainsah et al. 2004, Kuhinur i Rokonuzzaman 2009).
Prvenstveno, u studiji Svjetske banke o izvedbi i odrZivosti Grameen Banke, Khandker
et al.(1995.) detaljno razmatraju kroz 6 poglavlja izvodenje poslova unutar banke i njenu
financijsku odrzZivost gdje se u 7. poglavlju razraduje tema duznika i njihova mogucénost
vraCanja mikrokredita te u 8. prikazuju postignuéa Grameen banke u smanjenju

siromastva u okruzenju. Na poCetku razrade teme duznika Grameen banke pojavljuje
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se pojam stope odustajanja® (Dropout Rate) duznika od programa mikrokredita, prema
svojim istrazivanjima dosli su do brojki prikazanih u Tablici 2. Vidljivo je da je Grameen
banka imala viSe Zena duznika negoli muskaraca te da je po apsolutnim vrijednostima

bilo viSe Zena koje su odustajale od programa.

Tablica 2.: Stope odustajanja prema spolu

Godina Ukupno Zene Muskarci
Clanovi Odustanci %* Clanovi | Odustanci %* Clanovi | Odustanci %*
1986 234,343 8,077 3.45 137,885 5,764 4.18 60,458 2,313 3.83
1987 339,156 13,100 3.86 275,600 10,500 3.81 63,556 2,600 4.09
1988 490,363 18,006 3.67 420,965 16,010 3.80 69,398 1,996 2.88
1989 662,263 22,004 3.32 588,802 20,334 3.45 73,461 1,670 2.27
1990 869,538 37,948 4.36 791,606 35,810 4.52 77,932 2,138 2.74
1991 1,066,426 52,277 4.90 986,373 49,614 5.03 80,053 2,663 3.33
1992 1,424,395 61,163 4.29 1,334,285 59,020 4.42 90,111 2,143 2.38
1993 1,814,916 40,744 2.24 1,707,555 39,268 2.30 107,361 1,476 1.37
1994 2,013,130 92,942 4.62 1,892,287 85,220 4.50 120,843 7,722 6.39

Izvor: Khandker et al. (1995.)

Racunajuci aritmetiCku sredinu stope odustajanja kroz razdoblje od 1986.-1994. moze
se zakljuciti da u prosjeku 4% Zena odustane od programa dok je ta brojka nesto manja
kod muskaraca i iznosi 3,25% no ti podaci sami za sebe ne oznacuju nista bez
konteksta stope odustajanja u pozitivnom ili negativnom smjeru. Nadalje, Khandker et
al.(1995.) ustanovljuju da starost banke/podruznice utje€e na stopu odustajanja, sto je
podruznica starija to je stopa manja. Uz to, svaki porast managerskih pla¢a od 10 posto
bi trebao smanijiti stopu odustajanja za 2 posto (Tablica 3.) gdje postoji mogucnost da
Ce se to dogoditi zbog toga Sto banka ima viSe novaca na raspolaganju pa moze
Jlezernije“ poslovati s klijentima. Isto tako, priklju¢ak ruralnih podrucja na izvor elektricne
struje ¢e povecati stopu odustajanja zbog vecih mogucnosti zaposlenja bez upotrebe
mikrokredita, dok ¢e naspram toga poboljSana obrazovna infrastruktura smanijiti stopu

odustajanja gdje postoje minimalno dvije mogucnosti, ili su veci troSkovi obitelji jer

% Stopa odustajanja se moze sagledati na dva naéina, pozitivno i negativno. U sluéaju pozitivnog veca
stopa odustajanja ¢e znaditi da ljudima viSe nije potrebna pomo¢ Grameen banke te su postigli razinu
prihoda kojom su zadovoljni ili kojom ¢e moci uzimati mikrokredite konvencionalnih banaka. U
negativnom smislu ¢e stopa odustajanja oznaCavati onaj postotak pojedinaca koji nisu mogli odrzati
posao na profitabilnoj razini dovoljnoj za otplatu mikrokredita ili koji se nisu drzali pravila ponaSanja
Grameen banke.
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trebaju obrazovati djecu (posljedi¢no ¢e duze ovisiti o mikrokreditima) ili ¢e obrazovanije

stanovnistvo redovitije placati anuitete i viSe Stedjeti.

Tablica 3.: Determinante stope odustajanja; brojevi u zagradama su t-vrijednosti

Odustanci | Odustanci '
vargapie | Oustanei [oaustancu | S grge” | U raco
godml ___godini___
Dob .047 .001 .006 .009
(5.377) (0.369) (1.839) (2.118)
Dob na kvadrat -0.002 -0.000 -0.001 £0.001 .000
(-1.880) (0.780) (-1.890) (-2.205) (0.582)
Log predvidene -0.183 007 -0.040 -0.003 0.066
insHddcersve-place (-3.941) (0.486) (-2.126) (0.117) (:2.354)
Prosjecni trosak -0.000 .000 .000 .000 -0.000
treninga (-1.213) (0.744) (0.301) 0.217) (-0.053)
Podruznice sa samo 011 .003 015 0.008 0.011
zenskim klijentima (0.880) 0.727) (2.941) (-1.484) (-1.458)
Podruznices 017 -0.002 .006 .008 .007
tehnoloskim zajmovima (1.127) (-0.509) (1.021) (1.124) (0.810)
Elektrifikacija po km2 .239 .015 .016 -0.002 .001
(3.527) 0.721) 0.578) (-0.056) 0.032)
Duljina ceste po km2 .042 .021 '0.0]7 .035 .018
" (0.264) (0.426) (0.262) (0.478) (0.192)
Srednje $kole po km?2 -1.641 -0.072 -0.243 -0.516 -0.610
(-1.714) (-0.246) (0.632) (-1.157) (-1.059)
Oshovne skole po km? .202 151 012 162 .200
(0.484) (1.192) (0.069) (0.835) (0.796)
II Prosje¢na koli¢ina kise -0.000 -0.000 -0.000 .000 000
(€0.123) (-0.226) (€0.229) (<0.087) (1.045)
Disperzija koli¢ine kise -0.000 0.000 .000 -0.000 0.000
od njenog medijana (-1.220) (-0.644) (0.439) (0.501) (-1.311)
Broj komercijalih i Krishi -0.074 £0.074 221 .526 .138
i banaka na km? (0.136) (-0.449) (1.013) (2.072) (0.422)
Konstanta 1.637 0.159 .347 -0.020 512
(3.202) (-1.027) (1.690) (-0.085) (1.665)
R? 0.819 0.792 0.605 0.408 0.640
Broj obzervacija 357 357 357 357 357
—

Izvor: Khandker et al. (1995.)

Na temu neredovnih duznika koji ne placaju anuitete svaki tjedan (irregular), duznika

koji ne mogu vracati dug zbog situacija izvan svoje kontrole (struggling) i duznika koji

28



uopce nisu sposobni vracati dug zbog nedostatka novaca (defaulters) Khandker et al.

(1995.) su primijetili razlike izmedu spolova, kao $to je prikazano Tablicom 4.

U Tablici 4 su vidljive razlike u stopama navedenih skupina duznika gdje je unutar

promatranog razdoblja prosje€na stopa neredovnih otplata Zzena duznika 2,48% dok je

kod muskaraca u istoj skupini brojka bila jednaka 10,22% S$to Ce reci da su Zene

azurnije u vracanju dugova, no kako postoji veliki broj moguéih objasnjenja nije moguce

dati odgovor zasto je to tako bez daljnjeg istrazivanja.

Tablica 4.:Broj neredovnih duznika i duznika koji ne mogu otplacivati mikrokredit zbog situacija koje ne

mogu kontrolirati; brojevi u zagradama su %

Ukupno Zene Muskarci

Godina ST S

Smini . Duznici - . Duznici - S Duznici -
Duznici PNt - nemoguénost Duznici Dunlcl | nemoguénost Duznici Duz?'m.'. énost

neredoviti neredoviti edoviti =

otplate otplate otplate
1985 152,463 3,533 1,222 99,332 1,261 497 53,131 2,272 725
(2.32) (0.80) (1.27) (0.50) (4.28) (1.36)
1986 228,612 7,928 2,889 168,332 3,397 1,071 60,280 4,531 1,818
(3.47) (1.26) (2.02) (0.64) (7.52) (3.02)
1987 328,557 10,382 3,662 265,415 4,508 1,593 63,142 5,874 2,069
(3.16) (1.11) (1.70) (0.60) (9.30) (3.28)
1988 472,430 14,442 4,841 403,625 7,560 2,461 68,805 6,882 2,380
(3.06) (1.02) (1.87) (0.61) (10.00) (3.46)
1989 648,267 24,796 8,775 575,117 15,698 5,666 73,150 9,098 3,109
(3.82) (1.35) (2.73) (0.99) (12.4) (4.25)
1990 852,622 30,921 11,722 775,547 21,705 8,413 77,075 9,216 3,309
(3.63) (1.37) (2.80) (1.08) (11.96) 4.29)
1991 1,041,630 49,538 17,301 962,148 37,357 12,839 79,482 12,181 4,462
(4.76) (1.66) (3.88) (1.33) (15.33) (5.61)
1992 1,385,324 46,240 21,351 1,296,558 35,664 16,489 88,766 10,576 4,862
(3.34) (1.54) (2.75) (1.27) (11.91) (5.48)
1993 1,682,916 42,697 18,670 1,585,483 33,116 14,469 97,431 9,581 4,201
(2.54) (1.11) (2.09) 0.91) (9.83) 4.31)
1994 1,860,674 75,670 29,096 1,751,775 65,063 25,108 108,899 10,607 3,988
(4.07) (1.56) (3.71) (1.43) (9.74) (3.66)

Izvor: Khandker et al. (1995.)

Ista je situacija i

muskaraca 3,8%

kod drugog tipa duznika gdje je prosjecni postotak Zena 0,93% te

. Moze se primjetiti da s vremenom raste postotak duznika koji ne

mogu vracati dugove gdje s pocetnih 0.8% u 1985. godini naraste na 1.56% u 1994.

godini.

29



Tablica 5.:Broj duznika koji unutar 25 i 38 tjedana od pocetka otplaéivanja mikrokredita ne mogu vratiti

novac
Ukupno Zene Muskarci
Godina Duznici Neplatise Neplatise Duznici NeplatiSe Neplatise Duznici Neplatise Neplatise
nakon 25tj. | nakon 38tj. nakon 251j. | nakon 38 tj. nakon 25tj. | nakon 38 tj.
1985 152,463 3,183 0 99,332 1,267 0 53,131 1,916 0
(2.09) (0.00) (1.28) (0.00) (3.61) (0.00)
1986 228,612 2,729 0 168,332 1,117 0 60,280 1,612 0
(1.19) (0.00) (0.66) (0.00) (2.67) (0.00)
1987 328,557 12,548 0 265,415 8,835 0 63,142 3,713 0
(3.82) (0.00) (3.33) (0.00) (5.88) (0.00)
1988 472,430 11,211 0 403,625 7,091 0 68,805 4,120 0
(2.37 (0.00) (1.76) (0.00) (5.99) (0.00)
1989 64,867 11,976 0 575,115 8,638 0 73,150 3,338 0
(1.85) (0.00) (1.50) (0.00) (4.56) (0.00)
1990 852,662 11,971 15,953 775,547 9,138 11,711 71,075 2,833 4,242
(1.40) (1.87) (1.18) (1.51) (3.68) (5.50)
1991 1,041,630 14,257 17,983 962,148 11,816 14,964 79,482 2,441 3,019
(1.37) (1.73) (1.23) (1.56) 3.0 (3.80)
1992 1,385,324 5,366 8,062 1,296,558 4,288 6,604 88,766 1,078 1,458
((0.39) (0.58) (0.33) (0.51) (-1.21) (1.64
1993 1,682,916 3,718 4,789 1,585,683 2,931 3,901 97,431 787 888
(0.22) (0.28) (0.19) (0.25) (0.81) (0.91)
1994 1,860,674 14,085 16,491 1,751,775 12,584 14,575 108,899 1,501 1,916
(0.76) (0.89) 0.72) (0.83) (1.38) (1.76)

Izvor: Khandker et al. (1995.)

Nadalje, promatrajuci vrijednosti u Tablici 5 i 6 vidljivo je da u razdoblju od 1985. i 1986.

godine nije bilo neplatiSa u skupini od 38+ tjedana. Nakon tog razdoblja pocinje se

podizati stopa neplatiSa u svim kategorijama do 1992. godine gdje je 1991. godine

stopa neplatiSa bila 9,03%. U svim kategorijama je vidljivo da je manji postotak Zzena

neplatiS8a nego moskaraca gdje se opet pokazuje da su Zene bolji odabir pri odluci o

odobrenju mikrokredita.
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Tablica 6.: Broj duznika koji unutar 52-103+ tjedana od pocetka otplac¢ivanja mikrokredita ne mogu vratiti

novac
Broj neplatisa
Godina Ukupno duznika ” : -
P 52 tjedna 78 tjedana 103+ tjedana
1985 152,463 0 0 0
(0.00) (0.00) (0.00)
1986 228,612 0 0 0
(0.00) (0.00) (0.00)
1987 328,557 3,602 2,104 4,834
(1.10) (0.64) (1.47)
1988 472,430 5,378 2,987 6,597
(1.14) (0.63) (1.40)
1989 648,267 8,173 3,710 7,613
(1.26) (0.57) (1.17)
1990 852,662 16,306 6,814 9,251
(1.91) (0.80) (1.09)
1991 1,041,630 28,129 14,243 19,409
I] (2.70) (1.37) (1.86)
1992 1,385,324 27,823 19,582 34,519
(2.01) (1.41) (2.49)
1993 1,682,914 17,607 13,798 40,116
(1.05) (0.82) (2.38)
1994 1,860,674 26,426 12,214 34,671
(1.42) (0.66) (1.86)

Izvor: Khandker et al. (1995.)

Nakon obrade podataka koji reprezentiraju sposobnost duznika u vracanju duga,
istrazuje se utjecaj Grameen banke na seoske nadnice buduc¢i da je ,identifikacija
prednosti na razini duznika izvan opsega ovog rada“ (Khandker et al., 1995., str. 77).
Nasumce je odabrano 87 sela koja su iz uzorka od 29 thana (danasnje upazila)* kako bi
se odradila anketa ku¢anstva na temu utjecaja Grameen banke i dva druga programa
(Bangladesh Rural Advancement Committee (BRAC) i Bangladesh Rural Development
Board (BRDB) Project RD-12). Unutar tih 87 sela, 28 (32%) ih je u programu Grameen
banke barem 3 godine, 28% sela je bilo pod utjecajem programa BangladeSevog

odbora za ruralni napredak, u 29% sela je djelovao Projekt RD-12 te 11% sela nije bilo

* Politicka pokrajina u Banglade3u jednaka podregiji ili okrugu
(http://financial-dictionary.thefreedictionary.com)
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pod nijednim programom. Nadnice u selu s i bez programa Grameen banke su

usporedene nakon kontroliranja razlika unutar njih.

Tablica 7.: Utjecaj programa Grameen banke na agregatne seoske nadnice; u zagradi su t-vrijednosti

Muskarci Zene Djeca
oLSs oLSs DEgs || vEHC
Varijable Metoda najmanjihl ~ White-ovom |Metoda najmanjihl  white-ovom |Metoda najmanjihl  white-ovom e
kvadrata korekeijom kvadrata korekeijom kvadrata korekeijom
Selo ima BRDB, -1.55 1.55 0.59 0.59 -2.56 -2.56 29
1=da, 0=ne (-0.66) (0.75) (0.40) (0.36) (-1.65) (-1.92) (.45)
Selo ima Grameen 4.39 4.39 0.12 0.12 2.25 2.25 .32
Bank, 1=da, 0=ne (2.01) (1.99) (-0.09) (-0.08) (1.56) (1.72) (.47)
Selo ima BRAC, 1.52 1.52 -0.02 0.02 -0.08 -0.08 .28
1=da, 0=ne (0.67) (0.76) (-0.02) (-0.02) (-0.05) (-0.06) (.45)
Selo ima pucca cestu, 0.24 0.24 1.83 1.83 1.62 1.62 .28
1=da, 0=ne (0.12) (0.11) (1.42) (1.60) (1.19) (1.24) (.45)
Selo ima bilokoju -1.76 -1.76 1.66 1.66 -0.44 0.44 .10
banku, 1=da, 0=ne (-0.61) (0.62) 0.92) (0.94) (-0.23) (-0.28) (.31)
: ; .59 .59 1.57 1.57 0.07 0.07 51
Set:ir:aoitxju’ (-0.33) (-0.34) (1.40) (1.43) (-0.06) (-0.06) (.50)
Udaljenost od gl. 0.43 -0.43 .18 0.18 0.28 0.28 8.47
grada thane (km) (-2.78) (-2.70) (-1.86) (-1.84) (-2.73) (-2.67) (5.79
Selo je u bilokojem 2.38 2.38 0.32 0.32 0.78 0.78 54
programu razvoja, (1.69) (1.42) (0.31) 0.31) (0.70) 0.71) (.50
1=da, 0=ne
Konstaita 28.43 28.43 11.10 11.10 15.17 15.17
(10.26) (10.44) (6.42) (5.97) (8.29) (8.35)
F statistika (87, 173) 2.14 1.94 2.40
Procijenjeni R 0.034 0.034 0.028 0.028 0.016 0.041
Broj obzervacija 261 261 261 261 261 261 261

Izvor: Khandker et al. (1995.)

Kao Sto je prikazano na Tablici 7, jedna od dvije statisticki prihvatljive varijable koje
govore o utjecaju jest ona koja se odnosi na postojanje podruznice Grameen banke u
selu i nadnice muskaraca. Po tome bi prosjeCna placa muskarca koji zivi u selu s
podruznicom Grameen banke bila za otprilike 4,39% vecéa nego od onog muskarca koji
Zivi u selu bez. Nadalje svaki dodatni kilometar udaljenosti od upravnog sredista regije
uzrokuje smanjenje pla¢a muskaraca za 0,43% te placa djece mlade od 15 za 0.28%.
Khandker et al. (1995.) proponiraju Grameen banku kao instituciju koja je direktno
napala siromastvo u BangladeSu tako Sto nudi mikrokredite i pomo¢ pri organizaciji te
kao instituciju koja direktno osnazuje Zene. Iz regresije se zakljuCuje kako Grameen

banka prvenstveno pomaze muskarcima pri zaradi veéih nadnica (iako su t vrijednosti
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na granici prihvaéanja) sto je suprotno od onoga za $to se propagirala Grameen banka,
a to je pomo¢ u osnazivanju Zzena. Nadalje, velika vec¢ina duznika, oko 90%, je aktivna u
vracanju mikrokredita (prvenstveno Zene) no to ne treba znaliti da se njihovo

blagostanje povecava ili da im je zivot laksi time Sto imaju ulaz na financijska trzista.

Nakon svog rada 1995. godine Khandker je 1998. godine napravio istraZivanje s
Mark M. Pittom o utjecaju grupnih kreditnih programa na siromasna kucanstva u
Bangladesu koiji istraZuje utjecaje mikrofinancijskih programa Grameen banke, BRAC-a
i BRDB-ovog Poject RD-12. U radu su za izraCun utjecaja mikrofinanciranja odabrana
1538 kucanstava na kojima se provodilo ankete (905 kucanstava, odnosno 59%, je
sudjelovalo u programima mikrofinanciranja, ostalih 633 su bili kontrolna grupa) iz 87
sela unutar 29 thana ruralnog dijela BangladeSa s time da se promatralo da je u selu
postojala neka vrsta programa mikrofinanciranja minimalno 3 godine. U radu se obradio
utjecaj mikrofinancijskin programa na potraznju mikrokredita, potroSnju kucanstva,

imovinu Zena, ponudu rada i obrazovanje djece.

Sto se tiGe utjecaja na potraznju mikrokredita Khandker i Pitt (1998.) su zakljugili da
dostupnost mikrokredita ne¢e znacajno utjecati na potraznju za njima, nevezano za spol
Sto mozZe znaciti da potraznja siromasnih kucanstava za kreditom ima tendenciju biti
neelasti¢na. Nadalje, godine starosti i spol glavne osobe ku¢anstva ¢e znacajno utjecati
na razinu oCekivanog mikrokredita. U slu¢aju muskarca kao glavne osobe, Zzenama u
kuCanstvu ¢e se razina mikrokredita smanijiti za 47% dok ¢ée se musSkarcima u
kucanstvu povecati za 33%. Godine starosti glavne osobe ku¢anstva ¢e za Zene znaciti
5% porasta mikrokredita za svakih 10 godina starosti gdje ¢e za svakih 10 godina
starosti muskarci primati 5% manji mikrokredit. U slu€aju da ne postoji supruga ili
suprug u kucanstvu smanjuje se izdasnost mikrokredita za 23% neudanim Zenama i
24% neozenjenim muskarcima. Takoder su zaklju€ili da se potraznja mikrokredita

uvelike razlikuje izmedu Zena i muskaraca.

Kod istrazivanja utjecaja na ku¢ansku potroSnju i imovinu Zena, zakljucili su da ¢e na
njih mnogo viSe utjecati Zzene koje uzimaju kredit nego muskarci (otprilike dvaput vise),
uzevsi srednju vrijednost dosli su do izraCuna da ¢e svaka taka mikrokredita za Zene

znaciti 0,18 taka povecane kucanske potrosnje dok je kod muskaraca ta brojka jednaka
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0,11. Argumentiraju da je jedan od razloga zasto je to tako neefikasna produktivnost
vremena zena zbog nepostojanja trziSta rada za Zene koje se postupno razvija s
uzimanjem kredita i samozaposljavanjem. Nadalje, uocCili su da postoji ve¢a vjerojatnost
da ¢e se programima mikrofinanciranja prikljuciti muskarci iz nesto bogatijih ku¢anstava
(ve€a razina potrosSnje) te Zene iz siromasnijih kucanstva (niza razina potrosnje).
Takoder su dosli do izraCuna kako ¢e se Zenama za svakih 100 taka mikrokredita od

Grameen banke povecati materijalna imovina (osim zemlje) za 27 taka.

U dijelu istrazivanja utjecaja na ponudu rada zakljucili su da Grameen banka ima
pozitivan efekt na sudjelovanje zena na trziStu rada te da mikrokredit dan Zzenama
utjeCe na sveukupnu potrosnju kucanstva gdje pretpostavljaju da je to zbog povecane
produktivnosti vremena Zena na trziStu rada, a ne zbog dodatnih jedinica vremena.
Nadalje, otkrili su kako ¢e mikrokrediti koji su dani muskarcima i Zenama smanijiti
ponudu rada odraslog muskarca u kucanstvu. Ako bi mikrokredit dan muskoj grupi
porastao za 10% tada bi se ponuda rada smanjila za 1.4%, porast od 10% u
mikrokreditima danim Zenskim skupinama ¢&e utjecati na smanjenje ponude rada od
2.1%. Pretpostavljagju da ako je trziSna vrijednost muskarCevog vremena
nepromijenjena time Sto Zene uzimaju mikrokredite tada bi njegova ponuda rada trebala
opadati, pod uvjetom da je razina njegovog slobodnog vremena ostala ista. Ako se
uzme u obzir kultura rada u BangladeSu postoji moguc¢nost da ¢e muskarci morati

manje raditi ako Zena uzme mikrokredit u svrhu samozaposljavanja.

Utjecaj mikrofinanciranja na stopu obrazovanja djece (5-17) je po njima vidljiv kada
se u odnos stave krediti dani Zenskim grupama i obrazovanje djevojcica. Svakih 1%
povecanja mikrokredita ¢e utjecati na mogucnost upisivanja djevojCica u obrazovnu
instituciju s 1,86 postotnih poena. Napominju da iako Grameen banka naglasava
obrazovanje djevojCica u sklopu svojeg programa socijalnog razvoja, ne mogu mu
pripisati zasluge za opisani efekt. Takoder, mikrokrediti Grameen banke dani i Zzenama i
muskarcima ¢e utjecati na obrazovanje djeCaka. Svakih 1% povecanja mikrokredita ce
utjecati na mogucnost upisivanja djeCaka u obrazovnu instituciju za 2.4 postotna poena.
Te efekte na obrazovanje djece opisuju s gledista samozaposljavanja njihove majke.

Ako se majka zaposli, njena kcer ¢e joj biti najbolja zamjena u odradivanju kuéanskih
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poslova koje propusta raditi zbog posla dok je vjerojatnost da ¢e djeCaci raditi to isto

vrlo mala.

Kada se govori o studijama provedenim na temu utjecaja Grameen banke uglavnhom
se uvida kao i do sada da se ne moze bez sumnje zaklju€iti kako je taj utjecaj pozitivan
u dovoljnoj mjeri da rjeSava pitanje siromastva. Primjerice, Develtere i Huysbrechts
(2002.) zakljuCuju da Grameen banka ima vrlo pozitivan utjecaj na smanjenje
siromastva i emancipaciju Zena dok i sami zamjeéuju da ¢e Grameen banka imati veéi
utjecaj kod ,bogatijih® siromasnih te da 63% Zena koje sudjeluju u programima
mikrofinanciranja u BangladeSu nemaju potpunu kontrolu nad svojim dugom. Kuhinur i
Rokonuzzaman (2009.) kroz intervjue seoskih Zena dolaze do zaklju¢ka da je 87% nijih
kroz mikrokredite uspjelo napraviti samo minorne promjene u svojem zivotu i radu, iako
se pokazalo da postoji pozitivna korelacija izmedu mikrokredita i poboljSanja

blagostanja.

4.2. Spandana

Za studiju koja je trajala od sije¢nja 2005. do lipnja 2010 Banerjee et al. (2014.) su
nasumce odabrali 52 od 104 siromasnih dijelova grada Hyderabad kako bi se u njima
otvorila podruznica Spandana banke. Petnaest do osamnaest mjeseci nakon
predstavljanja mikrofinanciranja u svim odabranim podruc¢jima se odradila anketa
sveukupno 6850 kucanstava. Dvije godine nakon opet su anketirana ista kuéanstva,
razlika je u tome $to su Spandana i ostale institucije mikrofinanciranja u to vrijeme vec
poCele nuditi svoje mikrokredite u podruCju kontrolne grupe. Kako su postoci
stanovnidtva koje je uzelo mikrokredit bili otprilike jednaki, 38,5% na podrucju
JLretmana“ i 33% na podrucju kontrolne grupe, otvorila se prilika za sagledavanje
dugoro€nog utjecaja mikrofinanciranja naspram kratkoro€nog. Cilj RCT-a je bio prikazati
utjecaj grupnih mikrokredita zena koje mogu i ne moraju biti samozaposlene na njihovo
blagostanje. Studija istraZzuje utjecaje institucija mikrofinanciranja na ekonomske faktore
poput potrosnje, stvaranje novih poduzeca, prihoda od poslovanja i razvoj ljudskog

kapitala mjeren promjenama u obrazovanju, zdravlju i osnazivanju zena.
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Prvenstveno se sagledao utjecaj na otvaranje novih poduzeca i njihovu sposobnost
opstanka. Pokazalo se da je za 0,9 postotnih poena ve¢a mogucnost da ¢e se otvoriti
novo poduzeée kada se uzme mikrokredit (4,7% u kontrolnom podrucju, 5,6% na
podrucju tretmana). Na podru€ju tretmana se tijekom izrade studije otvorilo 6.8
poduzec¢a na 100 kucanstava, a u kontrolnom podrucju 5.3 na 100 kuc¢anstava. Kako
Spandana daje mikrokredite samo Zenama razlike u otvaranju novih poduzeéa na
podrucju tretmana su uglavnom Ccinila poduzecéa €ija su vlasnici Zene gdje se uocila
promjena od 0,014 postotnih poena u poduzecima Cija su vlasnici Zene unutar podrucja
tretmana naspram kontrolnog podrudja, $to Cini razliku od 55%. Postoji zanemariva
razlika u zatvaranju poduzecéa unutar podrucja tretmana (3,7%) i kontrolnog podrucja
(3,9%) Sto govori 0 nebrizi o odrzivosti od strane mikrofinancijskih institucija. Uocilo se i
da su kuc¢anstva na podrucju tretmana kupovala viSe trajnih dobara za svoje poduzece,
u istoj godini na podrucju tretmana se kupilo 391 Rs. trajnih dobara dok je u kontrolnom
podrucju kuplieno 280 Rs. istih. Pokazalo se kako se na podrudju tretmana nisu
povecali dobici, inputi ni aktivna imovina poduzeca. Zagovaraju kako je utjecaj
mikrofinanciranja na prihode novonastalih poduzeca, iako statistiCki prihvatljiv,
zanemariv. U podrucju tretmana se primijetio porast prihoda od poslovanja u razini od
354 Rs. na mjesec §to je porast od 50% naspram prihoda kontrolnog podrucja, no kada
se stavi u odnos s prosjeénom mjesecnom potrosnjom od 7000 Rs. zakljuCuju da
»---povecanje prihoda poslovanja od 354 Rs. na mjesec zasigurno nece promijeniti Zivot
prosje¢ne osobe koja dobije pristup kreditu“ (Banerjee et al., 2014., str. 19). Nadalje,
primijecuju kako ¢ée mikrokrediti imati veci utjecaj na poduzeca koja su postojala prije,
odnosno koja su profitabilnija. Na podrucju tretmana se uocilo prosjeéno povecanje
prihoda od 2300 Rs. naspram prosjecnog prihoda 2000 Rs. kontrolnog podrucja.
Povecanje se uglavnom ocitovalo u poduzec¢ima koji imaju oko 14,600 Rs. mjesecnih
prihoda $to govori o tome da mikrokrediti viSe pomaze nesto profitabilnijim poduzec¢ima
u povecanju dobiti nego $to ¢e pomoci apsolutno siromasnima u samozaposljavanju i
izgradnji svoga poduzeéa. Dugoro¢ni utjecaj pozajmljivanja se olitovao samo u tome
Sto su tijekom tre¢e ankete (Endline 2) poduzeca iz podrucja tretmana imali mnogo viSe
imovine u poduzecu negoli su to imala poduzec¢a u kontrolnom podrucju, preteZzito zato

Sto su imali dvije godine za zaduZivanje i proSirenje, no prihodi od poslovanja su im
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ostali isti. Kroz dostupne podatke moze se zakljuCiti da su mikrofinancijski programi
Spandana-e utjecali na mali broj otvaranja novih poduzec¢a, no veci ucinci se ocituju kod
vec¢ postojecih profitabilnijin poduzec¢a Sto se kosi s predstavljanjem mikrofinancija kao

rieSenja za siromastvo.

Tijekom druge ankete (Endline 1), na podrucju tretmana se uvidjelo da glavna osoba
kucanstva i bracni partner prosjecno ulazu 3,18 sati dodatnog rada. To povecanje se u
potpunosti odraduje za poslove poduzeca u vlasnistvu ku¢anstva. Kao negativna strana
mikrofinanciranja se ¢esto napominje i povec¢an broj radnih sati djece, poput situacije
opisane u istrazivanju mikrofinanciranja u Bosni i Hercegovini. U ovom slu€aju na
podrucju tretmana se doslo do zaklju¢ka da djevojcice u prosjeku rade 2 sata manje na
tiedan negoli u kontrolnom podrudju, no korelacija s mikrokreditima nije pronadena.
Tijekom trece ankete razlike izmedu podrucja tretmana i kontrolnog podrucja nestaju $to
Ce reCi da nema razlike u dugoroénom i kratkorocnom utjecaju mikrofinanciranja na

ponudu rada.

U prvih 15-18 mjeseci od otvorenja podruznica na podrucju tretmana se potro$nja
nije uvelike mijenjala. Prepoznata je razlika izmedu podrucja od 85 Rs. u ukupnoj
potrosnji po odrasloj osobi u kucanstvu te povecana potrosnja od 56 Rs. na dugotrajna
dobra no statisticki je zanemariva. Naspram toga, statistiCki je znaCajna promjena u
kompoziciji potroSnje gdje se uvidjelo poveéanje prosjeCne mjesecne potrosnje na
dugotrajna dobra u iznosu od 17,08 Rs. per capita. Zakljueno je da se smanijila
potroSnja na dobra koja su oni nazvali iskuSenja (alkohol, duhan, betel listovi, kockanje i
hrana konzumirana izvan kuée) te slavlja. Vidljivo je prosje¢no smanjenje od 8 Rs. per
capita na mjesec na iskuSenja i 12 Rs. per capita na mjesec na slavlja. Ku¢anstva
koriste mikrokredite uglavnhom za nabavu dugotrajnih dobara poput zlata, srebra,
motocikla, televizora u boji, hladnjaka, rik8a, racunala i mobilnih telefona. Smanjenje u
potrosnji na slavlja i iskusenja moze oznacCavati povec¢anu Stednju kako bi se mogao
otplatiti mikrokredit na vrijeme Sto moZe biti dobro ili loSe ovisno o pocetnoj tocci

relativne potroSnje na ta dobra u kompoziciji sveukupne potroSnje kucanstva.

Sto se tie utjecaja mikrofinanciranja na razvoj socijalnog pitanja, u studiji su

zakljucili kako je vecina utjecaja statistiCki zanemarivo. Prvenstveno, ne postoji razlika u

37



Sansama za Skolovanje djece i tinejdZera. Ne postoji razlika izmedu troSkova privatnih
Skola kao ni u upisivanju djece u privatne ili javne Skole. lako su uvidjeli smanjenje
ponude rada kod tinejdZerka, broj tjednih radnih sati djeCaka i djevoj€ica od 5-15 godina
su ostali isti.

4.3. Compartamos Banco

Studiju utjecaja mikrofinanciranja preko istrazivanja utjecaja mikrofinancijskih
programa Compartamos banke, Angelucci et al. (2013.) su odradili u pokrajini Sonora u
Meksiku te je trajala od 2009.-2012. godine. Grupa koja je primala tretman je
sadrzavala 120 geografskih klaster dok je kontrolna grupa bila sadrzana od njih 118,
obje grupe su bile mjeSavina ruralnih i urbanih sredina. Bazna anketa je uvrStavala
6786 osoba koje su izabrali po kriterijima vjerojatnosti da ¢e koristiti mikrofinancijske
usluge Compartamos banke. Poput prijasnjih studija i istrazivanja, autori su zeljeli

istraziti i ekonomski i socijalni utjecaj mikrofinanciranja na kucanstva te posebno Zene.

Tijekom krajnjeg anketiranja osoba uvida se rast prihoda i troSkova poduzeca od
27% i 36% u posljednja dva tjedna. Daljnjim istraZivanjem su ustanovili da programi
mikrofinanciranja nisu utjecali na taj rast ve¢ da se taj rast gomila iz proSlih razdoblja
prije pocCetka prve ankete te da je Compartamos banka, omogucéavajuci pristup
mikrokreditima, utjecala samo na povecanje postoje¢ih poduzeca bez utjecaja na
povecanje stope samozaposljavanja ili povecanje stope zatvorenih poduzeéa. Nadalje,
istraZivanje pokazuje kako nema utjecaja na prihod od poduzeca, poslova te transfera i
poslanih prihoda od obitelji iz inozemstva (remittance), gdje se, iako statistiCki
neznacajan, prihod od rada procjenjuje na -29 pesosa sa standardnom greSkom od
126. Pad prihoda od rada je usporedan sa smanjenjem stope djecjeg rada i povecanjem
stope obrazovanja. Na podrucju tretmana je uvideno smanjenje prihoda od drZzavne
pomoci i sli¢nih institucija od prosje¢no 17 pesosa $to je 18% manje nego li je to na
kontrolnom podrucju. To se moze protumaciti na na€in da program mikrofinanciranja
utjeCe na siromasne pojedince povecéavajuci im prihode dovoljno da im nije potrebna
drzavna pomo¢. lako nisu prona$li korelaciju izmedu programa mikrofinanciranja i
ponude rada gdje su utjecaji na sve odabrane varijable (sudjelovanje u ekonomskoj

aktivnosti, postotak djece od 4-17 godina koja rade, broj Clanova obitelji koji rade u

38



poduzeéu kuéanstva) statisticki neznacajni, ne mogu odbaciti smanjenje u djecjoj

ponudi rada od 22% na podrucju tretmana naspram kontrolnog podrucja.

Vidljiv je negativni utjecaj na podrucju tretmana na prosjeCnu potroSnju na dobra
poput namjestaja, elektronike i vozila u iznosu od 10% naspram kontrolnog podrucja. U
fiksnim iznosima potroSnja je smanjena za 1584 pesosa od prosjeCne potroSnje na
kontrolnom podrucju koja je iznosila 8377 pesosa. Nadalje, istraZzio se utjecaj na
potroSnju sljedecih kategorija dobara: kratkotrajninh dobara, hrane, lijekove, Skolstva,
obiteljskih okupljanja i iskusenja (cigarete, slatkiSi i gazirana pi¢a). Jedina kategorija u
kojoj se primijetio statistiCki znacajan utjecaj programa mikrofinanciranja jesu isku$enja i
to u razini od 6% (6 pesosa) smanjene potrosnje. Gdje se moze voditi isti zaklju¢ak na

temu iskusenja kao kod studije o utjecaju Spandana banke.

Utjecaj mikrofinancijskin programa na socijalne kategorije se u manjoj koli€ini
oCitovao u pohadanju Skole djece od 4-17 godina za do 2% od maksimalno mogucih
12% (kontrolno podrucje — 87,8% djece od 4-17 godina pohada Skolu). Nadalje, na
podrucju tretmana se primijetio porast od 0.8 postotnih poena u moguénosti Zene da
sudjeluje u odluCivanju unutar kucanstva te povecCanje u broju tema na koju moze
utjecati Zena svojim odlukama od 0,07 na bazu od 2,78. Kako postoji dokaza da
»--.velika poveéanja u koli€ini resursa kucanstva koje posjeduje Zena ugrozavaju
identitet nekih musSkaraca...5to za posljedicu ima vecu razinu nasilja u obitelji
(Angelucci, 2013., str. 15) sagledao se utjecaj programa i na tu temu. Nisu pronadeni
dokazi da Ce utjecati na povecanje razine nasilja u obitelji, no u kontekstu mikrokredita
sama kontrola resursa Zena nije u tolikoj mjeri povecana da bi kontrolirale vecinu
resursa kucanstva. Uvidio se i utjecaj na smanjenje stope uzimanja neformalnih oblika
mikrokredita (posudivanje novaca od obitelji i prijatelja, kamatari itd.) za 1.9 postotnih
poena s bazom od 22,8%. To moze znaciti ili da ¢e mikrokrediti mikrofinancijskinh
institucija biti zaguSujuci te da s time nece biti financijski sposobni uzimati dodatne
mikrokredite ili da ¢e te iste institucije ispuniti njihovu potraznju za kreditima dovoljno da
im nece biti potrebni iz informalnog sektora za S$to je potrebno viSe informacija o

kontekstu kucanstva. Naposljetku, primjetilo se i smanjenje indeksa depresije na
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podrucju tretmana u razini od 0,045 te da su kucanstva za 20% manje spremna

prodavati imovinu u ,zadnji tren u svrhu otplate duga.

4.4. XacBank

Studiju su zapoceli Attanasio et al. (2015.) u kolaboraciji s XacBank-om pocCetkom
veljaCe 2008. godine te je trajala 1 godinu i 7 mjeseci. Odabrano je 40 sela unutar 5
provincija sjeverne Mongolije. Izmedu odabranih 40 sela 15 je bilo odabrano za grupne
mikrokredite, 15 za individualne te je posljednjih 10 bilo kontrolna skupina. Pocetna
anketa se odradila u oZujku 2008. godine te zavrSna anketa u rujnu 2009. godine. Cil;
studije je bio prikazati utjecaje mikrofinancijskin programa na samozapos$ljavanje i
opcenito dohodak, koli€inu radnih sati, potroSnju i Stednju te na obrazovanje i primitke

mikrokredite od neformalnih izvora.

Unutar kategorije utjecaja programa mikrofinanciranja na samozaposlenje i dohodak
se uvidjelo povecanje od 8% u samozapo$ljavanju opcenito te 9%-no povecanje u
samozapoSljavanju Zena kod uzimanja grupnih mikrokredita na podrucju tretmana. Uz
to se primjetilo i da je to povecanje vodeno od strane niZze obrazovanih Zena te da su na
kraju studije imale 31 postotni poen vecu Sansu da ¢e voditi poduzece naspram Zena
iste skupine obrazovanja na kontrolnom podrucju, unato¢ tome nije uoCen porast u
profitu poduzeca. Uvidio se i utjecaj mikrofinancijskog programa na porast posjedovanja
imovine kupliene za poduze¢a od 13% $to je paralelno s porastom novootvorenih

poduzeca.

Pokazalo se da je su grupni mikrokrediti Zzena imali snazan utjecaj na njihove sate
rada gdje se uvidjelo povecanje od 35% odnosno svaka Zena je dodatno radila nesto
manje od 6 sati na tjedan. Povezujuéi prijaSnje dokaze od povecanju novootvorenih
poduzecéa vodenih od strane Zzena moZze se zakljuciti da su sve dodatne sate utroSile na
rad u svojim novim poduzeéima. Naspram toga, vidljivo je i smanjenje sati rada kod

tinejdZzera u mjeri od 3 sata na tjedan u sklopu svih poslovnih aktivnosti.

Uvidjelo se da su mikrokrediti utjecali na potro$nju kuc¢anstva i to veéinu na kupovinu
hrane. Tijekom prve ankete prosjek mjeseCne potroSnje za prehranu kucanstva je

iznosio 130 USD, na kraju studije prosjek se povec¢ao na otprilike 148,46%$ Sto ¢e reéi da
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su mikrokrediti utjecali na potrosnju hrane u visini od 14%. Ustanovilo se da je dodatna
potroSnja proizaSla iz ne samo kupovine kruha, mlijeka i nealkoholnih pi¢a vec i
povecane proizvodnje hrane u kucanstvima $to se prelijeva i na povecanje sveukupne
potroSnje kucanstva u razini od 10%. Nije pronaden utjecaj na potroSnju orijentiranu na
dugotrajna dobra za opskrbu kuéanstva poput raCunala, telefona, mobilnih telefona,
televizora te malih i velikih kucanskih aparata, iako je primijeCen trend povecane
potroSnje za nabavku istih unutar podru¢ja tretmana i kontrolnog podrucja koji je

nevezan za mikrofinanciranje.

Sto se tite $kolovanja nije pronaden &isti utjecaj mikrofinanciranja gdje su priloZeni
slabi dokazi da Ce djeca niZe obrazovanih kucanstva viSe vremena provoditi pomazuci u
novootvorenim poduzec¢ima negoli u radu izvan kuce te po istom principu pozitivan
utjecaj na Skolovanje djece u obrazovanijim kuéanstvima. Kako je pronaden pozitivan
utjecaj na razvoj novih poduzeca i blagostanja kuce (veca potroSnja hrane), istrazuju
utjecaj mikrokredita na promjene u interpersonalnim transferima i informalnom
posudivanju. Pokazalo se da je 40% ispitanika kontrolnom podrucju primilo mikrokredit
iz neformalnih izvora te da je 59% ispitanika dalo mikrokredit Sto ukazuje na tendenciju
siroma$nih u Mongoliji da pomazu jedni drugima mikrokreditima kao Sto govori i njihova
kulturna pozadina, ,unutar khot ail® i sliénih drustvenih struktura seoski mongoli &esto
dijele prihode od poslovnih aktivnosti kao i penzije i ostalih prihoda novaca.” (Attanasio
et al., 2015., str. 108) Na podrucju tretmana se otkrilo kako ¢e grupe imati manje
tendencije posudivati novac iz neformalnih izvora te isto tako manje tendencije
posudivati novac obitelji i prijateljima za izgladivanje potroSnje. Suprotno tome,
pojedinacni duznici imaju vece tendencije prema neformalnim izvorima, gdje se
pretpostavlja da ¢e koristiti novodobivena sredstva za pomaganje obitelji i prijateljima u
izgladivanju potrosnje. Nadalje, primije¢eno je kako pojedinacni mikrokrediti nisu utjecali
na povecanje stope samozapoSljavanja kao ni na znacajno povecanje potroSnje Sto

potvrduje vec prikazane mogucnosti iskoriStavanja mikrokredita.

° Mongolska druStvena struktura u kojoj je nekoliko nomadskih kuéanstva zajedno putovalo, kampiralo i
uzgajalo stoku tijekom jedne ili vise sezona.
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Nakon istrazivanja utjecaja mikrofinanciranja u 4 razliCite zemlje preko provedenih
RCT studija, sliedece ¢&e poglavlie u istom smjeru ali detaljnije obraditi utjecaj
mikrofinanciranja i kontekst u kojem su institucije mikrofinanciranja poslovale u Bosni te

koje je posljedice takvo poslovanje imalo.
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5. PRIMJER 1Z OKRUZENJA - MIKROFINANCIRANJE U BIH

Mikrofinanciranje je, kao Sto je dosad veC reCeno u radu, od pocCetka uspona
Grameen banke propagirano kao globalno viSsenamjensko rjeSenje za siromastvo, pa je
tako naslo i svoje mjesto u gospodarstvu Bosne i Hercegovine (nadalje BiH) s krajem
Domovinskog rata 1995. godine. U situaciji gdje je nezaposlenost 50-60% moze se
oCekivati poveca stopa siromastva u zemlji, posebno u poslijeratnim godinama gdje su
posljedice na drustveno, socijalno i ekonomsko stanje drzave ogromne. Tijekom rata je
uniSteno minimalno 70% poljoprivredne opreme i 60% stoke te je uz to razruSeno preko
50% stambenih prostora. (Svjetska Banka, 2001.) te se BDP per capita unutar 5 godina
(1990.-1995.) spustio s 2400 USD na 600 USD. Medu prvim organizacijama koje su
provodile programe mikrofinanciranja je bila Svjetska Banka s LIP (Local Initiatives
Program) programom $to je zapravo bila ,mreza strukturiranih nevladinih organizacija
koje provode mikrofinancijske programe te koje su kapitalizirane s 20 mil. USD*
(Bateman i Sinkovi¢, 2017., str. 128) U sklopu LIP-a se napravio Tuzla Pilot Project gdje
se trebalo ,(1) testirati da li postoji potraznja za mikrokreditom; (2) testirati razliite
metodologije mikrokredita koristeci tri razliCite nevladine udruge; i (3) odrediti da li
nevladine udruge imaju kapacitet za voditi fond“ (Svjetska Banka, 2001.) Nakon Sest
mjeseci testiranja uvidjelo se da postoji potraznje za kreditima te da su nevladine
udruge odliéni instrumenti za isplacivanje mikrokredita. Uz to se i otplatna stopa
pokazala najbolja kod individualnih mikrokredita nakon koje po visini slijedi stopa otplate
grupnih mikrokredita zena, no nisu uspjeli organizirati zajedniCke mikrokredite kroz
seoske kreditne udruge (Svjetska Banka, 2001.). Sljedeci to istrazivanje, u BiH se
osnovalo mnogo institucija mikrofinanciranja gdje je ,do 2008. godine bilo skoro
400.000 aktivnih mikrokredita zajedniCke vrijednosti od 770 mil. USD u drzavi s
populacijom od 3.8 mil.“ (Bateman i Sinkovi¢, 2017.,str 129). Iz prikazanih relativnih
vrijednost u Tablici 8 se moze zakljuCiti da je su mikrofinancijske institucije bile vrlo
uspjeSne u provodenju svojih programa u BiH gdje bilo sveukupno 15% populacije bilo
duzno nekoj od institucija. BangladeS kao =zemlja izvora modernog sustava
mikrofinanciranja prednjaci s 10 postotnih poena razlike no s obzirom da su u vrijeme
mjerenja u toj zemlji institucije postojale viSe od 30 godina ne Cudi da je na prvom
mjestu. U to vrijeme su u BiH institucije postojale neSto manje od 15 godina i u tom
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[ uspj ivuci o ulacije u svoj Sto joS ViS
vremenskom intervalu su uspjele privuéi 15% populacije u svoje programe $to joS visSe

naglasava brzo i sistemsko provodenije institucionalizacije mikrofinancija u BiH.

Tablica 8.:Zatupljenost mikrokredita po zemlji u 2009. godini

Svjetski

poredak Drzava Broj ra¢una / populacija

1 Banglades 25%

(Andhra Pradesh, India) 16%
2 Bosnai Hercegovina 15%
3 Mongolija 15%
4 Kambodza 13%
5 Nicaragua 11%
6 Sri Lanka 10%
7 Crna Gora 10%
8 Vijetnam 10%
9 Peru 10%
10 Armenija 9%

Izvor: Bateman, 2014.

U 2008. Godini je u BiH poslovalo vise od 40 institucija mikrofinanciranja. Grafikon 4

prikazuje strukturu nekih od najvecih institucija. Na prvom mjestu po koli€ini imovine

kojom raspolazu je ProCredit Banka—BiH nakon koje slijede PRIZMA, EKI i Partner.

Grafikon 4.: Raspored institucija mikrofinanciranja u BiH po koli€ini imovine, 2008.
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Izvor: Augsburg et al

. (2010)
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Kako Ce se u sljede¢em dijelu poglavlja, slicno kao i u prosSlom poglavlju, prikazivati
dokazi o utjecaju mikrofinanciranja potrebno je prikazati nacin poslovanja institucije

mikrofinanciranja koja je bila uklju¢ena u RCT studiju, EKI.

Tijekom studije koju su provodili Augsburg, De Haas, Harmgart i Meghir za
Europsku Banku za Rekonstrukciju i Razvoj (2012.), EKI je nudila mikrokredite u 14
ruralnih i urbanih regija BiH u svrhu kako bi ljudima olakSali samozaposlenje (91%
ispitanika je odgovorilo da planira otvoriti poduzec¢a ili na neki nacin investirati
mikrokredit u poduzeée) . Nudio se pojedinaénim osobama uz prosjeénu godiSnju
kamatnu stopu od 22% (prosjeCna trZiSna stopa je u to vrijeme iznosila 27.3%) te je
trebao biti osiguran u 77% iznosa cjelokupnog mikrokredita. ProsjeCna duljina
mikrokredita je iznosila 14 mjeseci te su se anuiteti otplacivali na mjesecnoj bazi gdje je
prosje¢na visina mikrokredita iznosila 1653 BAM (9% prosje¢nih godi$njih prihoda), a
medijalna 1500 BAM (8% medijana godisSnjih prihoda). Kod procesa odobravanja
mikrokredita pratile su se sljedeée karakteristike klijenta: sposobnost pokri¢a kredita,
kreditna sposobnost, poslovni kapacitet, kreditna povijest, osobnost i dr. Tijekom studije
se ciljalo na marginalne potencijalne klijente/duznike koji su prvotno bili klasificirani od
strane banke kao riskantni ili nepredvidljivi duznici te su im se u svrhu studije ponudili

mikrokrediti po uvjetima koji su opisani. (Banerjee et al. 2015., str. 5-6).

5.1. Utjecaj mikrofinanciranja na siromastvo u BiH

Pomoc¢u spomenute studije pokusSat ¢e se ustanoviti veza izmedu kretanja faktora
koji odreduju razinu siromastva i mikrokredita koje je nudila institucija EKI te uz to i
opcenite utjecaje koje su prikazali drugi autori poput Maurer i Pytkowska (2011.), Chen i
Chivaluk (2008) i Welle-Strand et al. (2010.).

Za cilj svoje studije Augsburg et al (2012.) odreduju istraZivanje utjecaja mikrokredita
na stvaranje novih poduzeca, smanjenje siromastva te utjecaj povecane likvidnosti
kucanstva na obrazovanje djece. Za odredivanje kontrolne grupe i tretmanske skupine
koristila se sliedeca metoda. Od 1241 sveukupnih klijenata koji su prvotno bili
klasificirani kao riskantni odabralo se i odobrilo uzimanje mikrokredita njima 1198 od

kojih se na baznu anketu odazvalo 1206. Nasumi¢no se odabralo 50% pojedinaca koji
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Ce biti u kontrolnoj grupi i 50% koiji ¢e pripasti tretmanskoj grupi, kojoj se dao mikrokredit
tijekom svibnja 2009. godine. Tijekom sije¢nja i veljace 2010. godine (14 mjeseci nakon)
se provela zavrSna anketa gdje se sveukupno odazvalo 995 pojedinaca. Prvotno
opadanje odaziva je bilo na razini od 17%, nakon $to se ponovo nazvalo pojedince koji
se nisu odazvali i ponudio im se bon za mobitel u vrijednosti od 10 EUR te je na kraju

razdoblja ankete odaziv kontrolne grupi bio 10% maniji nego odaziv tretmanske grupe.

Anketom je otkriveno da je prosjecCni godisSnji dohodak u godini prije ankete bio
18.175 BAM od Cega je prosjecno zaradeno 7.128 BAM od samozaposljavanje i 267
BAM od poljoprivrednih aktivnosti te da je prosjek broja mikrokredita unutar
intervjuiranih kuéanstva bio manji od 1 (43% nije imalo nikakvih aktivnih mikrokredita
dok je 42% imalo jedan aktivni mikrokredit) $to napominju kao malu brojku naspram
prosjeénog broja mikrokredita u cijeloj BiH. Iz Tablice 9 se mozZe zaklju€iti kako je u
2010. godini 56% duznika (kod institucija mikrofinanciranja) u BiH imalo viSe od 2
aktivna mikrokredita gdje je 9% imalo viSe od 5. Takva razlika u stanju aktivnih
mikrokredita moze utjecati i na razlike u utjecajima mikrofinancija na drugim podrucjima
BiH i u drugim faktorima koji odreduju siromastvo poput razine potrosSnje, otvaranje
novih poduzeca itd.

Tablica 9.: ViSestruko zaduzivanje u BiH; (Obs. 887, unutar 6 institucija koje predstavljaju 56%
mikrofinancijskog trzista BiH)

Broj

) ) 1 2 3 4 5+
mikrokredita
% Klijenata 42 26 15 8 9

Izvor: Bateman i Sinkovi¢ (2017.); Original: Maurer i Pytkowska (2011.)

Nadalje, 30% duznika je uglavnom Kkoristilo mikrokredit za kupovinu stoke i
komplementarnih poljoprivrednih dobara poput sjemenja, gnojiva i krmnih bilja (krmivo)
u prosjeCnom iznosu od 1.636 BAM Sto je iznosilo 77% od iznosa prosjecnog

mikrokredita.
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5.1.1. Utjecaj na stvaranje novih poduzeca i razvoj postojecih

Studijom se zaklju€ilo kako mikrokrediti nisu utjecali na promjenu stope
nezaposlenosti na razini kucanstva ali da su znacajno utjecali na podizanje stope
samozaposSljavanja. Ku¢anstva u tretmanskoj grupi su imala za 6 postotnih poena vece
Sanse za zaraditi od samozaposlenja nego kucanstva u kontrolnoj grupi takoder su
pronasli da klijenti u tretmanskoj grupi imaju za 6 postotnih poena vece Sanse za
posjedovanje poduzeca. Uvidjelo se da su spomenuta povecanja uglavnom predvodena
od pojedinaca s vec¢om razinom obrazovanja gdje su oni imali 7 postotnih poena vece
Sanse za posjedovanje poduzece negoli osobe s istom razinom obrazovanja u
kontrolnoj grupi. Osim toga, primijeCena je korelacija izmedu razine obrazovanja i
djelatnosti novootvorenog poduzeéa. Oni pojedinci s veéom razinom obrazovanja
uglavhom otvaraju usluzna poduzeca te oni pojedinci koji imaju samo oshovno
obrazovanja vec¢inom zapocinju s poljoprivrednim aktivnostima. Nadovezujuci se na
obrazovanje takoder je prepoznato da c¢e pojedinci u tretmanskoj grupi imati za 5
postotnih poena vecCe Sanse posjedovati inventar gdje se najveci utjecaj nalazi kod
pojedinaca koji imaju samo osnovno obrazovanje od 7 postotnih poena. Moze se
zaklju€iti kako ¢ce osobe koje se bave poljopriviedom imati veci inventar nego osobe u
usluznim djelatnostima (osnovno obrazovani naspram viSe obrazovanih). Suprotno
tome, nisu nadeni dokazi da su mikrokrediti pozitivno utjecali na prihode poduzeéa koja
su vec¢ postojala na dan bazne ankete. Napominju da kako su se ankete radile tijekom
razdoblja financijske krize, programi mikrofinanciranja su se bazirali na smanjenju
njenih utjecaja na poduzetnistvo te da su zapravo 35% vlasnika u uzorku zatvorili svoja
poduzeca i da ih je samo 14% osnhovalo nova. Poput razdoblja krize, tijekom razdoblja
2002.-2003. godine Demirglc-Kunt et al. (2008.) su zamijetili da skoro polovica osoba
koja se odluci otvoriti novo poduzece propadne unutar prve godine poslovanja $to moze
biti prenosivo i na razdoblje u kojem se radila studija. Nadalje, Bateman i Sinkovi¢
(2017.) zagovaraju stajaliSte da je pristup mikrokreditima omogucio stvaranje novih
mikro poduzeca no ne i odrzivih mikro poduzeca, na nacin da ¢e novonastala mikro
poduzeéa oduzimati dio potraznje (koja je u odredenim sredinama veé na niskoj razini)
koju ve¢ zadovoljavaju postojeca mikro poduzeca. Slijiedom toga ¢e postojeca

poduzeca kontrahirati svoje aktivnosti na trzistu te ¢e se na kraju i zatvoriti, takav nacin
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,Zamjenjivanja“ poslova uzrokuje neto gubitak radnih mjesta. U slu¢aju da poduzetniku
koji je uzeo mikrokredit propadne poduzece, neplaceni dio mikrokredita mora placati iz
ostalih izvora poput pla¢a ostalih osoba u kucanstvu ili transfera od obitelji izvan zemlje
(remittance). Maurer i Pytkowska (2011.) govore o tome kako je BiH jedna od zemalja u
kojoj ku¢anstva primaju najvecu koli€inu novca od obitelji u inozemstvu te da se veliki
dio tog novca (uklju€ujuci i transfere i mirovine) koristi za otplatu aktivnih dugova iz ¢ega
je logi¢no zaklju€ivo da ¢e razina opceg blagostanja tog kuc¢anstva opadati. ,Osim ako
mikrofinancije ne utjeCu direktno na nezaposlene, to je jednostavno nacin transformacije
zaposlenika u mikropoduzetnika — zamjena starih poduze¢a za nova, mikrokreditom

financirana, poduzec¢a“ (Welle-Strand et al., 2010., str. 150)
5.1.2. Utjecaj na potroSnju i Stednju

Augsburg et al. (2012.) u svojoj studiji nalaze da su pojedinci s osnovnhom razinom
obrazovanja drasti¢no smanijili svoju ukupnu potro$nju gdje je najviSe vidljivo smanjenje
potroSnje hrane u kuci od 22% Sto iznosi 18 BAM dok u isto vrijeme nema promjene na
potrosSnju hrane izvan kuée. Napominju da su dvije vrste objasnjenja za smanjenu
potro$nju na hranu. Prvo spominju sporadicne (lumpy) investicije gdje bi u sluc€aju
njihovog postojanja ku¢anstva smanijila potrodnju kako bi uz veé uzeti mikrokredit mogli
placati sve Sto ide u tu investiciju. S druge strane postoji moguénost smanjenja
potrosnje zbog straha od ne stizanja pla¢anja duga gdje ¢e kucanstva smanijiti potroSnju
u onim sferama kojim mogu kako bi mogli otplatiti mikrokredit. Nadalje, primijetili su i
sveukupno smanjenu potrosSnju iskuSenja, u ovom sluCaju alkohola i cigareta, u
prosjeku od 12% u tretmanskoj grupi naspram kontrolne grupe izri¢ito zbog Stednje
kako bi se otplatio mikrokredit, §to se slaze sa neprimjetnim porastom prihoda od
samozaposlenja gdje ¢e pojedinci Stedjeti u onim dobrima gdje im je potraznja
najelasti¢nija buduc¢i da porast financijskih obveza nije pratio porast prihoda od
samozaposlenja. lako se cigarete smatraju kao dobro koje ima neelasti¢nu potraznju,
moze se pretpostaviti da ¢e se lakSe odreci jednog dijela konzumiranja alkohola i
cigareta nego hrane (unutar ili izvan kuce). S obzirom na Stednju, zamijetilo se da ¢e
pojedinci s vec¢om koli€inom Stednje smanijiti svoju Stednju nakon primanja mikrokredita,

takoder da ¢e pojedinci s viSom razinom obrazovanja dvostruko vise Stedjeti od
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pojedinaca s osnovnim obrazovanjem i da pojedinci koji su ve¢ posjedovali poduzece
prije uzimanja mikrokredita imaju dvostruko vecu Stednju od pojedinaca bez poduzeca.
PrimijeCuje se smanjenje ukupne prosje¢ne Stednje u tretmanskoj grupi koje je vrlo
moguce povucéeno od strane onih koji su imali veCe Stednje na pocetku studije
(obrazovani i poduzetnici) te smanjenje tjedne Stednje kod obrazovanijih pojedinaca i
pojedinaca bez poduzeéa. Augsburg et al. (2012.) objasnjavaju da je mikrokredit
povecao likvidnost ali samo do neke granice te da su kucanstva trebala naci dodatne
izvore novaca kako bi bili sposobni uloziti minimalni potrebni kapital. Oni koji su imali
vece Stednje su mogli iz njih izvlaCiti sredstva (obrazovani i poduzetnici) dok su oni
pojedinci s primarnim obrazovanjem smanijili potrosnju. Dok s druge strane, buduci da
se trebalo ,,...otpisati 26% dugova te da je 46% duznika kasnilo sa svojim otplatama...”
(Augsburg et al, 2012., str. 22), vrlo je moguce da su pojedinci erodirali svoju Stednju
kako bi mogli placati anuitete a oni koji nisu imali dovoljno Stednje su smanijili potroSnju
hrane i iskuSenja kao $to je ve¢ napomenuto. U kontekstu potrosnje, u Tablici 10 se

moze vidjeti kako je najveCa potreba mikrokredita bila orijentirana na izgladivanje

Tablica 10.: Glavni razlozi potrebe mikrokredita

Glavni razlozi pribavljanja zajmova 2001. (%)
Kupnja inputa/radnog kapitala 2,5
investicija u opremu/zemlju/gradevine/zivotinje 54
Potrebe potrosnje 73,4
Potrosacka dobra 1,7
Kupnja kuée/stana 1,3
Rekonstrukcija kuc¢e/stana 13,1
Ostalo 2,7

Izvor: Chen i Chivakul (2008.)

potroSnje i to u razini od 73% te za rekonstrukciju ku¢a u razini od 13%. lako je
istraZivanje radeno 8 godina prije studije Augsburg et al. (2012.) moze se uvidjeti
generalna ideja shva¢anja mikrokredita u BiH te kao $to je napomenuto kod razlike u
koli€ini aktivnih mikrokredita moguce je da je i u ovom podrucju studija nesto posebniji
prikaz mikrofinancija u BiH. Naposljetku, u studiji Augsburg et al. (2012.) primjetno je

smanjenje Stednje kucanstva u svrhu obrazovanja, gdje je jedino statistiCki znacajna

49



kod pojedinaca koji su bili poduzetnici prije poCetka studije o cemu ¢e se govoriti u

sljedeéem dijelu poglavlja.
5.1.3. Utjecaj na sate rada i obrazovanje

U studiji nisu pronadeni dokazi da je mikrokredit utjecao na sate rada sveukupne
tretmanske grupe, no pronadeno je kako se povecavaju sati rada djece od 16-19 godina
starosti, Ciji roditelji imaju samo osnovno obrazovanje, unutar vlastitog poduzeca
kucanstva i to uglavnhom kod onih koji su bili poduzetnici prije studije. Dakle, djeca u
starosti od 16-19 ¢e raditi u prosjeku 35 sati vise u poduzeéu kuéanstva negoli djeca u
kontrolnoj grupi te da ¢e svaki €lan kucanstva ,starog“ poduzetnika zbog uzetog
mikrokredita raditi u prosjeku 4 sata viSe, Sto upucuje da rad djece nije supstituirao rad
roditelja. Nadalje, povecani sati rada djece su negativno utjecali na njihovo Skolovanje.
Sveukupno, djeca od 16-19 godina starosti unutar tretmanske grupe ¢e imati 9% vece
Sanse da propuste nastavu dok je to smanjenje najizraZzenije u kuéanstvima osnovno
obrazovanih pojedinaca gdje ¢e djeca iste dobne skupine imati 19% veée Sanse da
propuste nastavu $to je konzistentno sa zaklju¢kom iz proSlog dijela poglavlja da se
manje Stedi u svrhu obrazovanja. ZakljuCuje se kako ¢e uzimanje mikrokredita od
institucija mikrofinanciranja utjecati na to da se prioriteti roditelja mijenjaju, gdje se u
odnos stavljaju prinosi od rada naspram prinosa od Skolovanja. Prinosi od rada su
vidljivi vrlo brzo, naspram prinosa od Skolovanja, te ¢e time roditelji zaposliti djecu u
vlastitom poduzecu kako bi se viSe zaradilo i lakSe otplatilo mikrokredit, pogotovo u
kuCanstvima s osnovnom razinom obrazovanja gdje roditelji ne¢e moci racionalno

odrediti boljke viSih razina obrazovanja.

5.1.4. Razlike u spolovima — osnaZivanje Zena

U studiji je sudjelovalo otprilike 40% Zena gdje se primjetilo da kod njih postoji 8%
veca Sansa da posjeduju poduzece te 7% veéa Sansa da posjeduju inventar potreban
za poslovanje. S druge strane, muska populacija je u vecini odgovorna za smanjenje
Stednje kucanstva i za smanjenje potrosSnje alkohola i cigareta. Uz to, u kucanstvu
muskarca koiji je primio mikrokredit djeca od 16-19 godina starosti odraduju znacajno
viSe radnih sati i imaju zna¢ajno manje Sanse da ¢e i¢i u Skolu. Tinejdzeri koji su zavrsili
osnovno obrazovanje i Zive u ku¢anstvu muskarca koji je primio mikrokredit imaju 13%
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manje Sanse da ¢e nastaviti obrazovanje nego tinejdzeri u istoj dobnoj skupini unutar
kontrolne grupe. Augsburg et al. (2012.) nude objasnjenje da su muskarci uglavhom
koristili mikrokredite za proSirenje postojeCeg poduzeca, a da su Zene uglavnhom
osnivala nova mala poduzeca. S time u vidu su muskarci koristili mikrokredit, Stednju i
smanijili potrosSnju kako bi ulagali u postojeci posao te s time i zaposljavali svoju djecu,
dok su Zene osnivale mala poduzeca u kojima nisu bile potrebne velike investicije te je
bio dostatan mikrokredit da se pokrene posao. Kako se zaklju€ilo da novootvorena
poduzecda nisu povecali svoje dobitke tijekom 14 mjeseci studije postavlja se pitanje
Cime su se zapravo bavile Zene koje su otvorile svoja poduzeca. Vanessa Pupavac
(2005.) opisuje kako je zarada od tako male poljoprivredne proizvodnje nesigurna gdje
se zene (ili njihova djeca) natjeCu u prodavanju domacih proizvoda poput marmelada,
dzemova i ostalih vrsta zimnice na glavnoj prometnici Sarajevo-Mostar tijekom vrhunca
lieta u situaciji zasicene potraznje, koju ve¢ zadovoljavaju veéi proizvodadi, te
nepostojeceg turizma. Nadalje, kada se govori o utjecaju mikrofinancija na zene u Bosni
neizostavno je spomenuti djelovanje mikrofinancijske institucije Zene za Zene koja je
osnovana 1993. godine kako bi osnazila poziciju Zzena pogodenih ratom u BiH.
Institucija je nudila Zenama mikrokredite za pokretanje poslova u djelatnostima poput
prodavanja suvenira, prodavanja robe iz inozemstva (shuttle trading), pranja i popravka
odjeCe itd. te izgradnju vjeStina u podruéju poljoprivredne proizvodnje, proizvodniji
medicinskog i aromaticnog bilja te proizvodnji rukotvorina i modnih dodataka

(www.womenforwomen.org). Tijekom globalne krize 2008. godine stopa neplacanja

mikrokredita je drasti€no porasla (Goronja 2011., citirano u Bateman i Sinkovi¢, 2017.)
te je institucija pokrenula sudski postupak kako bi se formalno ustanovilo da nisu
sposobne vratiti dug. Sto je posliedovalo tome da je Zene za Zene kupila institucija
mikrofinanciranja LOK u listopadu 2012. godine te je efektivho prestala postojati
(Bateman i Sinkovi¢, 2017.).

Bateman et al. (2012.) zagovaraju da je model mikrofinanciranja koji je koristen u BiH
(preko vec¢ spomenutih utjecaja obradenih u ovom poglavlju) utjecao na primitivizaciju i
deindustrijalizaciju drZzave. Napominju kako je dinamika inovativnih, rastucih, izvozno
orijentiranih i produktivnih malih i srednjih poduzeca izuzetno vazan faktor u zemljama u

razvoju i tranziciji te s time i u BiH. Mikrofinancije su po Bateman et al. (2012.)
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uzrokovale da se priljev stranog kapitala koristi, umjesto za otvaranje malih i srednjih
poduzeca, za otvaranje mikropoduzeca koja ¢e poslovati na razini minimalne efikasnosti
gdje je sredinom 2012. godine 23% zaposlenih bilo samozaposleni te uglavnom primalo
placu od jednostavne prodaje i kupnje dobara. Nadalje, 75,5% registriranih poduzeca je
bilo mikro te je 17,8% bilo mala te su se u vecini bavila aktivnostima u kategoriji
,veleprodaja, maloprodaja i popravak motornih vozila“, $to govori da je 33% sveukupnih
poduzeéa u zemlji spadalo pod ovu kategoriju. Pretpostavijaju da je nacin
mikrofinanciranja u BiH gdje svaka osoba mozZe dobiti mikrokredit bez obzira na
metodologiju rada ili pravnu strukturu uzrokovao Sirenje neformalnog sektora gdje je
nezaposlenost od 37% u 2001. godini porasla na 42% u 2004. godini te da uz kamatnu
stopu u visini do ¢ak 40% ne dolazi u obzir otvarati poduzeca koja ¢e svoje poslovanje
bazirati na inovacijama ili nekoj drugoj vrsti ulaganja poput u tehnologiju. Takav proces
unazadivanja poduzetnog sektora zemlje (koji je sastavljen od poduzeéa koja su
uglavnom neformalna, mikro, bazirana na vrlo niskom opsegu prodaje, privremena i
izolirana) naziva Afrikanizacija gdje se u takvom stanju poduzeca baziraju na sivoj i
nestabilnoj ekonomiji. Do sliénih zakljuCaka su doSle i organizacije ESI (European
Stability Initiative) i CIPE (Centre for International Private Enterprise). U svojem
istrazivanje ESI (2004.) je doSla do zaklju¢ka da indikatori lokalnog ekonomskog razvoja
ukazuju na to da se BiH ne razvija odozdo prema gore ve¢ da se unazaduje. Dok CIPE
smatraju da ,novim privatnim sektorom dominiraju mikropoduze¢a koja se bave
prodajom i osnovnim uslugama, stvarajuéi pritom malu zaposlenost. Cini se da se
Bosna razvija unazad: tamo gdje je jednom proizvodila mlaznjake sada izvozi aluminij;
gdje je jednom izvozila namjes$taj i proizvode od preradenog drva sada prodaje samo
drvo® (CIPE, 2004., str. 2).

Ako se uzme u obzir da se ovakav nacin razvoja, odnosno unazadivanja, dogadao
dok su kroz mikrofinanciranje u BiH ulazile velike koli€ine stranog kapitala mozZe se sa
sigurnoSc¢u reéi da su institucije mikrofinanciranja odvele populaciju BiH na krivi trag
poduzetniCke aktivnosti, propagirajuci brzo i lagano uzimanje mikrokredita za osnivanje
neproduktivnih mikropoduzeca i s time gusenje ponude a da je pritom potraZznja ostala

na istoj (niskoj) razini zbog opéenito loSe gospodarske poslijeratne situacije BiH.
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6. KRIZA MIKROFINANCIRANJA — ANDHRA PRADESH

Kako bi se kvalitetno opisao razmjer krize u indijskoj pokrajini Andhra Pradesh
potrebno je razumjeti kompleksnost organizacije svih institucija mikrofinanciranja koje
su djelovale na tom podrugju i utjecale na njen nastanak proglasom propisa® 16.
listopada 2010. godine. U to vriieme je djelovalo pretezito dvije vrste institucija
mikrofinancija: komercijalne institucije mikrofinanciranja (poput Spandana-e, SKS-a i
Basix-a), SHG (Self Help Groups) .Nevladine organizacije nisu sudjelovale u davanju
mikrokredita jer su se smatrale ,...neadekvatne za ispunjenje ove razine financijskog
prosSirenja. Prema tome, zalagalo se da ¢e mikrofinancije zahtijevati trgovacku logiku te
da ¢e omoguciti ponudacima veée prihode kako bi prosirili svoje aktivnosti“ (Taylor,
2017., str. 151). U tom slucaju, mnogo se je nevladinih organizacija prestrojilo u NBFC
(Non Banking Financial Company) gdje su svoj kapital dobivali posudivanjem novaca od
komercijalnih banaka, privatnog rizi€nog kapitala i ostalih financijskih institucija. Prije
nego su postale financijske institucije, nevladine udruge su pomagale u osnivanju SHG
svojim programima i edukacijama te je uz njih i drzava pomagala u njihovom osnivanju
preko svojih programa. SHG su zapravo grupacije od 10 do 15 Zena mikropoduzetnica
koje se Kklasificiraju kao financijski posrednici koji su direktno povezani s bankovnim
sektorom te je vazno napomenuti kako su svi €lanovi iz sliénih slojeva drustva (kaste).
Funkcioniraju na nacin da se prvo grupi kao instituciji odobri mikrokredit kojeg grupa
mozZze Koristiti za unutarnje ili vanjsko posudivanje po kamatnoj stopi koju grupa odredi.
,D0 poCetka 2000-tih godina, nesto vise od 50% od svih SHG-a u Indiji (u ¢emu je
sadrzano oko 80.000 zena) se nalazilo u pokrajini Andhra Pradesh te je time pokrajina
dobivala 52% drzavnih sredstava preko poveznih programa“ (Taylor, 2017., str. 152). U
Tablici 8 moZe se vidjeti da je Andhra Pradesh sadrzala ogromnu koli€inu duznika prije
krize te samim time imala vrlo veliku pozadinu institucija mikrofinanciranja koja je mogla
sadrzati toliki broj duznika te se iz Tablice 11 mozZe zaklju€iti da su SHG i ostale
institucije mikrofinanciranja imale ogroman rast kroz prikazane 4 godine koji se pokazao
da je proizaSao od prijeva kapitala iz komercijalnih banaka u institucije

mikrofinanciranja gdje su one dobivale kredite po kamatnoj stopi od 11 do 15% te

® An Ordinance to protect the women Self Help Groups from exploitation by the Micro Finance Institutions
in the State of Andhra Pradesh and for the matters connected therewith or incidental thereto
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izdavale mikrokredite po stopi od 24 do 30% uz da dodatne troSkove za isporucene
mikrokredite (Taylor, 2017.)

Tablica 11.: Povecéanje dosega klijenata u mikrofinanciranju, Indija 2006.-2010.

Mil. duznika s

aktivnim racunima

Segment 2007 2008 2009 2010
SHG 38,2 47,1 54 59,6
Institucije mikrofinanciranja 10,04 14,1 22,6 26,7
Ukupno 48,06 81,2 76,6 86,7

Ukupno, prilagodeno zbo
P p J 9 44 97 56 70 71
preklapanja

Izvor: Srinivasan (2010., str. 77)

Potraznja za mikrokreditima nije beskonacna te se u situacijama gdje je potraznja
donekle zadovoliena moze ocekivati ogromna konkurencija izmedu ponudaca
mikrokredita. Kako bi se ustanovila koli¢ina potraznje koja je u ono vrijeme postojala

valja sagledati njenu kompoziciju. 1z Grafikona 5 se moze zakljuciti da je u 2009. godini

Grafikon 5.: Distribucija ukupnih zajmova po kuc¢anstvima (uzastopno 2 mjeseca) u 2009. godini —
Centre for Microfinance (CMF) studija

52%

25%

14%

3% 5%
2 z8im Jzaima  Azima  Szmova  6zajmova
Izvor: Ghiyazuddin i Gupta (2012.)
postojala vrlo velika potraznja za zajmovima (buduci da nisu svi formalni i neformalni
izvori nudili mikrokredite) medu kucanstvima gdje je 47% ispitanih ku¢anstava unutar

dva mjeseca primilo 3 ili viSe zajma $to je vrlo drastiCno utjecalo na zaduZenost
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ku¢anstava gdje je ukupna zaduzZenost kucanstava unutar Andhra Pradesh u 2010.

godini iznosila 157 mird. Rs. te je prosjeCna zaduzZenost kucanstva iznosila 62.527 Rs.

(Ghiyazuddin i Gupta, 2012., str. 1). Iz tablice 12 je vidljivo kako se je veci dio potraznje

Tablica 12.: Aktivni zajmovi ku¢anstava u 2009. godini — CMF studija

Izvor financiranja

% kucéanstva s aktivnim

Medijan ukupnih aktivnih

zajmovima zajmova
Banke 34% 20.000 Rs.
SHG 55% 5.575 Rs.
Ostale institucije
o o 9% 8.000 Rs
mikrofinanciranja
Neformalni izvori’ 67% 12.400 Rs.

Izvor: Ghiyazuddin i Gupta (2012.)

za zajmovima zadovoljavao iz neformalnih izvora te od strane SHG-a dok su po fiksnim

iznosima najizdasniji zajmovi od banaka i neformalnih izvora. Ocito je da su neformalni

izvori bili najpopularniji medu siromasnom populacijom Andhra Pradesh.

Grafikon 6.: IskoriStavanje zajmova u 2009. godini — CMF studija
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Ispitanici su naveli prekomjerna kasnjenja, nezgrapne procedure i kompleksnu
dokumentaciju kao najvaznije razloge zasto ne preferiraju uzimati zajmove od banaka.
Kod postotaka kucanstava s aktivnim zajmom je vidljivo da sveukupni iznos prelazi
100% Sto je konzistentno s podacima iz Grafikona 5 koji ukazuje na snaznu tendenciju
viSestrukog zaduzivanja. Nadalje, Grafikon 6 ukazuje na koriStenje zajmova iz raznih
izvora na uglavnom neproduktivne svrhe $to se u kontekstu mikrofinanciranja, nimalo
ne slaze s glavnom retorikom istog o stvaranju poslova i smanjenju siromastva, dapace
struktura potraznje za zajmovima ukazuje da su zajmovi dio svakodnevnog Zivota
siromasnih ljudi unutar Andhra Pradesh gdje se uzimaju zajam na zajam kako bi jedan
drugog pokrili i kako bi se novac koristio uglavhom za rjeSavanje pitanja zdravlja i
opcenite potrodnje kucanstva. To Sto su klasificirali banke kao spore institucije moze
naglasavati da im je najvaznije dobiti zajam na vrijeme kako bi rijeSili trenutna Zivotna
pitanja. O raSirenosti trenda visestrukog zaduzivanja najbolje govori brojka od 23,55 mil.
(2010. godina) sveukupnih duznika/klijenata institucija mikrofinanciranja na podrucju
Andhra Pradesh koja je tada imala 16,02 mil. ruralnih ku¢anstava (Srinivasan, 2010.,
str. 4).

Neupitno je da su sve institucije mikrofinanciranja primjetile naizgled nezasitnu
potraznju za mikrokreditima, no i u takvim uvjetima nema dovoljno mjesta na trzistu za
toliku koli€inu ponude mikrokredita, odnosno mikrokredita i zajmova koji ce se moci u
nekom dogovorenom roku isplatiti. Na trziStu gdje je odredeno da ¢&e institucije
mikrofinancija poslovati izrazito za profit kako bi mogli proSiriti svoje poslovanje
zasigurno nece biti mjesta, Sto se i dogodilo te su komercijalne institucije
mikrofinanciranja pocele plasirati mikrokredite kod pojedinaca i ¢lanova SHG koji
nikako nisu mogli otplatiti svoje ve¢ postoje¢e dugove, a jo§ manje novonastale. lako su
imali bazu klijenata koji su bili pod pritiskom vise od jednog duga i nisu zaradivali
dovoljno za njihovu otplatu, one nisu stale s izdavanjem mikrokredita, dapace, joS su
intenzivnije Koristili svoje agresivne nacine prikupljanja anuiteta (Taylor, 2017.). Zbog
agresivnosti prikupljanja dugova doslo je do pisanja propisa spomenutog na pocetku
poglavlja jer se ustanovilo da su brojni pojedinci pogodeni visokom razinom dugovanja
pocinili samoubojstvo kako bi se iz njega izvukli. Posljedi¢no, uz veliku paznju medija,

drzavni vrh je odredio da se komercijalne institucije mikrofinancija registriraju kod
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drzavnog sluzbenika u svakom podruc€ju poslovanja kako bi on mogao odobravati
mikrokredite. Nadalje, zaposlenici istih institucija nisu smjeli prilaziti kucama duznika ili

se nalaziti s njima oko kuce te sveukupne kamate nisu smjele prelaziti iznos glavnice.

Unutar propisa se za razlog njegovog postojanja navodi
(http://indiamicrofinance.com): "...Od nedavno, mnogo je pojedinaca i tijela dolazilo i

predstavljalo se kao institucija mikrofinancija te je davalo zajmove SHG-ama po vrlo
velikim i izrabljivackim kamatnim stopama te koristilo neCovjecne metode prinude kako
bi vratili dug. Ovo je €ak uzrokovalo samoubojstva kod mnogo siromasnih pojedinaca
koji Zive u ruralnom podrucju te koji su kod istih uzeli zajam. U svrhu javnog interesa i
kako bi zastitili siromasne od iskoriStavanja te kako bi regulirali zajmove dane SHG-ama
od strane komercijalnih institucija mikrofinanciranja, Vlada planira postaviti zakon koji ¢e
sadrzati odredbe reCene u ovom propisu kako bi se provijerila ilegalna djela nacCinjena

od strane komercijalnih institucija mikrofinanciranja.”

Propis je dakle donesao promjene u regulaciji komercijalnih institucija
mikrofinanciranja koje su sadrZavale limitiranje kamatne stope na 24% (gdje je
operativna marza iznosila 12%), fleksibilnost i omoguc¢avanje da duznik odabere
raspored vra¢anja mikrokredita, uvjet da 75% danog mikrokredita bude iskoriSteno u
svrhu proizvodnje, ukidanje pristojba osim 1% za operativne troSkove, ograni¢avanje
duznikovog sveukupnog duga na 50.000 Rs. te pravilo da duznik nesmije uzimati tri
uzastopna mikrokredita kod komercijalnih institucija mikrofinanciranja ili dva
mikrokredita u isto vrijeme. Kada je propis bio formaliziran od strane RBI (Reserve Bank
of India), zakon nije bio toliko ograni€avaju¢ jer je dopustao odobravanje mikrokredita
pojedincima, kamatna stopa je zapravo ograniCena na 26% te se povec¢ao maksimalan
iznos duga i zaduzZenosti duznika te se godinu dana kasnije jo$ viSe olak$ao kada su

izbrisali ograni€enje kamatne stope. (Taylor, 2017.)

Doneseni zakon na temelju propisa je drasticno pogodio poslovanje komercijalnih
institucija mikrofinancija gdje su od visoke razine od 98% vracenih mikrokredita spale
na 20%. lz Tablice 13 se moZe zaklju€iti i da su institucije nakon krize izgubile
kredibilitet kod banaka, kako nisu mogli naplatiti dugove kod svojih klijenata nisu mogli

vracati dugove komercijalnim bankama od kojih su primale vecinu sredstava koju su
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koristile u davanju mikrokredita siromasnima. Gdje je pozamasno smanjenje u danim

kreditima vidljivo odmah nakon krize u razdoblju 2011.- 2012. godine gdje je sveukupno

smanjenje naspram razdoblja 2009.-2010. godine iznosilo 50 mird. Rs. dano 300 manje

komercijalnih institucija mikrofinanciranja.

Tablica 13.: Utjecaj krize na odnos banka i komercijalnih institucija mikrofinanciranja u Rs. crore

(10.000.000)

2008-09 2009-10 2010-11 2011-12
o # # # #
Pojedinosti | 4 \siitucija | Kolicina | institucija | Koligina | institucija | Koli¢ina | institucija | Kolicina
mikrofin. mikrofin. mikrofin. mikrofin.
Zajmovi dani
MeTUBlAmS | 5g1 |373233| 779 | 107285 | 471 | 844896 | 465 520(5_"29
<iran (12,29) | (89.4%) | (34%) | (187,4%) | (:39,5%) | (21,3%) | (-13%) | g5 3000
banaka
Nepodmireni
zajmovi
i 1915 | 2009,09 | 1659 |13955,75| 2315 |13730,62| 1960 |11450,34
insﬁtucijama (72,7%) | (82,2%) | (-13,4%) | (178,6%) | (39,5%) | (-2,0%) | (-15,3%) | (-16,6%)
mikrofin.
Novi zajmovi
kao % 74,5 76,9 61,5 45,5
nepodmirenih

Izvor: Kaur i Dey (2013.)

Nadalje, Grafikon 7 prikazuje drasti¢nu eroziju portfelja mikrokredita koja se osjetila u

razdoblju odmah nakon krize u razdoblju od 2011.-2012. godine te govori o tome kako

kriza ve¢inom nije utjecala na poslovanje komercijalnih institucija mikrofinanciranja

Grafikon 7.: Portfelj mikrokredita po fiskalnim razdobljima (Rs. mird.)
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izvan podrucja Andhra Pradesh, dapace, tijekom razdoblja krize su imali primjetan rast
od 25% naspram proSlog razdoblja. Sveukupni gubici komercijalnih institucija

mikrofinanciranja su u razdoblju 2011.-2012. iznosili oko 45 mird. Rs.

Grafikon 8.: Klijenti po fiskalnim razdobljima (mil.)
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Grafikon 8 jo§ jednom ukazuje na drasti¢nost utjecaja krize na komercijalne
institucije mikrofinanciranja $to se u ovom slu€aju manifestira u obliku gubljenja klijenata
gdje se smanjenje najvide osjetilo u institucijama koje posluju u Andhra Pradesh koje su
s obzirom na proSlo razdoblje izgubile 29% klijenata, odnosno 5 mil. Naspram podataka
na Grafikonu 7, klijenti su odlazili i iz institucija koje nisu poslovale u Andhra Pradesh
ako se u obzir uzme povecanje od 44% klijenata u razdbolju od 2010.-2011. godine, 1%
gubitaka klijenata u razdoblju od 2011.-2012. godine moZe znadciti potencijalni neto
gubitak od 30% Sto se moglo ostvariti da se kriza nije dogodila. Utjecaj krize na strani
ponude mikrokredita je jasno vidljiv, no treba se sagledati i utjecaj na strani potraznje za
istim. Grafikon 9 pokazuje kako su se pojedinci uglavhom okrenuli kamatarima kako bi
nadoknadili nedostatak financija u odsustvu komercijalnih institucija mikrofinanciranja,
iako se u istoj studiji pokazalo da kamatari imaju najvece kamatne stope (36-120%) isto
tako se pokazalo da ¢e ih odabrati kao izvor zajmova jer najbrze dobiju zajam. Sto se

ti¢e drugih kategorija u studiji poput razine kamatne stope, ponaSanja zaposlenika i
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fleksibilnosti otplate SHG su uglavhom u vodecoj poziciji po odabiru uzimanja
zajma/mikrokredita. (Ghiyazuddin i Gupta, 2012.).

Grafikon 9.: Izvori zajmova tijekom odsutnosti komercijalnih institucija mikrofinanciranja u 2011. godini —
MicroSave studija
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Izvor: Ghiyazuddin i Gupta (2012.)

Grafikon 10.: Utjecaj krize na pad potroSnje u 2011. godina. - CMF studija
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Izvor: Ghiyazuddin i Gupta (2012.)
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Ustanovilo se da je kriza utjecala na 5 kategorija potroSnje (opéa potrosnja, poslovanje,
obrazovanje, uredenje doma i zdravlje) Ciji je razmjer prikazan Grafikonom 10. Najvedi
postotak ispitanika je izrazilo da je teze financirati opéu potrosSnju (85%), zdravstvo
(83%) i obrazovanje (81%). Ispitanici su osjetili najveCi pad potroSnje u kategorijama
opce potrodnje (85%), uredenja doma (83%) i poslovanja (81%). Otprilike tre¢ina svih

ispitanika je ukazala na to da su osjetili veliki pad u potrosnji kroz svih 5 kategorija.

U kontekstu mikrofinanciranja, situacija Andhre Pradesh je vrlo posebna po tome $to
je prozeta prezaduzenosti u siromasnim ruralnim i urbanim dijelovima. Postoji
mogucnost da bi komercijalne institucije mikrofinanciranja bile korisne u stvaranju
poslova no do sada se ukazalo da njihov nacin poslovanja utjeCe jedino na
produbljivanje zaduzenosti siromasne populacije, iako su izrazili da je teze financirati
neke odredene vidove potroSnje postoje druge institucije poput SHG koje bi mogle
popuniti taj dio potraznje. Uzimanje zajmova s intervalom kamatne stope od 36-120% i
troSenje istih ve¢inom u svrhu opcCe potroSnje kucanstva ukazuje na visoku razinu
ovisnosti o zajmovima i 0 nedostatku poslova, odnosno stabilnog prihoda kucanstva.
lako je kriza utjecala drasticho na poslovanje i odrzivost komercijalnih institucija

mikrofinanciranja, uspjele su se odrzati i nastaviti svoje trZiSno orijentirano poslovanije.
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7. ZAKLJUCAK

S aspekta neoklasi¢nog pogleda na problem siromastva, mikrofinanciranje bi bilo
savrs$eno rjeSenje za isti gdje bi se pojedincu samim odobravanjem mikrokredita podigla
kupovna moc¢ kojom bi on u sustavu savrSenog trZiSta osnovao poduzece i uspio sa
zaradom od tog poduzeca otplatiti zajam, Stedjeti, ulagati u proSirenje poduzeca i
koristiti preostale prihode za osobnu potroSnju. No u nijednoj istrazenoj studiji nije
vidljivo Cisto povecanje blagostanja kod siromasnih pojedinaca ili grupa bez negativnih
utjecaja na Skolovanje, potrosnju ili Stednju. | tamo gdje se uspiju percipirati pozitivni
rezultati na prihode i samozapoS$ljavanje uglavhom se uvidaju minorne pozitivhe
promjene i osnivanje nekonkurentnih mikropoduzeca za €iji nastavak rada ili proSirenje
opet trebaju uzimati mikrokredite ili zajmove iz neformalnih izvora. Nadalje, pozivajuci
se na primjer poslovanja komercijalnih institucija mikrofinanciranja koje su sudjelovale u
krizi u Andhra Pradesh postavlja se pitanje zaSto bi institucija koja zaraduje na
siromasnima htjela erodirati svoju bazu klijenata tako sto im pomaze da budu dovoljno
financijski sposobni da im ne trebaju mikrokrediti. lzvan pitanja morala i etike
poslovanja, po dokazima o utjecaju mikrofinancijskih institucija na siromastvo danima u
ovom radu moze se zakljuCiti da postoje institucije koje Ce svjesno adaptirati svoje
kamatne stope i operativne troSkove da siromasne zadrze na istoj razini siromastva, te
kako nemaju drugog izbora nego uzimati mikrokredite i zajmove ostat ¢e klijenti te iste
institucije. Uz to, usporedujuci podatke o siromastvu u zemljama gdje su se provodile
studije (Banglades, Indija, Meksiko, Mongolija i BiH) dolazi se do zaklju¢ka da se utjeca;j
mikrofinanciranja na siromastvo ne moze definirati ni kao pozitivan ni kao negativan. U
prvu ruku vidljivo je smanjenje stope siromastva u svim zemljama gdje je
mikrofinanciranje djelovalo, no uglavhom su te zemlje pratile trend smanjenja stope
siromastva u cijelom svijetu. Dapafe, u BangladeSu je vidljivo povecanje stope
siromastva prilikom pojave Grameen Banke te je u Meksiku vidljiv sporiji pad stope
siromastva nego $to je u svijetu dok kod BiH nisu vidljive konkretne promjene. Kako se
za izraCun stope siromastva koristi potrosnja kucanstva per capita moze se doci do
krive predodzbe o mikrofinanciranju buduci da ¢e ono prvenstveno utjecati na promjenu
razine potroSnje svojih korisnika te ¢ée se ocCitovati kao povecCanje blagostanja

siromasnih bez obzira na strukturu te potrosnje. Naposljetku, problem mikrofinanciranja
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kao alata za rjeSavanje siromastva je to Sto ponuda obrazovanja, infrastrukture i
opcenito javnih dobara ne prati ponudu mikrokredita. Primjerice, ako se daje mikrokredit
grupi Zzena u selu udaljenom minimalno 30 km od prvog veceg grada kako bi one
zapocele poljoprivrednu proizvodnju, iako uspiju ostvariti Zeljenu koli€inu proizvodnje
unato€ tome $to nemaju rijeSeno pitanje opskrbe vode i struje (koju ponekad trebaju
sami rjeSavati uzimanjem mikrokredita) te nedovoljnu koli€inu znanja zbog
neadekvatnog obrazovanja, bez popratne infrastrukture njihovi troSkovi transporta ¢e
biti vrlo visoki ako se usporede s moguc¢im profitom koji ¢e dobiti prodajom
poljoprivrednih dobara. Mikrofinanciranje se zasad nije pokazalo kao univerzalno
rieSenje za problem siromastva ili osnazivanje pozicije Zena, veC je prava istina o
korelaciji izmedu mikrofinanciranja i siromasnih (siromastva) kratkoro¢na financijska

inkluzija.
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