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1. Uvod

Financijsko planiranje je proces upravljanja novcem kojem je cilj ostvarivanje
osobnog

financijskog zadovoljstva. To je proces razvoja i implementacije dugoro¢nih planova
radio stvarenja financijskih ciljeva. Financijsko planiranje nije kreiranje samo jednoga
plana, ve¢ je to proces koordiniranja serije planova, pokriva razliCite aspekte
financijske situacije pojedinca. Proces planiranja financija omogucéuje pojedincu
kontrolu nad vlastitom financijskom situacijom. U procesu planiranja svaki pojedinac
ima svoju financijsku situaciju te iz toga nepostoje jedinstveni postupci financijskih
aktivnosti koji bi se poduzimali kako bi se zadovoljile specificne potrebe i ciljevi
pojedinca. Iz toga razloga, koja god da se financijska aktivnost poduzima, potrebno
ju je pomno planirati. Planiranje je neophodno radi razboritijeg koriStenja i upravljanja

vlastitim financijskim sredstvima.

Cilj rada je analizirati proces planiranja financijske buducnosti.

U radu su koristeni sekundarni podaci. Pri pisanju zavrdnog rada koriStene su
sljedeCe metode istrazivanja: metoda deskripcije, metoda sinteze i analize te metoda

klasifikacije.

Rad se sastoji od pet poglavlja i pripadajuéih potpoglavlja. Nakon Uvoda, u drugom
poglavlju pod nazivom ,Osobne financije“ pojmovno se odreduju osobne financije te
se govori o osobnim financijama kao temelju sigurnije financijske buducnosti kroz
opc¢e odrednice financijske pismenosti i osobni proracun kao sredstvo kontroliranja
osobnih financija. U treCem poglavlju pod nazivom ,Planiranje osobnih financija“
govori se o temeljnim odrednicama financijskog ponasanja (Zeljama i potrebama,
financijskim ciljevima te kontroli financijskog plana). Takoder, govori se o budzetu
ku¢anstva i fazama planiranja financijske pozicije. U Cetvrtom poglavlju govori se o
strategijama investiranja pojedinca. U petom poglavlju nalaze se zakljuéna

razmatranja.



2. Osobne financije

O financijskoj buduénosti treba razmisljati na vrijeme, a ne kada nastupe financijski
problemi, ili kada osobe doCekaju starost bez dovoljnih iznosa ranije kumulirane
vlastite Stednje. SteCene, dobre financijske navike utjeCu na kvalitetno upravljanje

osobnim financijama od ku¢nog budzeta do Stednje i Zzeljenog investiranja.

2.1. Osobne financije kao temelj sigurnije financijske buduénosti

,2Upravljanje osobnim financijama je puno viSse od upravljanja novcem. Ono
podrazumijeva obrazac koji omogucava da se na najbolji moguc¢i nacin iskoristiti
svoje ograni¢eno vrileme i raspolozivi novac, pri ¢emu financijsko planiranje ima
temeljnu ulogu® (Santini et al.,, 2005: 5). Dobre financijske navike utjeCu na
smanjenje pogreSaka te bolje koriStenje vremena i novca. Od velikog znacaja su
praéenje i smanjivanje troSkova, pametno ulaganje, detaljno informiranje prije
donoSenja odluka o Kkupnji (zaduZivanju, izboru proizvodnja S$tednje itd.) te
izbjegavanje emotivnog i stihijskog donoSenja odluka (posebice onih odluka koje
imaju dalekosezne posljedice) (lvanov, 2017). Svime prethodno navedenim
uspostavlja se uspjeSna kontrola nad novcem u svrhu sigurnije financijske

buduénosti.

2.1.1. Opce odrednice financijske pismenosti

Prilikom definiranja same financijske pismenosti, teSko je pronaéi jedinstvenu
definiciju koja bi adekvatno obuhvatila cjelokupno znacenje toga pojma. Koriste se
brojne definicije i objasnjenja ovisno o temama radova i specificnom podrucju
financijske pismenosti koje se prouCava. U ovom se radu navode dvije, opce
prihvaéene i Cesto koriStene definicije. Prvu je definiciju donijela Organizacija za
ekonomsku suradnju i razvoj (OECD) 2005. godine,na samim pocCecima bavljenja

problematikom financijske pismenosti.

Prema toj definiciji financijsko opismenjavanje je proces u kojem financijski

potrosaci/ulagaci poboljSavaju svoje razumijevanje financijskih proizvoda i koncepata



te putem informacija, uputa i/ili objektivnin savjeta razvijaju potrebne vjestine i
sigurnost kako bi postali svjesniji financijskih rizika i prilika, kako bi mogli donositi
utemeljene odluke, kako bi znali gdje se obratiti za pomoc¢ te kako bi poduzimali
druge ucinkovite mjere za poboljSanje svoje financijske dobrobiti (OECD, 2005).
Europska komisija pak definira financijsku pismenost kao sposobnost potroSaca i
malih poduzetnika da razumiju maloprodajne financijske proizvode kako bi bili u
stanju donositi, na adekvatnim informacijama temeljene, financijske odluke

(European parliament, 2015).

Neovisno o tome koja se definicija koristi, sve se zasnivaju na tri kljuna koncepta
(European Parliament, 2015):
1. poznavanje osnovnih financijskih koncepata
2. razumijevanje financijskih proizvoda i usluga ponudenih od strane razli€itin
financijskih institucija te svijest o rizicima koji su povezani s njihovim
koriStenjem

3. ucinkovito upravljanje osobnim financijama i koriStenim financijskim uslugama

U najSirem smislu, financijska pismenost se odnosi na sve vrste financijskih odluka
koje se donose za osobne, obiteljske ili poslovne potrebe. Bilo da se radi o odlukama
o novcu, Stednji, investicijama, zaduZivanju, odlukama vezanim uz inflaciju, teCajni i
kreditni rizik ili pak odlukama vezanim uz kamatne stope, sve su obuhvacéene
financijskom pismenoscu i ona ima klju¢ne implikacije na kvalitetu donesenih odluka.
Financijska pismenost, financijska edukacija i financijsko obrazovanje, postali su
posebno aktualni u razvijenim zemljama prije otprilike jednog desetlje¢a. Svi oni
predstavljaju aktivnosti Ciji je osnovni cilj korisnike financijskih proizvoda i usluga,
sudionike financijskih trzista, ali i svekoliku javnost upoznati s osnovnim terminima
vezanim uz financijsku pismenost, financijske proizvode i institucije te sa
zakonitostima i nacelima funkcioniranja financijskih trzista. Na taj se nacin navedene
skupine Zeli uCiniti sposobnima shvatiti i na pravi nacin percipirati svoje financijske
potrebe, rizike koji su sadrzani u financijskim proizvodima kojima te potrebe nastoje
zadovoljiti te im omoguciti samostalno upravljanje osobnim financijama na nacin koji
eliminira opasnost od preuzimanja nepotrebnih rizika, prekomjernog zaduzivanja i

eventualne financijske iskljuCenosti.



Odgovor na pitanje zbog €ega je problem financijske pismenosti postao tako vazan i
aktualan, sloZzen je te ga je moguce promatrati s viSe aspekata. ,Naime,
konvencionalni mikroekonomski pristup Stednji i potrosnji polazi od pretpostavke da
potpuno racionalan i informiran pojedinac u razdoblju ekonomskog rasta i visokih
zarada nece troSiti cjelokupni svoj dohodak, ve¢ da ¢e dio ustedjeti za razdoblja s
nizim dohotkom, npr. nakon odlaska u mirovinu, a sve s ciliem odrzavanja
ujednacenog Zivotnog standarda tijekom cijelog zivota“ (Lusardi et al., 2014: 7).
Brojne su studije koje pokazuju da je ovakav nacCin optimizacije razine dohotka
tjekom cijelog zivota, izmedu ostalog, uvelike predodreden potroSacevim
preferencijama (npr.njegovim afinitetom prema riziku), ekonomskim okruzenjem u
kojem potro$a¢ donosi financijske odluke (npr. povratima na investicije i likvidnoséu
sustava), te dareZljivoS¢u sustava socijalne sigurnosti i to u pogledu dostupnosti i
izdadnosti naknada i definiranih koristi. UcCinkovitost ovakvih mikroekonomskih
modela zasniva se na polaznim pretpostavkama koje podrazumijevaju da je
pojedinac (potrosag) sposoban poduzeti kompleksne ekonomske kalkulacije,
razumjeti zakonitosti financijskih trziSta te formulirati i provesti osobne Stedne i
potroSaCke planove. Isto tako pojedinci bi trebali znati koliki bi dohodak trebali
ostvarivati umirovini kako bi odrzali prihvatljiv Zivotni standard, kolike povrate mogu
oCekivati na svoje investicije i kojim su rizicima izlozeni u njima. Drugim rijeCima,
potrebno je da pojedinci posjeduju izrazito visoku razinu financijske pismenosti kojom
bi se znatno umanjila neizvjesnost glede buducih primitaka. No, istrazivanja
financijske pismenosti provedena prvenstveno u SAD-u, a zatim, slijedeci primjer
SAD-a, i u ostalim razvijenijim zemljama svijeta, ukazala su na nezadovoljavajucu, ili
Cak izrazito nisku razinu financijske pismenosti kod velikog dijela potroSaca, posebice
kod slabije obrazovanih, onih s nizim dohotkom i bogatstvom, kod nacionalnih

manjina te opcéenito kod Zena u odnosu na muskarce.

Primjer je istraZivanje koje su provele znanstvenice Lusardi i Mitchell 2004. u SAD-u i
kojim se Zeljele ispitati financijsku pismenost na osnovi samo triju postavljenih
pitanja. Pitanja su imala za cilj pruZiti informaciju o tome koliko ispitanici razumiju
koncept kamatnih stopa i ukamacivanja, inflacije i rizika. ,Rezultati su pokazali da
treCina ispitanika nije toCno odgovorila na pitanje o kamatnim stopama i

ukamadivanju, jedna Cetvrtina je neto¢no odgovorila na pitanje vezano uz inflaciju,



dok je gotovo polovina ispitanika netocno odgovorila na pitanje koje se ticalo
diverzifikacije rizika“ (Lusardi et al., 2014: 7).

Slicni su zakljucci bili i sljedeceg istraZivanja provedenog od strane navedenih
znanstvenica 2007. godine, ali ostalih istrazivanja provedenih na istu temu (npr.
Hilgert i Hogarth, 2003;Mandell, 2004; National Council for Economic Education,
2005). Sve je to ukazivalo na potrebu osmisljavanja i provedbe programa financijskog
opismenjavanja s ciliem povecanja opCe razine financijske pismenosti u drustvu,
¢ime bi se stvorili preduvjeti za donoSenje informiranijih i realnijih financijskih odluka.
Samim time, povecala bi se realnosti ucinkovitost navedenih mikroekonomskih
modela, a pruzila bi se i podrSka razvoju financijskih trzista, te rastu i vecoj
ucinkovitosti cjelokupnog nacionalnog gospodarstva. Potreba za Sirenjem financijske
pismenosti nastala je prije svega kao rezultat ekonomskih i demografskih promjena,
snaznog i ubrzanog razvoja financijskih trzista te promjena javnih politika u pogledu
mirovinske zastite i zastite potroSaca opcenito. ,Nacelno govoreci, moglo bi se redi
da financijska pismenost postaje sve vaznija, s jedne strane,zbog rastuée
kompleksnosti individualnih potreba potroSaca, a s druge strane zbog sve vece
slozenosti financijskih proizvoda i usluga koje potroSadima stoje na raspolaganju®
(Habschick, 2007: 5-10).

Koristi od financijske edukacije i podizanja opce razine financijske pismenosti imaju
svi segmenti drustva, poCevsi od najmladih kategorija drustva (djece) pa do najstarijih
Clanova drustva u mirovini. Isto tako, povecanjem financijske pismenosti kod
pojedinih kategorija drustva, pozitivni se efekti prenose i na drustvo u cjelini,
financijska trziState se djeluje u smjeru o€uvanja i osnazenja financijske stabilnosti.
Za stvaranje financijski obrazovanog drustva, potrebno je djecu ve¢ u najranijoj dobiu
poznavati s osnovnim terminima vezanim uz financije, ali i ekonomiju opcenito.
Naravno, da takvi programi moraju biti prilagodeni uzrastu, kognitivnhim
sposobnostima i interesu djece u predSkolskoj i Skolskoj dobi, ne treba ih opteredivati
kompleksnim i nerazumljivim pojmovima i proizvodima, no ono $to je vazno jest veé
od malih nogu djecu upoznavati s konceptom novca,te im pomoci da shvate i
razumiju njegovu vrijednost. ,Na taj se nacin stvara temelj za daljnje obrazovanje i
lakSe prihvacanje financijskih koncepata u starijoj Zivotnoj dobi“(Lusardi et al., 2014:
20-24).



Financijska pismenost je posebno vazna i za studente. Brojni su studenti koji
studiraju izvan mjesta prebivalista, koji zZive u studentskim domovima ili
podstanarskim stanovima i u pravilu raspolazu s fiksnim nov&anim iznosom (bilo da
se radi o roditeljskim doznakama, stipendijama ili dohocima od studentskih poslova)
za zadovoljenje svojih zivotnih i fakultetskih obaveza na mjesecnoj razini. VecCina se
studenata sama brine i o plac¢anju rezija, to je razdoblje Zivota u kojem otvaraju svoje
transakcijske racune u bankama, stjeCu pravo upravljanja Stednjom kojom su do
njihove punoljetnosti i u njihovo ime upravljali roditelji te im se pruza mogucnost
samostalnog ugovaranja novih financijskih proizvoda i usluga. ,Odgovarajuc¢a razina
financijske pismenosti omogucit ¢e studentima i mladima da odgovorno upravljaju tim
aktivnostima te znac€ajno smanijiti rizik od krivih odluka, neizvrSavanja obaveza i
posljedicnog upadanja u dugovna stanja $to se moze negativno odraziti na njihove
buduce planove i financijske cilieve koje ¢e htjeti ostvariti (European Banking
Federation, 2009: 57-60). Ono §to je jo$ vazno napomenuti kada se govori o utjecaju
financijske pismenosti na studente su svakako studentski krediti. Nemali se broj
studenata susreCe s poteSkocama oko financiranja studija, posebice ako se za
potrebe studija treba preseliti u drugi grad. Studentski krediti jedan su od nacina na
koji se svakom zainteresiranom pojedincu moze omoguciti pohadanje Zeljenog
studijskog programa neovisno o njegovom osobnom ili obiteljskom materijalnom
statusu.Problem koji se pojavljuje jest da je veliki broj studenata jo$ uvijek nedovoljno
upoznat sa studentskim kreditima koji se nude, njihovim uvjetima i procedurom oko
njihovog odobravanja. Visa razina financijske pismenosti u tom slu¢aju podize svijest
0 postojanju kredita, utje€e na njihovu promociju medu studentima, olak$ava njihovo
prihvaéanje i koriStenje, a kod onih studenata koji se odlu€e za podizanje takvih
kredita omogucuje da shvate preuzete obveze i odgovorno pristupaju njihovom

ispunjavaniju.

U odrasloj dobi financijska pismenost takoder ima veliku ulogu i utjecaj na odluke
koje se donose, a posljedicno s time i na kvalitetu te Zivotni standard pojedinca i
njegove obitelji. Osobe s viSom razinom financijske pismenosti odgovorno postupaju
s raspolozivim financijskim sredstvima, anticipiraju rizike kojima su izlozeni i

poduzimaju odgovaraju¢e mjere zastite od nastanka potencijalnih Steta i gubitaka.



Financijski obrazovanije osobe formiraju fondove Stednje za iznenadne situacije koje
mogu rezultirati gubicima i neoCekivanim izdacima, prepoznaju vaznost Stednje za
mirovinu kao klju¢nog Cimbenika za ZzZivotni standard u mirovini, bolje razumiju
financijske proizvode i usluge, vlastite potrebe koje tim proizvodima Zele zadovoljiti te
su na temelju toga sposobni odabrati upravo onaj proizvod koji najbolje udovoljava
njihovim zahtjevima i preferencijama. Istrazivanje provedeno u Sjevernoj Irskoj
ukazalo je na pozitivhu korelaciju izmedu razine financijske pismenosti i vjestina
upravljanja novcem i raspolozivim budzetom. ZakljuCci navedenog istrazivanja
ukazuju da su osobe s viSsom razinom financijske pismenosti i superiornijim
vjestinama upravljanja novcem manje zaduzene, u odnosu na prihode koje ostvaruju,
od osoba s manje razvijenim vjeStinama. ,Takoder je kod takvih osoba manja
vjerojatnost da ¢ée se zaduZivati po visokim kamatnim stopama i kod alternativnih
pruzatelja financijskih usluga, a i neto vrijednost njihova kuc¢anstva je u pravilu veca“
(French et al., 2014: 3-13). Zaklju¢no, od viSe razine financijske pismenosti koristi
ima drustvo u cjelini. Vec¢ je spomenuto da financijski obrazovaniji pojedinci planiraju,
Stede, uvazavaju rizike, izbjegavaju nepotrebnu kupovinu, informiraniji su i imaju
vecCe povjerenje u financijska trZista te viSu stopu participacije na njima, razumiju

svoja prava i obveze u duzni¢ko — vjerovnickim odnosima.

Na taj se nacin izbjegavaju drustveni troskovi sanacije financijskih propasti i osobnih
bankrota, maniji je teret na socijalnoj ulozi drZzave glede isplate socijalnih naknada i
mirovina jer pojedinci prihvacéaju viSu osobnu odgovornost u tim pitanjima, te se
smanjuje vjerojatnost financijske, a potom i socijalne isklju¢enosti pojedinaca zbog

financijskih poteSkoca u kojima su se nasli.

2.1.2. Osobni proracun kao sredstvo kontroliranja osobnih financija

Svrha koriStenja osobnog prorauna je kontrola vlastitog novca tj. kontrola primitaka i
izdataka, jednostavnije ostvarivanje financijskih ciljeva, izbjegavanje prezaduzivanja,
uoCavanje nepotrebnih troSkova uz smanjenje ili preusmjeravanje u Stednju,
spremnost na izvanredne situacije i neoCekivane troskove, odnosno skladniji zivot s

manje stresa.



U svrhu kontrole osobnih financija potrebno je kreirati osobni proracun u nekoliko
koraka. Prvi korak je utvrdivanje razdoblja za koje se proracun sastavlja (najbolje
mjeseCno), zatim slijedi utvrdivanje razine primanja (pla¢a) i razine izdataka
(bililezenje prema stavkama namjene), dodjeljivanje odredenog iznosa novca svakoj

namjeni izdataka, kontrola potroSnje i procjena i prilagodba proracuna.



3. PLANIRANJE OSOBNIH FINANCIJA

Planiranje i odlucivanje o financijama Cesto zahtijeva procjenjivanje buduénosti, §to
pojedincu koji nema dovoljno znanja i informacija moze predstavljati veliki problem.
Udaljavanjem od sadasnjosti na osobne financije utjeCu sve veci i ¢eSéi rizici, a
mogucnost od neoCekivanih dogadaja se poveava. Nakon $to je plan sastavljen
treba ga se drzati, Sto u danasnjem drustvu mogu ostvariti samo uporne osobe, jer su
svakodnevne marketinske kampanje sve bolje i prikazuju gotovo svaki proizvod kao

ba$ onaj koji je nama potreban.

3.1. Temeljne odrednice financijskog ponasanja

Na financijsko pona$anje utjecu tri faktora (Ilvanov et al., 2018:150):
e .ekonomski (dohodak, cijene, kamate i sl.);
e socio-demografski (okolina, obitelj i prijatelji, dob i sl.);

e psiholoski (osjecaiji, stavovi i sl.).”

Posebno su vazne osobne vrijednosti, ali i vrijednosti drugih ¢lanova obitelji i

prijatelja, jer Cesto upravo one odreduju ponasanje osobe.

3.1.1. Zelje i potrebe

,Vrijednosti su osnovna ljudska uvjerenja i stavovi 0 onome $to je vazno, pozeljno i
isplativo. Razli€ite vrijednosti rezultiraju razli€itim potrebama i Zeljama osobe, a
nakon toga i razli¢itim financijskim odlukama® (Ilvanov et al., 2018:151):Na temelju
vlastitih zivotnih vrijednosti, formiraju se potrebe i Zelje koje se pokuSavaju ostvariti
tako da se postave ciljevi. Ukoliko sustav vrijednosti nije dobro postavljen, nastaju
problemite se uslijed nepromisljenosti daje prednost Zeljama, a ne potrebama.
Izrazito je bitno znati se kontrolirati, odrediti prioritete dok ispunjavanje Zelja dolazi

isklju€ivo nakonispunjavanja svih osnovnih Zivotnih potreba.



3.1.2. Financijski ciljevi

,Cilj je krajnji rezultat neCega $to se namjerava steéi, postici, naprauviti ili ostvariti u
bliskoj ili daljoj buduénosti“(lvanov et al., 2018:157).DonoSenje odredenih odluka
znatno je olakSano ako se donesu ciljevi. Financijski mogu biti kratkoro¢ni (do mjesec
dana), srednjoro¢ni od mjeseca do godine) i dugoroCni (duze od godine).Postavljanje
cilleva dovodi do njihovog ostvarenja. Ciljevi trebaju biti specificni (koji je plan?),
mjerljivi (kako ¢e se izmjeriti?), ostvarivi (koje radnje se moraju napraviti?), realisticni
(je li u skladu s mogucnostima?) i odredeni vremenskim razdobljem (kada ce se

ostvariti?).

3.1.3. Kontrola financijskog plana

Posljednji korak pri financijskom planiranju je kontrola koja obuhvac¢a sve $to je bilo
potrebito uciniti kao je planirano. Barem jednom godisnje je potrebno uciniti kontrolu.
U svrhu utvrdivanja Cinjenica da li je sve poduzeto za ostvarenje ciljeva. ,Financijsko
planiranje je dinamiCan proces koji se neprestano nastavlja. Stoga se ostvarivanje
jednog cilla mozZe smatrati polaziSnom toCkom za kreiranje drugog, novog
cilja“(lvanov et al., 2018:159).

3.2. Faze planiranja financijske pozicije

.Proracun je financijski plan koji pokazuje za Sto Cete koristiti zaradeni novac. To
moze biti pisani ili elektroniCki dokument za pracenje planiranih i ostvarenih primanja
i izdataka u odredenom vremenskom razdoblju, na primjer tijjekom narednog
mjeseca. Proracun je jako vazan za svakog pojedinca i svaku obitelj“ (Ivanov et al.,
2018:160):

Uz kvalitetno planiranje i kontrolu osobnih financija lakSe se amortiziraju neo€ekivani
Zivotni dogadaji. Zbog toga mnogi ekonomski stru€njaci savjetuju kratkorocno i
dugorocno planiranje. Nazalost, to nije toliko jednostavno.

,Planiranje predstavlja buduéi proces koji je zapoCet u sadasnjosti, a njegov
zavrSetak se oCekuje u buduénosti (Santini, 2009: 9). Problem je taj Sto je buducnost
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povezana s neizvjesnoScu i naprosto nije moguce predvidjeti Sto ¢e se tocno dogoditi
sutra ili za pet godina. Planiranje je izuzetno vazno za kucanstva jer je ,plan
dokument koji uniStava nase fantazije, bez njegove istine i discipline mozemo misliti

da je sve uredu, a u stvarnosti je kraj vrlo blizu“ (Baker, 2004: 80).

Planiranjem vlastitih osobnih financija moguce je:
e smanijiti neizvjesnost u pogledu dostatnosti novca potrebnog za financiranje
Zivotnih potreba u buducnosti;
e smanijiti vjerojatnost pojave financijskih poteskoca;
e smanjiti nepotrebne rashode za pla¢anje kamata;
e povecati prihode;
e povecati neto vrijednost imovine;
e izbjeli situacije pretjerane zaduzenosti, bankrota ili bilo kojeg drugog oblika

financijske ovisnosti o drugima (lvanov, 2017).

Sve ove mogucnosti na kraju dovode do povecanja kvalitete Zivota i osobnog
zadovoljstva, stoga je isplativo i mudro dva puta razmisliti na sto i kako ¢emo novac
potroSiti. LoSe ili dobro kratkoroCno planiranje moze utjecati na nasSe dugorocno

planiranje i zato prilikom sastavljanja plana ponajprije treba biti realan.

Sydney J. Harrison smatra da ,ldealist vjeruje da ne treba gledati na kratki rok, cinik
ne vjeruje u vaznost dugog roka, realist zna da ono $to je ucCinjeno kratkorocno
odreduje dugoro¢no® (Santini, 2008: 90). Samo planiranje osobnih financija odvija se

kroz nekoliko faza koje su medusobno povezane, a svaka faza je podjednako bitna.
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Slika 1. Proces financijskog planiranja

Izrada 1
implementacija
plana

Vrednovanje
alternativa

Izvor: G. Santini i S. Bebek, Vodi¢ za razumijevanje osobnih financija, Zagreb, RIFIN,
2005.

Proces zapocinje odredivanjem trenutne financijske situacije koja je po€etna tocka za
"kovanje" plana i stvaranje vizije. Ukoliko se nerealno odredi poCetna tocCka, cijeli plan
je beskoristan i nema ga smisla provoditi. Svaki pojedinac ima drugaciju i jedinstvenu
financijsku situaciju, a najveci se naglasak ovdje stavlja na potrebi za realnom
procjenom svojih obveza i mogucénosti. Ljudi ¢esto sami od sebe prikrivaju svoju
pravu financijsku situaciju uvjeravanjem kako je ona puno bolja nego $to zapravo je,
iako podsvjesno znaju da to nije istina. Trenutna financijska pozicija odreduje se
uzimajuci u obzir:

e vrijednost vlastite imovine i obveza;

e veli€inu dohotka i drugih prihoda kuc¢anstva;

e veliCinu rashoda kucanstva;

e raspodjelu dohotka na osobnu potrosnju i Stednju (Ivanov, 2017).
Za potrebe odredivanja trenutne financijske pozicije te sagledavanje mogucénosti za

povecanje financijske ucinkovitosti u buduénosti, potrebno je sastaviti temeljna

financijska izvijeSca.
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To su bilanca (tzv. bilanca stanja) i bilanca uspjeha (nov€ani tok). Bilanca stanja
prikazuje stanje imovine i obveza na odredeni dan (posljednji dan u godini, posljedniji
dan kalendarskog mjeseca i slicno). Bilanca se dijeli na aktivu i pasivu. U aktivi jesva
realna imovina i financijska imovina (stan, gradevinska parcela, automobil, bicikl,
nakit, ulaganja u vrijednosne papire, ulaganja u investicijske fondove, osiguranja,
novac u novcéaniku, novac na tekuc¢im ra¢unu). U pasivi su kratkoro¢ne i dugoro¢ne
obveze, sve ono S$to se duguje (iznos ukupnog duga po primljenim kreditima,
nepodmirenim troSkovima kreditnih kartica idrugim neplacenim racunima). ,Neto
bogatstvo je iznos novca koji bi ostao kada bi se prodala sva imovina i podmirile sve
obveze. Taj iznos pokazuje financijsko stanje pojedinca ili obitelji u odredenom
trenutku® (Barbi¢ et al., 2018: 71).

Odredivanje vrijednost svoje imovine (Santini et al., 2005: 24):

neto bogatstvo = imovina — obveze

Bogatstvo izraZzeno u novcu nije mijerilo osobne vrijednosti, ve¢ je pokazatel;
financijskog stanja pojedinca ili obitelji. Vazno je znati izracunati neto bogatstvo kako
bi mogli planirati financijske ciljeve. Bilanca uspjeha ili nov€ani tok ku¢anstva drugo je
vazno financijsko izvjeS¢e kojim se utvrduje trenutacna financijska situacija
pojedinca. Ona pokazuje sav novac koji dolazi, sve primitke isav novac koji izlazi iz
kuce, sve izdatke tj. troSkove i placanja. ,Bilanca uspjeha sastavlja se za odredeno
razdoblje mjesec dana, Sest mjeseci, godinu dana.“ (Addiko bank) Ako se bilanca
uspjeha sastavlja za mjesec dana, ona se naziva proracun (budzet) ku¢anstva. Po
svim svojim stavkama bilanca uspjeha nalikuje na proracun kuéanstva. Razlika je u
tomesSto se proraCun sastavlja za buduce razdoblje radi kontrole potrosnje i
najucinkovitije uporabe raspolozivih financijskih sredstava. S druge strane, bilanca
uspjeha odnosi se na proslo zavrSeno razdoblje i uobiCajeno se sastavlja na kraju
godine, iako ju, prema potrebi, moze se sastavljati i ceS¢e kako bi se pratila dinamika
ispunjenja financijskih cilieva kuéanstva. Prihodi i rashodi kucanstva iskazuju se
prema nacelu blagajne, $to znaci da se evidentiraju u trenutku kada je novac stvarno
primljen, odnosno isplacen. Pozitivna vrijednost razlike izmedu ukupnih prihoda i
ukupnih rashoda u bilanci uspjeha naziva se Cisti novC€ani tok, neto Stednja ili nov€ani

visSak.
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Negativna vrijednost nov€anog toka ukazuje na manji iznos prihoda u odnosu na
rashode i potrebno je takav nov€ani tok sanirati kroz prodaju imovine, smanjenjem

troSkova ili novim zaduzivanjem.

,Uz izradu financijskih izvjeStaja, pozeljno je izraCunati i financijske pokazatelje.
Sestnajkorisnijih pokazatelja pri odredivanju trenutaéne financijske situacije® (Barbi¢
et al., 2018: 75-76):

pokazatelj solventnosti;

pokazatelj tekuce likvidnosti;

pokazatelj otplate duga,;

pokazatelj troSkova stanovanja;

pokazatelj bruto zaduzenosti;

o gk w N PE

pokazatelj Stednje.

Pokazatelj solventnosti je omjer ukupne utrzive imovine i ukupnih obveza, kada je
pokazatelj vec¢i od 1 kucanstvo je solventno. Pokazatelj tekuce likvidnosti je omjer
likvidne kratkotrajne imovine i kratkoro€nih obaveza, ukoliko je koeficijent veéi od 2 to
znaci da pojedinac ili ku¢anstvo ima dovoljno tekuce likvidne imovine s kojom moze
podmiriti svoje kratkoroCne obaveze. Pokazatelj otplate duga je omjer godisnjih
obveza po kreditima i raspoloZivog neto dohotka, financijski savjetnici preporucuju
drzanje ovog omjera ispod 15-20%, upozoravajuci na toda su kucanstva Ciji dug
prelazi 20% neto dohotka ozbiljno ugroZzena. Pokazatelj troSkova stanovanja je omjer
godisnjih troSkova stanovanja i ukupnih primanja. Pokazatelj troSkova stanovanja
pokazuje koliki dio ukupnih primanja odlazi za financiranje troSkova stanovanja.
Godidnji troSkovi odrzavanja uobiCajeno se izraCunavaju mnoZenjem trziSne
vrijednosti nekretnine s 3%. Pokazatelj bruto zaduzenosti je omjer godisnjih bruto
otplata dugova i raspolozivog neto dohotka. Taj podatak ispituje koliko se
raspolozivog dohotka troSi na podmirenje ukupnih dugova kucéanstva i njegova
maksimalna vrijednost ne bi smjela nikad a prije¢i 40%, a poZeljno bi bilo da bude i
ispod spomenute granice. Pokazatelj Stednje predstavlja omjer ustedenog iznosa i
raspolozivog dohotka kucanstva. Pozeljno je da iznos pokazatelja iznosi minimalno
10% ili viSe.
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Druga faza je definiranje financijskih ciljeva koji se trebaju ispuniti tjekom odredenog
razdoblja. Ciljevi moraju biti postavljeni sukladno mogucnostima pojedinca jer teznja
za ostvarenjem neostvarivog, Cesto dovodi do financijskog neuspjeha. U pravilu
nerealni ciljevi rezultiraju teSko rjeSivim financijskim problemima i smanjenjem neto

vrijednosti kucanstva.

Financijski ciljevi trebaju odrzavati vrijednosti i prioritete kucanstva, fazu Zivotnog
ciklusa te njihove Zelje i potrebe. ,Prije donoSenja ciljeva pozeljno je provesti analizu
prijasnjeg mjeseca i financijskih odluka koje su tada donesene kako bi se u novom
razdoblju bilo Sto uspjesnije. Reviziju prosloga razdoblja moguce je provesti kroz
sljedecée korake* (Barbi¢ et al., 2018: 77):

1. revizija postavljenih ciljeva;

2. analiza ostvarenih ciljeva i postignutog uspjeha;

3. promisljanje o tome gdje bi pojedinac bio danas da je uspio ostvariti vecinu

odplaniranoga.

Ispravno postavljanje ciljeva je proces kojeg se moze nauciti. Tek kada se tocno
odredi Sto se zeli posti¢i, znat ¢e se i kamo usmjeriti koncentraciju. Dobro postavljeni
cilievi mogu izuzetno motivirati jer kad se prvi put ostvari zadani cilj, osoba ¢e biti
financijski zadovoljna. Kada se jasno odredi Zivotni cilj, jedna od metoda koja se
preporucuje za ocjenjivanje cilja je SMART metoda. SMART je kratica za (Barbi¢ et
al., 2018: 78):

1. ,Specific (odreden) - cilj treba biti jasno izrazen i naglasavati ono $to pojedinac
Zeli posti¢i. Specificiranje cilja je odgovor na pitanja: Sto Zelite posti¢i? Korisne
rije€i poput: organizirati, koordinirati, razvijati, planirati, izgraditi... Zasto je ovo
potrebno uciniti u zadanom vremenskom roku? Kako mozete posti¢i svoj cilj?
Na koji nacin? Potrebno se je pobrinuti da je cilj specifiCan, jasan i
jednostavan.

2. Measurable (mijerljiv) - mijerljivo je ono Sto pomaze prilikom upravljanja
akcijama za postizanje cilja. Vise manijih, mjerljivih koraka do cilja daje "male
pobjede" koje podizu motivaciju na putu do krajnjeg cilja, omoguduju pracenje
promjene koja nastaje, postavljanje vremenskog okvira, ali i zadovoljstvo

postignutim.
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3. Attainable (ostvarljiv) - kada se identificiraju vazni ciljevi, treba razmisljati o
nacCinima na koje se mogu ostvariti ciljevi. Ako je cilj daleko izvan realnih
mogucnosti, najvjerojatnije ¢e se vrlo brzo od njega odustati. lako dobro
postavljeni cilj trazi ulaganje dodatnog napora.

4. Realistic (realan) - realan ne znaci i jednostavan, u ovom slu€aju, pravo
znacenje za cilj je: izvediv. Zato treba pripremiti plan i nacine postizanja cilja
koji su izvedivi, moguci.

5. Timely (vremenski odreden) - pozeljno je postaviti vremenski okvir za
postizanje cilja. Na ovaj nacin definira se jasnije raspon vremena u kojem

treba provoditi korake koji vode k cilju.”

Financijski cilievi ne bi smjeli djelovati destimulativho vec inspirativho i poticati na

financijsko bogatstvo.

Slika 2. SMART metoda odredivanja ciljeva i pitanja za ciljeve

Izvor: M. Ivanov, A. Lucic, D. Barbic¢, Moj novac, moja buducnost, Zagreb, 2018, str.
157.

Nadalje slijedi identificiranje alternativa kod kojih se prepoznaju njihove prednosti i
nedostatci. Prilikom odabira odredene alternative treba uzeti u obzir Zivotnu situaciju
u kojoj se pojedinac nalazi i osobne vrijednosti. Kako bi se ostvario jaz izmedu onoga
gdje se trenutacno nalazi pojedinac i gdje bi Zelio biti mora primijeniti odabranu
financijsku strategiju. Alternative naj¢e$¢e ukljuCuju odabir jedne od sljedecih
strategija: primjenjivanje sadasnjih resursa i/ili stvaranje novih. Kada se govori o
sadasnjim resursima mogu se upotrijebiti koristenje ustedevine ili preusmjeravanje

tekucih troskova, dok je za generiranje novih resursa potrebno razmotriti ili novo
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radno mjesto, da bi se povecCao iznos primanja, ili prekovremeni rad, ili dodatni
honorarni posao. ,Svaka odluka ima svoje alternative, a svaki izbor ima svoje
oportunitetne troskove i rizike“ (Barbi¢ et al., 2018: 79).

Nakon identifikacije, slijedi faza vrednovanja alternative koja je operativno
alternative osnovna pretpostavka za ispunjenja postavljenih ciljeva. Kod vrednovanja
alternativa uzima se u obzir Zivotna situacija, osobne vrijednosti i ekonomski uvjeti
pojedinca i kucCanstva. Pitanje je koji smjer djelovanja odabrati kako bi ostvarili
postavljene ciljeve. Prije nego se odluci koja strategija je najpogodnija vazno je
temeljito procijeniti i odvagnuti sve mogucénosti. Vazno je razmotriti prednosti i
nedostatke svake opcije. Iznimno je bitno uzeti u obzir troSkove alternative koja se
napusta kako bi se odabrala neka druga opcija. Osim oportunitetnog troska treba
procijeniti i izlozenost rizicima te rizike svestina najmanju moguéu razinu.
Najdjelotvorniji nacin upravljanja rizicima jest prikupljanje informacija na temelju

vlastitog iskustva i iskustva drugih.

Predzadnja faza je izrada i implementacija plana i od ovog trenutka pojedinac se
mora drzati plana ukoliko Zeli ostvariti zadane ciljeve. Nakon Sto su ciljevi
identificirani lakSe je razmatrati troSak ostvarivanja ciljieva ukontekstu trenutacne
situacije. Finaliziranje plana zahtijevat ¢e dono$enje odluka o ciljevimakoje pojedinac
treba slijediti i najbolje korake koje treba poduzeti. ,Nakon S§to je plan
kreirandisciplina postaje najvaznije jer je potrebno disciplinirano slijediti put, zato je

potrebno kreiratikorake kako bi ih se mogli pridrzavati“ (Barbi¢ et al., 2018: 81).

Zadnja faza je preispitivanje plana jer kako se zivotne okolnosti mijenjaju, treba se
mijenjati i financijski plan, ali ne brze ili sporije od ¢imbenika koji na njega utjeCu.Faza
kreiranja plana je i najvaznija faza. Zbog dinamike Zivota i promjena koje sedogadaju
potrebno je kontrolirati i revidirati svoj plan prema potrebama. Pozeljno je
baremjednom godidnje provesti potpunu reviziju plana, a promjene osobnih,
ekonomskih i socijalnih¢éimbenika mogu rezultirati ¢eS¢u kontrolu i promjenom
procesa. Pregled plana mozZe dovesti i do spoznaja o ispunjenju zadanih ciljeva.
lzvorne strategije mozda nece poluCiti oCekivane rezultate i mogu zahtijevati
prilagodbu. Osim toga u planu moZe uvijek doc¢i do nepredvidenih dogadaja.

Financijska situacija svakog pojedinca se s vremena na vrijeme mijenja. Moze dodi
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do neplaniranih troSkova ili neplaniranih prihoda. Osim toga mozZe doci i do novih
zivotnih ciljeva koje je potrebno ubaciti u svoj financijski plan.

,Bitno je da financijsko planiranje nezavrSava u ovoj fazi kada se ispune financijski
cilievi ve¢ je to dinamican proces ukojem se po realizaciji jednog cilja odmah krece u

novi financijski cilj s liste pojedinCevih Zelja“ (Barbi¢ et al., 2018: 81):
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4. STRATEGIJE INVESTIRANJA POJEDINCA

Financijski stabilnost postoji ukoliko se ustedi odredena svota novca te se moze
odlugivati o tome kakoée se ulagati. Stednja i ulaganje su preduvjet financijskog
uspjeha. Zbivanja u ekonomiji i na financijskim trzistima ponekad su vrlo nepredvidiva
i nepovoljna, tako da nema zajamCenog dobitka, a gubitak se ponekad ne moze
izbjeci. Proces financijskog planiranja nije moguce propisati nekim standardom i
pojedincu se ne moze toCno savjetovati kako raspolagati s novcem. ,Proces
planiranja moze se primijeniti kod ljudi bilo kojih godina, dohodaka i Zivotnog stila“
(Kapoor et al., 1988: 9).

Stednja treba zapoceti prilikom prvog prilieva novca, ako se redovito izdvajaju i
manje svote novca za Stednju, na dugi rok, moze se kumulirati novac koji ¢e dobro
doCi za nepredvidene okolnosti ili za ulaganje. Hrvatski institut za financijsku
edukaciju navodi tri osnovna razloga za Stednju (Hrvatski institut za financijsku
edukaciju, 2019):

1. za hitne sluCajeve;

2. zainvesticiju;

3. za mirovinu.

Drzavna agencija za osiguranje Stednih uloga i sanaciju banaka (DAB) osigurava
depozite vjerovnika u svakoj kreditnoj instituciji do uklju€ivo visine od 100.000,00
EUR u kunskoj protuvrijednosti po srednjem teCaju HNB-a na dan nastupa
osiguranog slu¢aja kreditne institucije (Zakon o osiguranju Stednih depozita, Narodne
novine broj 177/04, 119/08, 153/09 i 80/13). Odluku o najboljoj vrsti ulaganja svaka

osoba donosi za sebe. Ona ovisi 0 mnogim ¢imbenicima.

Prema Hrvatskom institutu za financijsku edukaciju neki od najvaznijih su:
1. sklonost riziku;

oCekivana stopa prinosa;

vrijeme ulaganja;

zivotna dob;

o » 0N

visina raspolozive Stednje.
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Na temelju Cimbenika moze se procijeniti radi li se konzervativnim ulagacima,
umjerenim ulagacima ili agresivnim ulaga¢ima, odnosno radi li se o nisko rizi€nom,
srednje rizichom ili visoko rizichom planiranju. Najsigurnija opcija za ulagaca je
kombinacija sva tri oblika financijskog planiranja, a posebno kada se radi o
ulaganjima za mirovinu, potrebna je kombinacija ulaganja kako bi se izbjegao rizik

ukupnog ulaganja fonda (Hrvatska narodna banka, 2019).

Karakteristika nisko rizicnog ulaganja je kratak rok ulaganja i niski prinos. NaijtipiCniji
primjernisko rizicnog ulaganja je Stednja. Neke od vrsta Stednji koji se ponudi
korisniku Stednje su (Hrvatska narodna banka, 2019):

1. rentna Stednja;
djecja Stednja;
Stedni racun s viSekratnim uplatama;

klasi¢ni oroCeni depoziti;

a kr 0N

stambena Stednja.

Prinos koji se stjeCe na temelju Stednje je kamata. Prije ugovaranja bilo koje Stednje
poZzeljno je pripaziti i odrediti $to je moguce preciznije iznos, rok, dinamiku i ciljeve
koji se Zele posti¢i. Potrebno se detaljno informirati o uvjetima oblika Stednje. Vazno
je poznavanje svih aspekata ugovaranja, vodenja, redovnog i prijevremenog
zatvaranja Stednje. Osim toga, potrebno je imati na umu i sve troSkove i naknade koji
bi se mogli pojaviti (ulaznalizlazna naknada, naknade zavodenje, naknade za
prijevremeno razro€enje i sl.) u procesu Stednje. Te su informacije dostupne u javno
objavljenim tarifama naknada. Ponekad je, prije ugovaranja Stednje, korisno ,staviti
na papir‘ nekoliko scenarija te usporediti zaradu od kamata i pripadajucih troSkova
zasvaki od scenarija i tek na temelju takvog ,testa“ donijeti i odluku. Institucije koje
pruzaju usluge Stednje su Stedionice, stambene Stedionice, kreditne unije, ugovorene

Stedne institucije i banke.

Hrvatska narodna banka nadzire poslovnu aktivnost kreditnih institucija (banaka i
stambenih Stedionica). Ostale financijske institucije nadzire Hrvatska agencija za
nadzor financijskih usluga (HANFA). Za razliku od oro€enih depozita i stambene
Stednje kojima je cilj Stednja, postoje mnogi financijski proizvodi koji su kombinacija

Stednje i ulaganja.
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,10 SU Zivotna osiguranja s obiljezjima Stednje, dobrovoljna mirovinska Stednja te
ulaganja u investicijske fondove. U nisko rizi€no ulaganje takoder se smatra ulaganja
u drzavne obveznice, certifikate o depozitu i korporacijske obveznice poduzeca s

visokim rejtingom i ulaganja u nekretnine® (lvanov, 2018: 127).

Ulagaci kupuju obveznice iz tri razloga (Kapoor et al., 1988:534):
1. ,pravo na prihod od kamata po kuponu;
2. mogucénosti zarade zbog povecanje trziSne vrijednosti kupljene obveznice;

3. pravo na isplatu nominalne vrijednosti obveznice po dospijecu.®

Emitent se obvezuje isplacivati kamate u ugovorenim (polugodisnjim ili godi$njim)
iznosima, dok se glavnica podmiruje na dan dospije¢a. Postoje i obveznice sa
serijskim dospijecem, kod kojih se i glavnica i kamate plac¢aju u periodi¢nim iznosima.
NajCesSca vrsta obveznice je obveznica s fiksnim prinosom, koji oznaava kuponska
stopa. Cijena obveznice se moze mijenjati sve do dana dospijec¢a. Na vrijednost
obveznice utjeCe stanje u poduzecu i vjerojatnost isplate obveznice. Kao rezultat ovih
faktora moguce je obveznice kupiti po cijeni nizoj odstvarne vrijednosti i kada dode
do porasta vrijednosti prodati te zaraditi na razlici u cijenama. ,Obveznice mogu biti
isplacene pri isteku roka. Pri kupnji obveznice stvaraju se dvije opcije: zadrzati
obveznicu do dana dospijeca ili prodati obveznicu u bilo kojem trenutku uz diskont®
(Kapoor et al., 1988:534).

Prilikom planiranja srednjoro€nih i dugoro¢nih ulaganja, bitho je uzeti u obzir
vremensku vrijednost novca, kako bi se definirao potreban mjesecni iznos ulaganja.
Odabir oblika ulaganja mora biti uskladen s razinom averzije prema riziku,
vremenskim horizontom ulaganja, preferencijama oko ucestalosti rizika, te zivotnoj
dobi, odnosno Zivotnom ciklusu pojedinca. Zlato je sredstvo oCuvanja vrijednosti
novca kojem mnogi pribjegavaju u situacijama nesigurnosti. Na cijenu zlata utjeCu
mnogobrojni ¢imbenici poput politicke situacije, ratnih zbivanja i inflacije. Trziste
investicijskog zlata moZze biti vrlo likvidno. Trziste investicijskog zlata je globalno, a ne
lokalno, Sto olakSava pronalazenja kupca. Ako se pojavi potreba za prodajom dijela
investicijskog zlata, relativno je izvjesno da ¢e likvidno trziSte postojati, Sto istodobno
zlato Cini i iznimno sigurnom investicijom. U zlato se mozZe ulagati na nekoliko

razli¢itih nacCina. Prvi oblik ulaganja u zlato jest kupnja zlatnih poluga.
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Osim u poluge, moguce je ulagati i u zlatne kovanice koje se proizvode od 24
karatnog zlata. Veclina brokera zahtijeva minimalnu investiciju u koli€ini od 10
kovanica i za to naplacuju proviziju od priblizno 2%. Postoji mogucnost ulaganja u
takozvane zlatne dionice. Ulaganje u ,zlatne dionice” odnosi sena ulaganja u dionice
rudarskih kompanija Cija se cijena odreduje prema potraznji za zlatom i vrijednosti
rudarskih poduzeca. Kako se cijene dionica zlata obi¢no kre¢u u suprotnom smjeru
od ukupnog dioni¢kog trzista, ulaganje u zlatne dionice moze posluZziti kao izvrstan
nacin diversifikacije investicijskog portfelja. Osim u zlato, popularno je i ulaganje u
dijamante, safire, rubine, smaragde i druge vrste dragog kamenja (Cvrlje, 2014).

Ulaganje u nekretnine je za investitore uzbudljiva strateSka investicija i moze biti jako
unosna. Za razliku od ulaganja u dionice i obveznice investitori mogu imati utjecaj
prilikom kupnje imovine. Za kupnju nekretnine treba se dati kapara koja obicno iznosi
20% do 25%. Kapara je osiguranje plaéanja i prodavadu i investitoru. Cetiri razloga
investiranja u nekretnine (Investopedia, 2019):

1. postati vlasnik;

2. grupa za ulaganje u nekretnine, zarada od najma;

3. trgovanje nekretninama, zarada od preprodaje nekretnine;

4

. trgovanje u tude ime, zarada od provizije.

Ulaganja u nekretnine se razlikuju od ostalih oblika investicija po tome $to je svaka
nekretnina jedinstvena; od njene lokacije pa do stupnja njene likvidnosti. Ulaganja u
nekretnine iziskuju znacajna nov€ana sredstva koja se teSko mogu prikupiti iz

vlastitih izvora, $to zahtijeva dodatan oprez investitora.

Razlozi ulaganja u nekretnine uklju€uju zastitu od inflacije, koriStenje poreznih
olakSica, moguc¢nost ostvarenja profita kroz najam ili prodaju te moguénost
ostvarenja kapitalnog dobitka. Ulaganja u nekretnine mogu se podijeliti na direktna i
indirektna. Koddirektnih ulaganja investitor zadrZzava vlasniStvo nad nekretninom, dok
se kod indirektnih ulaganja u nekretnine zakonskim putem imenuje skrbnika koji
upravlja investicijom u ime svih investitora. Partnerstva su primjer indirektnog

ulaganja u nekretnine (Cvrlje, 2014).

22



Spekulativne investicije su oblik visoko riziénih ulaganja u koja investitori ulazu s
ciliem ostvarenja visokih profita u kratkom vremenskom razdoblju. U navedeno ulaze
Spekulativne dionice, neke vrste obveznica, ulaganja u dioniCke fondove, opcije,
neke vrste nekretnina i umjetnina. Razlozi zasto investitori ulazu u dionice su (Kapoor
et al., 1988: 502):

1. ,zarada od dividendi;

2. zarada od rasta vrijednosti;

3. cijepanje dionica.”

Dividende nisu obavezne za isplatu kod svih vrsta dionica i najceS¢i su izvor
nezadovoljstva kod dioni¢ara. Dividende se mogu isplacivati u gotovini, dodatnim
dionicama ili proizvodima poduzeéa. Osoba ili kompanija poslije kupnje dionica
zadrzavaju dionice neko vrileme. Dodeli do promjene vrijednosti u tom vremenu
vlasnik moze birati hoce li dionice prodati po novoj vrijednosti. Odludi li vlasnik prodati
dionice razlika izmedu prodajne i kupovne cijene biti ¢e profit. Cijepanje dionica
proces je u kojem se udjeli u postojecih dionica u vlasnistvu trenutnog dionicara dijele
na vedi broj udjela. ,Glavni razlog zasto kompanije dijele dionice je $to uglavnom
kompanije imaju zacrtanu idealnu cijenu svojih dionica. Poraste li na trziStu
cijenadionica dijeljenjem dionica cijena se vrac¢a u idealnu. Takoder, dijeljenjem
dionica to¢nije spustanjem cijene jedne dionice poveéava se ulaganje jer se zbog
niZze cijene ¢ini da ima mjesta za rast. Postoji i slu¢aj kada se dionice dijele zbog
smanjivanja broja do toga dolazi kada odbor zaklju€i da je trenutna cijena po dionici
preniska“ (Kapoor et al., 1988: 503). Ulaganja u investicijske fondove predstavlja
alternativu osobama koje Zele izravno ulagati udionice, obveznice i druge

vrijednosnice.

Investicijski fondovi su institucionalni ulagaci koji prikupljaju nov€ana sredstva Siroke
javnosti i u skladu s unaprijed utvrdenim financijskim ciljevima plasiraju ih u
dugoroCne, riede u kratkoro€ne financijske instrumente. Kod ovog oblika ulaganja
investicijama umjesto ulagaca upravljaju profesionalni menadzeri fonda. Ova vrsta
ulaganja moZze biti posebno korisna osobama koje su zainteresirane za spomenut
oblik ulaganja, a sami ne posjeduju dovoljno znanja ili pak nemaju dovoljno iskustva

po pitanju ulaganja.

23



Drugi razlog je mogucnost diversifikacije. Investicijski fondovi mogu biti otvoreni ili
zatvoreni, a otvoreni se mogu podijeliti na (Hanfa, 2019):

e novcani otvoreni investicijski fondovi - u strukturi imovine prevladavaju depoziti
kod banaka, kratkoro€ne vrijednosnice i drzavne obveznice;

e dioniCki otvoreni investicijski fondovi - u strukturi imovine dominiraju dionice
domacih poduzecCa, banaka i drugih izdavatelja te dionice inozemnih
izdavatelja;

e obveznicki otvoreni investicijski fondovi - u strukturi imovine dominiraju
obveznice koje izdaju drzava, gradovi, poduzeca i drugi izdavatelji;

e mjeSoviti otvoreni investicijski fondovi - u strukturi imovine podjednako su

zastupljene dionice i obveznice domacih i inozemnih izdavatelja

Rizi¢nost ulaganja u investicijske fondove determinirana je vrstom imovine koja
dominira u portfelju fonda. Ulaganja u nov€ane i obveznicke fondove smatraju se
najsigurnijima kako je stupanj rizicnosti kod njih obi¢no najnizi, a sukladno tome i
njihov prinos je najnizi. Najvec¢i stupanj riziCnosti, ali i najviSi prinosi vezu se uz
dioni¢ke fondove kako su cijene dionica vrlo promjenjive, kako u smislu rasta tako i u
smislu pada cijena na trZiStu. Razlozi investiranja u fondove (Hrportfolio, 2019):

1. ne mora se pratiti mnostvo vijesti koje utje€u na cijenu vrijednosnih papira;

2. ne mora se pratiti kretanje cijene vrijednosnih papira, kako bi u pravom
trenutku kupilii prodali odredeni vrijednosni papir (za fond to obavljaju fond
menadzeri uz angazman analitiCara, brokera, investicijskihn odbora i
investicijskih savjetnika);

3. Siroka paleta fondova koji nude razliCite strategije ulaganja od konzervativnih
do agresivnih, od orijentiranih na lokalna trzista do onih koji investiraju na
svjetskim trZiStima kapitala, a sve to pruza mogucnost stvaranja Sirokog
raspona prinosa ovisno ovisini rizika koju nosi odabrani fond,;

4. investira se prema mogucnostima i Zeljama - nema obvezujuéih ugovora;

5. u svakom trenutku ima se pristup do dijela ili cjelokupne imovine - novac nije
orocen;

6. u svakom trenutku zna se koliko iznosi imovina:

7. HANFA (regulator trzidta), depozitar (depozitna banka), te nezavisni revizori
dnevnim i periodiénim nadzorom osiguravaju ispravnost poslovanja sto stvara
sigurnu okolinu za investiranje;
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8. otvoreni investicijski fondovi zbog svoje veliCine postizu niske troSkove
trgovanja vrijednosnim papirima za razliku od individualnih investitora;

9. konkurentni dugorocni prinosi konzervativnih fondova u odnosu na kamate na
depozite u bankama;

10. dokazan nacin funkcioniranja i stvaranja prinosa kroz godine postojanja

fondova u svijetu.

25



5. ZAKLJUCAK

Cilj ovog rada je bio analiza planiranja financijske buducnosti. Kako bi se steklo
vladanje novcem potrebno je koordinirati viSe stvari: odrediti trenutnu financijsku
situaciju pojedinca, identifikacija sve Sto osoba Zeli napraviti sa svojim novcem,
odnosno postaviti si financijske cilieve. Zatim treba stvoriti plan kako ce ispuniti,
identifikacija alternative s kojima ¢&e ostvarit cilieve. Potom slijedi odabir, evaluacija
najpovoljnijin alternativa. Predzadnji je korak kreiranje i implementacija plana
financijskih aktivnosti, a zavrsno je kontrola i revizija plana u€estalo po potrebi samog
pojedinca. Planiranje osobne financijske pozicije nije niti malo lagana iz razloga $to
svaki pojedinac ima razliCite Zelje i mogucénosti te ne postoji univerzalna formula
prema kojoj bi se sastavio plan. Kada se sagleda ukupna financijska pozicija
kuc¢anstva moguce je postaviti i odredene ekonomske i financijske ciljeve koji ¢e se
odredenom financijskom strategijom ostvarivati ubuducénosti u kratkom, srednjem i
dugom roku. Sto ukljuuje Stednju za starost, financiranje kupovine stana kroz
stambeni kredit, kupnju novog automobila itd. Vazno je voditi rauna oprioritetima i

hijerarhiji ciljeva te je li to u skladu s realnim moguénostima.

Budzet kucanstvaje financijski plan primanja i izdataka za razdoblje od mjesec
dana/tjedno/jednogodiSnje. To jenajvazniji alat obiteljskog financijskog planiranja.
Preko proracuna pojedinac stjeCe kontroluna svojom potroSnjom i na svojim
zaduzivanjem. Ako mu nedostaje sredstava za financiranjemoze pozajmiti novac od
banke, ali uvijek treba gledati sa Sireg spektra i pokusati uvrstiti sverizike koji mogu
proizadi iz pozajmljivanja novca kao i iz akumuliranja sredstava kroz Stednjuako ima

na raspolaganju trenutno viSe novca nego $to mu je potrebno.

Kod financijske buduénosti pojedinca treba uzeti u obzir vise ¢imbenika. Neki od njih
su averzija prema riziku. Prema tome poznajemo tri vrste ulagaCa konzervativan,
umjeren ili agresivan. Vremenska vrijednost novca, kada je ulagal zapoceo
osiguravati svoja financijska sredstva. Roc¢nost, koliko je dugo ulagaC spreman biti
bez svoga novca. Kako bi ulagaC ostao Sto viSe zasticen od mogucnosti gubitka

potrebno je detaljno planirati plan ulaganja.
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Jedan od pogodnijih planova za ulagaca je da mladi ulagaci ulaZzu agresivno te ako
se i dogodi pad vrijednosti moze se kroz godine oporaviti njegova financijska
situacija, dok stariji ulagaci ulazu u sigurnije investicije s malom mogucnosti gubitka
financijskih sredstava.
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Sazetak

Planiranje financijske buduénosti

ProuCavanje planiranja financijske buducnosti pojedinca postaje sve vaZzZnije s
obzirom nasituaciju u Republici Hrvatskoj u kojoj su se brojni gradani, koji nisu na
vrijeme poceli planiratisvoju osobne financije, nasli u nepovoljnoj financijskoj
granici siromastva. Brojne financijske krize isituacije poput problematicnih
zaduzivanja gradana u Svicarskom franku, provodenjemirovinske reforme u kojoj je
svaki pojedinac odgovoran za svoju vlastitu mirovine, dovode dotoga da je nuzno da
svaki pojedinac zna samostalno isplanirati svoju financijsku situaciju, procijenitisvoje
zaduzivanje i potrebe za ulaganjem kako bi bio u balansu u svojem budzZetu

kuc¢anstva.

Kljucne rijeci: financijska buducnost, planiranje, osobne financije
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Summary

Planning of personal finance

Studying the planning of an individual's financial future is becoming increasingly
important given the situation in the Republic of Croatia, where many citizens, who did
not start planning their personal finances on time, found themselves in an
unfavorable financial situation and the state could not sufficiently help and protect
them. not to be on the verge of poverty. Numerous financial crises and situations,
such as the problematic borrowing of citizens in the Swiss franc, the implementation
of a pension reform in which each individual is responsible for his or her own
pensions, make it necessary for each individual to be able to plan their financial
situation independently, assess their borrowing and investment needs to keep it in

balance in your household budget.

Key words: financial future, planning, personal finance
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