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1. UvVvOD

Cilj ovog zavrSnog rada je prikazati osnovna obiljeZja i karakteristike u
racunovodstvenom procesu i pracenju procesa u djelatnosti trgovine, te staviti
naglaske na sam proces nabave, uskladistenja te prodaje trgovacke robe. Zavrsnirad
kreCe sa uvodom koji je sastavni dio ovog zavrdnog rada. Uvodni dio rada prikazuje
Zakon o trgovini tj. pravila po kojima drustva moraju poslovati u skladu sa Zakonom te
koje uvjete moraju zadovoljavati za obavljanje trgovine. U treCem dijelu razradene su
specificnosti u djelatnosti trgovine poput nacina priznavanja zaliha kao trgovacke robe
te utvrdivanje vrijednosti trgovacke robe. Cetvrti dio zavrénog rada opisuje evidenciju
nabave i prodaje trgovacke robe kod trgovine na veliko i trgovine na malo, te je
detaljnije objaSnjen sam proces planiranja nabave. U ovom dijelu prikazana je i
kalkulacija izraCuna cijene, te nacin popisa imovina i obveza odnosno inventure. U
petom dijelu prikazana je na detaljnom primjeru iz knjigovodstvenog servisa S.G.BIRO
radunovodstvena evidencija pracenja procesa nabave, skladiStenja i prodaje
trgovacke robe. Prikazano je kako roba kroz skladiSnu primku ulazi u prodavaonicu, te
nacin evidentiranja trgovacke robe. Navedeni su primjeri fakture dobavljaca koja se
dobiva na temelju narudzbe, prijemnog lista — kalkulacije i knjige popisa robe. Zatim je
prikazano zaduzZenje robe u prodavaonici i sama prodaja. Na kraju svakoga dana
trgovina mora napraviti zakljuCak blagajne iz kojeg je vidljiv ukupan ostvareni promet,
rekapitulacija poreza na dodanu vrijednosti i promet po nacinima pla¢anja te su navedi
primjeri svakoga od njih. U Sestom djelu, ujedno i posljednjem dijelu dan je zaklju¢ak

na obradenu i razradenu temu zavrsnog rada.

Za pisanje i obradu podataka u radu koriStene su razli€ite stru¢ne knjige, te internet
izvori. Primjeri i objasnjenja su dobiveni u knjigovodstvenom servisu S.G. BIRO gdje
su autorici rada detaljno objasnili sam racunovodstveni proces u obavljanju djelatnosti

trgovine.



2. ZAKON O TRGOVINI

U ovom dijelu slijedi prikaz nekoliko ¢lanaka iz Zakona o trgovini kako bi se
detaljnije dobio uvid u pojam, nadina obavljanja trgovine te samih uvjeta za njihovo

provodenje i obavljanje.
2.1.0pce odredbe
Ovim se zakonom ureduju uvjeti za obavljanje djelatnosti trgovine, radno vrijeme u

djelatnosti trgovine, mjere zabrane nepostenog trgovanja te nadzor i upravne mjere

(https://www.zakon.hr/z/175/Zakon-o-trgovini, pristupljeno 07. rujna 2019).

2.2.0Obavljanje trgovine

Trgovina je, u smislu ovog Zakona, gospodarska djelatnost kupnje i prodaje robe
i/ili pruzanje usluga u trgovini u svrhu ostvarivanja dobiti ili drugog gospodarskog

ucinka (https://www.zakon.hr/z/175/Zakon-o-trgovini, pristupljeno 07. rujna 2019).

Trgovina se moze obavlja kao trgovina na veliko i kao trgovina na malo. Ako ovim
Zakonom nije drugacije odredeno, na ugovorene odnose u posredovanju trgovini
primijenit ¢e se odredbe Zakona o obveznim odnosima. Na temelju ovoga zakona
trgovac je pravna ili fizicka osoba koja je registrirana za obavljanje kupnje i prodaje
robe i/ili pruzanja usluga u trgovini te djelatnost trgovine trgovac obavlja slobodno, na
nacin da ne ugrozava, na bilo koji naCin sprjeCava i ne naruSava trziSno natjecanje.
Trgovac moze, bez upisa u registar, obavljati i druge poslove u manjem opsegu, koiji
sluze obavljanju djelatnosti trgovine, a koji se uobiCajeno obavljaju uz djelatnost

trgovine. (https://www.zakon.hr/z/175/Zakon-o-trgovini, pristupljeno 07. rujna 2019)

2.3.Uvjeti za obavljanje trgovine

Uvijeti koji moraju biti zadovoljeni za obavljanje djelatnosti trgovine jesu:


https://www.zakon.hr/z/175/Zakon-o-trgovini
https://www.zakon.hr/z/175/Zakon-o-trgovini
https://www.zakon.hr/z/175/Zakon-o-trgovini

- minimalni tehnicki uvjeti kojima moraju udovoljavati prodajni objekti, oprema
i sredstva pomocu kojih se obavlja trgovina te drugi uvjeti propisani posebnim
propisom s obzirom na oblik i nacin obavljanje trgovine,

- opéi sanitarni i zdravstveni uvjeti i uvjeti sukladno propisima o hrani kojima
moraju udovoljavati prodajni objekti, oprema, sredstva i osobe koje
neposredno posluju s robom, koja moze utjecati na zdravlje ljudi, sukladno

posebnim propisima (Vidovic, A., 2014., str.5)

U ovome c¢lanku odreduju se i minimalni uvjeti koje moraju ispunjavati prodajni objekti,
oprema i sredstva u prodajnim objektima trgovine na veliko i trgovine na malo, uvjeti
koji se odnose na vanjske povrSine prodajnog objekta, uvjeti za prodaju robe izvan
prodavaonice, postupak utvrdivanja uvjeta, kao i vrsta robe koja se ne mozZe prodavati
izvan prodavaonice.

Takoder, u Zakonu o trgovini reguliraju se uvjeti za obavljanje trgovine s treé¢im
zemljama, radno vrijeme u djelatnosti trgovine, neposteno trgovanje, nadzor i upravne

mjere, prekrSajne odredbe te prijelazne i zavrdne odredbe.



3. SPECIFICNOSTI U DJELATNOSTI TRGOVINE

3.1.Priznavanje trgovacke robe kao zalihe

Sukladno Hrvatskom Standardu financijskog izvjeStavanja, po ¢lanku 10 - Zalihe
priznavanje se definira kao proces uvrstavanja stavke u bilanci, te u raCunu dobiti i
gubitka koja udovoljava definiciji elemenata financijskih izvjeStaja za njeno
priznavanje. Za potrebe priznavanja kao elementa financijskih izvjeStaja stavka
udovoljava, ako ¢e buduce ekonomske Koristi biti povezane s tom stavkom te ulaziti
poduzetniku iliizlaziti iz njega te ako joj se mozZe pouzdano izmjeriti trosakili vrijednost.
Zalihe kao trgovacka roba se priznaju u bilanci kada je vjerojatnost da ¢e buduce
ekonomske koristi pritjecati drustvu i kada te iste zalihe imaju troSkove ili vrijednosti
koje se mogu pouzdano izmijeriti. U raCunu dobiti i gubitka priznaju se prihodi od
prodaje zalihe prvenstveno jer se oCekuje povecéanje buducéih ekonomskih koristi.
Nakon &ta su zalihe trgovacke robe prodane, iznos tih istih knjigovodstvenih zaliha
treba priznati kao rashod u razdoblju otpisa, odnosno nastanka gubitka. 1znos bilo
kojeg ponistenja otpisa zaliha trgovacke robe, kao posljedica povecanja neto utrZive
vrijednosti, priznaje se kao prihod, do visine prethodno priznatog rashoda, u razdoblju
u kojem je doslo do ponistenja sukladno zahtjevima HSFI 10, odnosno Medunarodnog

racunovodstvenog standarda 2. (Cirkveni Filipovi¢, T., Zagreb, veljaca 2016., str. 79.)

3.2.Utvrdivanje vrijednosti trgovacke robe

Roba u trgovackom drustvu predstavlja dio imovine koja se uobi€ajeno iskazuje
od trenutka nabave, po troSku nabave ili neto utrzivoj vrijednosti, ovisno o tome sto je
nize. U okviru ovoga, vrlo je vazno postovati nacelo opreznosti, odnosno da imovina i
prihodi nisu precijenjeni, a obveze i rashodi podcijenjeni. (Cutvari¢, M. et al., 2009., str.
66). Ako dode do zlouporabe navedenog nacela, dolazi do skrivenih rezervi. Temeljem
toga MRS 2 — Zalihe i HSFI 10 zalihe, sadrze zahtjev da zalihe u bilanci treba iskazati
po troSku nabave ili neto utrzivoj vrijednosti. TroSkovi nabave zaliha trgovacke robe
obuhvacaju kupovnu cijenu, uvozne carine, poreze (osim onih koje poduzetnik kasnije
moze povratiti od poreznih vlasti), troSkove prijevoza, rukovanje zalihama i druge
troSkove koji se mogu izravno pripisati stjecanju trgovacke robe.( Cirkveni Filipovi¢, T.,
2016., str. 169.). Kod odredivanja troSka nabave, trgovacki popusti, rabati i druge sli¢ne

stavke se odbijaju.



4. EVIDENTIRANJE NABAVE | PRODAJE TRGOVACKE ROBE

4.1.Nabava i uskladenje robe u trgovini na veliko

Evidentiranje nabave trgovacke robe provodi se uz uporabu konta na kojima se
biljezi kupovna cijena robe i analitickih konta na kojima se biljeZe svi ovisni troSkovi
nabave robe. Ovaj nacin za obracun knjizenja nabave robe za trgovacka drustva je
proizvoljan, zbog toga jer se izravno na konto zaliha robe mogu knijiZiti troSkovi nabave.
NajviSe se preporucuje takva uporaba kada se radi o dugotrajnijem procesu nabave
robe, te u postojanju viSe vrsta ovisnih troSkova kao $to su troSkovi prijevoza robe,
Spediterskih usluga, usluga osiguranja, carina, posebnih poreza i slicho Knjizenje
obraCuna nabave, putem kojeg se oblikuje troSak nabave odredene robe, najéesce je
prilikom nabave robe u trgovini na veliko (Vinkovi¢ Kravaica, A., Ribari¢ Aidone, E.,
Krivacié, D., 2007., str.433).

Poduzeca Cija je djelatnost trgovina na veliko, trgovacku robu nabavljaju izravno od
proizvodaca, nekog drugog trgovca na veliko ili iz inozemstva, te se takva roba prodaje
iskljuivo u poslovne svrhe i ne sluzi za prodaju direktno krajnjim korisnicima
(potrosacima). Uglavnom se prodaje trgovinama na malo, drugim trgovcima na veliko,
industrijskim, trgovackim i profesionalnim korisnicima, ugostiteljskim objektima i sli¢no.
Poslovni dogadaiji biljeze se po vrsti i koliCini u skladiSnoj evidenciji, po vrsti koliCini i
vrijednosti u analitiCkom (robnom) knjigovodstvu, te vrijednosno na raCunima glavne
knjige.

Zalihe trgovacke robe u veleprodaji mogu se voditi po nabavnoj cijeni (bez marze) ili
po prodajnoj cijeni (s ukljuéenom marzom), a za utvrdivanje cijene robe koristi se
kalkulacija (Hladika, M. et al., 2018., str. 214). Na temelju toga, razlikujemo dvije vrste
kalkulacije: kalkulacija troSkova nabave (nabavne cijene) i kalkulacija prodajne cijene.
Poduzetnik sam odreduje u svojim racunovodstvenim politikama po kojoj Ce cijeni

voditi zalihe trgovacke robe.

4.2.Nabava i uskladenje robe trgovine na malo

Trgovina na malo ili maloprodaja je kupnja robe radi daljnje prodaje potroSacima
za osobnu upotrebu ili upotrebu u ku¢anstvu, kao i profesionalnim korisnicima ako za

tu prodaju nije potrebno ispunjenje dodatnih minimalnih tehnic¢kih i drugih uvjeta

5



propisanin  posebnim  pravilima  (https://www.zakon.hr/z/175/Zakon-o-trgovini,
pristupljeno 10. rujna 2019.). Poduzeca najCeSce nabavljaju robu od trgovaca na
veliko, od samog proizvodacCa, iz inozemstva ili se roba prenosi iz vlastitog
veleprodajnog skladista.

U maloprodajnoj trgovini roba se vodi po prodajnim cijenama s ukalkuliranim PDV-om
t]. po maloprodajnoj cijeni. Osnovni elementi kalkulacije maloprodajne cijene su
nabavna cijena, ukalkulirana marza ili razlika u cijeni i ukalkulirani PDV te njihov zbroj
¢ini maloprodajnu cijenu (Hladika, M. et al., 2018., str. 227).

Poduzetnik kod utvrdivanja maloprodajne cijene mozZe se voditi s nekoliko koraka.
Marzu moze odrediti u postotku ili u apsolutnom iznosu te je dodati na nabavnu cijenu.
Isto tako poduzetnik moze poci i od unaprijed utvrdene maloprodajne cijene (prodajne
ciene sa PDV-om) iz koje se preracunatom stopom PDV-a izraCuna iznos
ukalkuliranog PDV-a te se utvrduje prodajna cijena bez PDV-a (kao razlika izmedu
prodajne cijene sa PDV-om i PDV-a). Na kraju, izraCunava se marza kao razlika
izmedu prodajne cijene bez PDV-a i nabavne cijene. 1znos marze, tj. njezina visina
ovisi i o troSkovima trgovine koji se nadoknaduju iz marze, ali ovise i o zaradi trgovca
koju oCekuje tijekom poslovanja.

Prema gore navedenom, osnovna razlika izmedu veleprodajne i maloprodajne cijene
je u porezu na dodanu vrijednost. Porez na dodanu vrijednost ukalkuliran je u
maloprodajnu cijenu te se kao takav naziva ukalkulirani PDV, dok se porez na dodanu
vrijednost u veleprodaji iskazuju tek kod ispostavljanja raCuna kupcu robe (PDV
iskazuje se tek kod prodaje robe). Temelj za ovakvo evidentiranje PDV-a i njegovog
ukljuCivanja kod maloprodajne cijene je taj Sto je maloprodaja namijenjena krajnjim
kupcima koji i u konacnici snose teret kod pla¢anja PDV-a, a kod veleprodaje dolazi
do daljnje prodaje drugim poduzetnicima, a ne kao kod maloprodaje krajnjim
potroSacCima te se PDV smatra povratnim porezom koji poduzetnici mogu vratiti od

poreznih vlasti.

4.3. Planiranje nabave trgovacke robe
Planiranje nabave je unaprijed razraden program svih zadaca i mjera koje treba
ostvariti u odredenom razdoblju za koje plan donosimo. Elementi od kojih se sastoji

plan nabave trgovacke robe jesu (Spremic, I. et al., Zagreb, 2006., str. 256.):

1. Vrsta robe po kakvoci i asortimanu



2. Koli¢ina robe

3. Cijenarobe

4. Potrebna nov€ana sredstva
5. Dinamika nabavljanja

Kada je trgovacka roba jednozna¢no definirana, sluzba nabave $alje upit
dobavlja¢ima. Upit sadrZi podatke razli€itih kriterija (koli¢ina, cijena, kvaliteta, popust,
rok isporuke, i sl.) Prednosti nabave robe direktno od proizvodaca jesu: jeftinija roba
(jer je isklju€en posrednik), svjeza roba, lakSe vracanje, popravak robe i brza isporuka.
Dobar dobavlja¢ je onaj dobavlja¢ koji osigurava naruenu kvalitetu po povoljnijim
cijenama, isporu€uje u dogovorenim rokovima i pozitivho reagira na nepredvidive

potrebe.

Upit sadrzi sljedece elemente (dokumentacija iz knjigovodstvenog servisa S.G. BIRO):
1. Naziv i adresa onoga tko dostavlja upit
2. Nadnevak sastavljanja upita
3. Naziv i adresa onoga kome se dostavlja upit

4. Precizno definiranje zahtjeva (upit radi nabave to¢no odredene robe ili

opCi upit)

5. Potpis i pecat, oznaku funkcije potpisnika, ime i prezime napisano

racunalom i vlastoru¢nim potpis

Podaci za nabavu trebaju opisivati robu koju se narucuje. Opis proizvoda mora biti
temeljit, te sadrzavati to€an naziv proizvoda, koli€inu, rokove isporuke. lzbor
najpovoljnijeg dobavlja¢a i slanje narudzbe. Pristigle ponude se razmatraju, te se
odlucuje za najboljeg ponudaa u konkretnim uvjetima poslovanja. Nakon toga
odluCuje se za najboljeg dobavljaCa, te mu se Salje narudzba koja mora sadrzavati

sljedece podatke:
- naziv robe

- potrebnu koli€inu



- rok dostave

- nadin dostave

U nastavku Slikom 1 prikazujemo primjer narudzbenice.

Slika 1.: NarudzZbenica br. 001

Auto Kreso Maloprodaja d.0.0

NARUDZBENICA br. 001

IZNOS

Izvor: Knjigovodstveni servis S.G. BIRO



Pristigla roba od dobavljaca mora se kontrolirati, tako $to se usporeduje narudzba sa
otpremnicom ili raCunom dobavlja¢a. Ukoliko se utvrde neka odstupanja reklamacije,
poduzimaju se radnje za njihovo otklanjanje. Za svaki ulaz robe u skladiste ili
prodavaonicu mora se sastaviti dokument kojim se potvrduje primitak na temelju
utvrdenog stanja i popratnog dokumenta dobavljaCa. U prodavaonici sastavlja se

prijemni list i kalkulacija.

4.4. Kalkulacija cijene

Kalkulacija u procesu prodaje trgovacke robe ima veliku ulogu. Kalkulacija je
racunski postupak izraCunavanja cijena robe i usluga. Zasniva se na sljedec¢im

pravilima:

1. Mora biti cjelovita i to¢na, $to znac¢i da mora obuhvatiti sve troSkove
dodaju¢i svakom proizvodu i svakom razdoblju to€no one troSkove koiji

tom proizvodu odnosno razdoblju pripadaju
2. lznosi koji se iskazuju u kalkulaciji moraju biti dokumentirani

3. Kalkulacija mora biti pregledna

Zadace kalkulacije jesu (dokumentacija iz knjigovodstvenog sevisa S.G.BIRO):
1. Da ukupne troSkove nabave svede na jedinicu nabavljene robe,
2. Da na osnovu visine troSkova i planirane dobiti odredi razliku u cijeni,

3. Da odredi prodajnu cijenu robi, koja ¢e omoguciti konkurentsku

sposobnosti i profitabilnost.
4.4.1. Vrste kalkulacije

U nastavku navodimo vrste kalkulacije ovisno o razli€itim kriterijima: (Safret, M.,
Zagreb, 2014., str. 75.)

1. Ovisno o vremenu sastavljanja razlikujemo sljedece kalkulacije:



- Prethodna kalkulacija - sastavlja se prije zaklju€enja prodaje,

- Konac¢na kalkulacija - sastavlja se za svaku nabavu na temelju stvarnih

troSkova
2. Prema broju artikala za koje se sastavlja postoji:
- Jednostavna kalkulacija — kalkulacija koja se radi pri nabavi jednog artikla,

- Slozena kalkulacija — kalkulacija koja se radi kada se nabavlja istodobno

viSe artikala
3. Prema vrsti cijene koju kalkuliramo razlikuje se:

- Nabavna kalkulacija - na temelju fakturne vrijednosti nabavljene robe i

ovisnih troSkova nabave te troSkova konverzija

- Prodajna kalkulacija - koja, osim nabave cijene, obuhvaca i razliku u cijeni

| porez na dodanu vrijednost

4.4.2. Elementi kalkulacije

Osim fakturne cijene, kalkulacija €ine i zavisni te ostali troSkovi vezani za dovodenje
trgovacke robe na zalihu. U nastavku navodimo elemente kalkulacije (Safret, M. et al.,
Zagreb, 2014., str. 75):

1. Fakturna cijena- cijena koja se pla¢a dobavlja¢u po fakturi, umanjena za

popust (ako ga ima).

2. Ovisni troSkovi nabave - tro8kovi koji nastaju na putu robe od skladista

dobavlja¢a do kupca, a to su:
- troSkovi prijevoza, ukrcaja i iskrcaja do destinacije
- troSkovi osiguranja u prijevozu
- carine i uvozne pristojbe

- prijevozni kalo, lom i kvar koji nije pokriven osiguranjem
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- posebni troSkovi pakiranja robe u prijevozu robe
- ostali specificni troSkovi kupnje

- troSkovi privremenog ¢uvanja u javnom skladistu
- lezarine

- atesti i kontrolni pregled robe

- troSkovi akreditiva i bankarske provizije koje su vezane izravno za

nabavu odredene robe.

. TroSkovi konverzije - troSkovi obrade i dorade koji se pojavljuju u

odredenim slu€ajevima
. Nabavna cijena- trgovinska cijena kostanja nabavljene robe
. Razlika u cijeni- razlika izmedu nabavne i prodajne

. Porez na dodanu vrijednost- porez koji se obraCunava u svakoj fazi

proizvodno - prometnog ciklusa.

. Prodajna cijena - cijena po kojoj trgovacko poduzece prodaje robu.
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Uzimajuci u obzir navedene elemente, kalkulacija cijena izvodi se na sljedeci nacin
(Safret, M. et al., Zagreb, 2014., str. 80):

FAKTURNA CIJENA

-rabat

NETO FAKTURNA CIJENA
+ovisni trosSkovi

+troSkovi konverzije

NABAVNA CIJENA

+razlika u cijeni

PRODAJNA CIJENA (bez poreza)

+porez na dodanu vrijednost (PDV)

PRODAJNA CIJENA

Prodaja je djelatnost posredovanja izmedu proizvodacCa i potroSaCa, a uspjesSnost
prodaje se utvrduje koli¢inom prodanih i naplacenih proizvoda, troSkovima prodajnog

procesa i ostvarenom razlikom u cijeni.
Osnovne zadace prodaje su (dokumentacija iz knjigovodstvenog servisa S.G. BIRO):

1. Politika prodaje - odludivanje o prodaji - izrada poslovnih i razvojnih

strategija
2. Planiranje prodaje
3. Izbor nacina prodaje

4. Priprema i zakljuCenje prodaje
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Prodajna spremnost je sposobnost prodavaonice da tijekom cijele godine izborom,

koli¢inom i kvalitetom proizvodima zadovolji potraznju kupaca.

4.5. Popis imovina i obveza u poslovanju trgovacékom robom — Inventura

Na kraju svake poslovne godine porezni obveznici trebaju popisati imovinu i
obveze. Po opsegu i znagaju popis zaliha trgovacke robe predstavljaju teZzak zadatak
za komisiju. Naime, prilikom popisa trgovacke robe treba navesti njene pojedinacne

vrijednosti u koli¢inama i u novcu (Cutvari¢, M. et al., 2009., str. 148).

Na temelju provodenja redovitog godiSnjeg popisa za utvrdivanje stvarnog stanja
imovine, komisije provode popis brojanjem, vaganjem, mjerenjem i drugim postupcima
te rezultate unose u popisne liste, koje se smatraju knjigovodstvenim ispravama. Osim
na kraju godine, poduzetnici su duzni popisati imovinu i obveze i u slu€ajevima
promjene cijena ili poreznih stopa dobara koja isporucuje, statusnih promjena,
otvaranja postupka likvidacije ili steCaja, te s popisanim stanjem uskladiti
knjigovodstveno stanje. (Cutvarié¢, M. et al., 2009., str. 148). Zbog svega navedenom i
velikog prometa trgovacke robe, veéim ili manjim razlikama, tj. neskladu stvarnog
stanja sa knjigovodstvenim navedene okolnosti zahtijevaju sljedeée (Slovinac, I. et al.
2016.,str. 65):

 vodenje urednih i toCnih evidencija o zaduZenjima i razduzenjima prodajnog mjesta
« ustrojavaniju internih kontrola nad prometom robe dnevnim utr§kom,
* provodenjem ispravnog i to¢nog popisa robe kod promjene cijena

Ako poduzetnici popis imovine i obveza provode tijekom poslovne godine, na kraju
poslovne godine takoder moraju uskladiti knjigovodstveno stanje sa stvarnim stanjem
utvrdenim popisom. Godi$njim popisom smatra se stanje imovine i obveza utvrdene
na dan 31. prosinca, iako to najéesc¢e nije dan fizickog popisa imovine. Ona imovina
koja se prije ili poslije 31. prosinca popisuje, odnosno naknadno u popisne liste, sve
na temelju vjerodostojne knjigovodstvene dokumentacije, podatke o promjenama
treba unijeti od dana popisa i zadnjeg dana u godini koje su nastale. Sve se to radi

kako bi se osigurao veci stupanj pouzdanosti podataka.
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Popisne liste sadrze koliinske i vrijednosne podatke o stvarnom i knjigovodstvenom
stanju imovine, te podatke o utvrdenim viSskovima odnosno manjkovima dobara.
(Cutvari¢, M. et al.2009 godine, str. 148)

4.5.1. Inventurne razlike u djelatnosti trgovine

Pri usporedbi podataka iz poslovnih knjiga i evidencija s podacima dobivenim
popisom dolazi do utvrdivanja inventurnih manjkova ili viSkova imovine.
Knjigovodstveno stanje i stanje utvrdenim stvarnim popisom uskladuje se na temelju

knjizenja inventurnih razlika.

Visak dugotrajne i/ili kratkotrajne imovine koji je utvrden popisom u odnosu na
knjigovodstveno stanje rezultat je najéeSce knjigovodstvenih pogreSaka, zamjene Sifri
artikala ili nepravovremenog evidentiranja svih racuna dobavlja¢a u knjigovodstvu.
Porezni obveznik je za utvrdeni iznos viska duzan provesti knjizenja kojima se
odgovaraju¢a konta imovine zaduzuju (dugotrajne imovine, materijala, sitnog
inventara, ambalaze, robe, poluproizvoda, nedovrdenih i gotovih proizvoda), a
odobrava konto izvanrednih prihoda na kojemu se evidentiraju troskovi (konto 783,
prema Kontnom planu Hrvatske zajednice raunovoda i financijskih djelatnika) ili konto
odgovarajuce imovine ili obveza. Kako za povecCanje imovine za iznos utvrdenog
inventurnog viSka nema obiljeZja prometa, ne nastaje obveza obraCunavanja i placanja

poreza na dodanu vrijednost.

Pri popisivanju imovine u praksi manjkovi su mnogo ceSc¢i od viSkova. Prema
odredbama ¢lanka 25. Pravilnika o porezu na dodanu vrijednost NN 79/13, manjkovi

utvrdeni inventurom dijele se na (Cutvari¢, M. et al. 2009., str. 149.):
. neoporezive manjkove, i
. oporezive manjkove

Osnovna podjela neoporezivih manjkova, koji ne podlijezu oporezivanju su manjkovi
nastali zbog kala, rastepa, kvara i loma, a najvise do visine utvrdene odlukom HGK i
HOK-a, manjkovi nastali djelovanjem viSe sile (poplava, pozar, potres i sl.), zatim
manjkovi zbog provalne krade do visine utvrdene oCevidnikom mjerodavnog tijela za

procjenu Stete, tehnoloski manjkovi nastali u procesu proizvodnje (sukladno
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normativima) te manjkovi dobara zbog neodgovarajuce kvalitete, ali samo uz

nazocnost ovlastenog sluzbenika.

Manjkovi koji podlijezu oporezivanju PDV-om su manjkovi za koje se tereti odgovorna
osoba (radnik, ¢lan uprave, ¢lan drustva), kalo, rastep, kvar i lom nastao u veéem
iznosu od iznosa utvrdenog Odlukom nadlezne komore, a za koju se ne tereti
odgovorna osoba veC predstavlja rashod poduzetnika, tehnoloSki manjak iznad
normativa, koji su utvrdeni bez prisutnosti ovlastene osobe iz Porezne uprave, a odnosi

se na neodgovarajucu kvalitetu, zastarjelost zaliha (Cutvarié¢, M. et al. 2009., str. 149).
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5. RACUNOVODSTVENA OBUHVAT POSLOVANJA SA
TRGOVACKOM ROBOM U DJELATNOSTI TRGOVINE NA
PRIMJERIMA KNJIGOVODSTVENOG SERVISA S.G. BIRO

Trgovacko drustvo koje se spominje u nastavku bavi se prodajom motora i
rezervnih dijelova (Sifra djelatnosti: 45.3 - trgovina dijelovima i priborom za motorna
vozila) . Posluje putem prodavaonice i internet trgovine. U nastavku je prikazan stvaran
i detaljan primjer nabave, skladiStenja i prodaje trgovacke robe. Navedene podatke
sakupili smo boravkom u knjigovodstvenom servisu gdje je djelatnica objasnili svaki

korak obavljanja trgovackih poslova.

Za svaki ulaz robe u prodavaonicu mora se sastaviti dokument kojim se potvrduje
primitak ne temelju utvrdenog stvarnog stanja i popratnog dokumenta dobavljaca. Ta
potvrda naziva se skladiSna primka. U prodavaonici sastavlja se prijamni list -

kalkulacija.

Poslovni dogadaj u vezi s trgovatkom robom biljeZze se u sljede¢im evidencijama
(Safret, M. et al., Zagreb, 2014., str.82):

1. Skladidnoj evidenciji - to su operativne evidencije robe prema vrsti i koli€ini u

skladiSnoj kartoteci.
2. Analitickom (robnom) knjigovodstvu - prema vrsti, koli€ini i vrijednosti

3. Financijskom knjigovodstvu - podaci o robi unose se samo prema vrijednosti,

zbirno na sintetickim racunima.
4. Knjizi popisa o nabavi i prodaji robe

Zakon o trgovini NN 68/13 ne propisuje posebnu evidenciju koja bi se trebala voditi u
trgovini na malo. Trgovac mora osigurati podatke o stanju robe u prodajnom objektu
na temelju isprava iz kojih se moze spoznati poslovni dogadaj. Isprave o robi u
prodajnom objektu moraju imati osobito podatke o: imenu ili nazivu dobavljaca, broju i
nadnevku isprave o zaduzenju ili razduzenju robe, nazivu, mjernoj jedinici i koliCini

robe, prodajnoj cijeni robe, promjeni prodajne cijene robe.
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lako je prestala obveza vodenja Knjige popisa, neki je trgovci iz prakticnih razloga i
dalje nastavljaju voditi. |z nje je moguce utvrditi stanje robe u prodajnom objektu, ali
samo vrijednosno (po prodajnoj cijeni s PDV-om) tako da se od dnevnog zaduZenja
oduzme dnevno razduzenje prodavaonice. U Knjigu popisa nabave i prodaje robe
dnevno se unose podatci o nabavi robe na temelju kalkulacije, podaci o prometu robe

na temelju iskaza utr8ka i podaci o uskladenju cijena robe ne temelju zapisnika.

U nastavku navodimo primjer fakture dobavljaa koja je dobivena na temelju narudzbe,

prijemni list - kalkulaciju i knjizenje u knjizi popisa.

Primjer racuna dobavlja¢a, kalkulacije prodajne cijene i knjige popisa robe prikazani

su u nastavku Slikama 2,3 i 4.;

Slika 2.: Racun dobavljata
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PULA Biokovska 1b, 10 000 Zagreb, Hrvatska

43 Istarske divizije 28, 52100 Pula Tel: +385 13030333
Tel: 052/500667, 052/500742 Fax: +385 13030330
Fax: 052/501505 e-mail: autokreso@autokreso.hr

e-mail: ducan.pula@autokreso.hr ,os': N3L6:96°6; :g ;go 61500037448

Poslovnica Auto Kre3o Maloprodaja d.o.o.

Raéun - Otpremnica * 39/23/02 [R1

Broj dokumenta:  39/23/02
Mjesto izdavanja: Pula
Datum dokumenta: 14.01.2016

Vrijeme 15:36:51
R Operater BRANISLAV MITROVIC
- N Datum isporuke:  14.01.2016
17544360 Partner: 02023
Dospijece 13.02.2016

Nadin pla¢anja:  Transakcijski rn.
Model plaéanja: 02 39-02023
Na temelju: RAC-37

HF116 HIFLO Filter ulja KOM

1 2 2188 VvV 3500 14,22 28,44
2 HF138 HIFLO Filter ulja KOM 3 2274 3500 1478 4434
3 HFA4807 HIFLO Filter zraka KOM 1 8242 v 3500 5357 53,57
4  MX2CROSS1 MOTOREX MOTOREX CROSS POWER 2t-1/1 (Pak KOM 4 9534- 40,00 5720 228,80
5  MX2SCOF1 MOTOREX  MOTOREX SCOOTER FORZA 2t-1/1 (P. KOM 1 90,50~ 40,00 54,30 54,30
6  MX4F10W404 MOTOREX  MOTOREX FORMULA 4t 10W40-4/1 (P KOM 2 230,28 40,00 138,17 276,34
7 MX4PS10W601 MOTOREX  MOTOREX POWER SYNT 4t 10W60-1/* KOM 1 93,78 ~ 40,00 56,24 56,24
8  MX4TS10W401 MOTOREX  MOTOREX TOP SPEED 4t 10W40-1/1 (| KOM 6 70,30*% 40,00~ 42,18 253,08
9  MX4TS10W404 MOTOREX  MOTOREX TOP SPEED 4t 10W40-4/1 (| KOM 1 26502« 40,00 159,01 159,01
10 MXCHLOFFO0,5 MOTOREX — MOTOREX CHAINLUBE OFFROAD spr: KOM 2 6222v 40,00 37,33 74,66
11 MXCHLROADO,5 MOTOREX  MOTOREX CHAINLUBE ROAD STRON! KOM 3 63,02 40,00 3781 113,43
12 MXGEAR10W301 MOTOREX = MOTOREX GEAR OIL 10W30-1/1 (Pak © KOM 1 6626v 40,00 39,76 39,76
27 1.381,97
PDV Tbr.1 25% Osnovica 1.381,97 345,49
Ukupni iznos 1.727 46
lovima:jednatisuéased dvadesetsedam Kn | ZeterdesetSest Lp
Racun je rezultat informati¢ke obrade i punovazan je bez potpisa i Ziga.
Po isteku dospijec¢a pridrzavamo pravo obra&una zakonske zatezne kamate.
Naplata reversa - FIFO
Robu predao: Robu primio: Obradio:
DAJA d.0.0.
AUTO KR ¢

R Pula
wizije 28, 52100
43. \starskTee‘(i 052,1500‘667

Fax: 052/501-505

Trgovacki sud u Zagrebu / Rjesenje Tt-15-/20891-2 / MBS 080974260 / upisani kapital od 25.200.000,00 uplacen u cijelosti.
OIB 31696674942 / direktor: Roman Simon

Izvor: Knjigovodstveni servis S.G. BIRO

18



Slika 3.: Prijamni list — Kalkulacija br. 03/16

strana -1l

TRGOVINA NA MALO
PRIJEMNI LIST — KALKULACIJA br. Oo3/1L6

Datum: 18.01. 2016
Trgovinas 2 T.2Wi" . liio onip
Dobavlijaé: 6006 AUTO KRESO MALOPRODAJA d.o.o., ZAGREB
Dokument: R.39/23/02 od 14.01.2016.
Tzros racuna: 1.727,46, pretporez: 345,49

ror, artikal koli¢ina jnj  koliCina jmj cijena izms trab rabat  dobavijaé  cij.dob.
wtr trodkovi v e mar e pvbez pv pe bez pv pdv pdv amb.naknada v B¢

1, 4200 FILTER ULJA HF116 0,000 2,000 KoM 21,880 43,76 35,00 15,3 25,4 14,200
0,00 0,00 78,4 14,20 57,8 16,36 480 22,400 25,00 1,2 0,00 56,00 28,000

2. 6682 FILTER ULJA HP13 0,000 3,000 KoM 2,74 68,22 35,00 23,88 @i 14,780
0,00 0,00 HRH 4,70 54,26 24,06 68,40 22,800 25,00 17,10 0,00 85,50 28,500

3. 6663 FILTER ZRAKR RER4G0T 0,000 1,000 kM 82,420 82,42 35,00 28,8 83,51 53,510
0,00 0,00 53,51 53,510 93,82 8,8 82,40 82,400 25,00 20,60 0,00 103,00 103,000
4,431 MOTOREX CROSS POWER 27 0,000 4,000 Ko %,3% 381,32 40,00 152,33 28,79 57,19
0,00 0,00 28,18 51,18 67,8 155,21 384,00 96,000 25,00 9,00 0,00 489,00 120,000

5. 40 MOTOREX. PORMULA 4T10W40 4L 0,000 2,000 kv 230,280 460,56 40,00 18,2 7634 136,50
0,00 0,00 6,3 138,170 66,75 184,46 460,80 230,400 25,00 115,20 0,00 6,00 288,000

5, 4960 MOTOREX POWER SYNT.AT 1060 0,000 1,000 KoM 93,730 93,73 40,00 4 36,4 3,240
0,00 0,00 3,2 5,240 66,43 31,3 93,60 93,600.25,00 23,40 0,00 00 1m0
1,431 MOTOREX 0P SPEED 47 10840 1L 0,000 6,000 KON 10,300 421,80 40,00 168,72 253,08 82,190
9,0 00 253,08 2,180 66,% 163,32 2,40 70,400 25,00 105,60 0,0 528,00 xn,m

8, 5598 NOTOREX TOP SPEED 47 10M40 4L 0,000 1,006 KoM 265,020 265,02 40,00 106,01 139,01 189,010

)
0,00 0,00 159,01 159,010 66,53 105,79 24,80 264,800 25,00 66,20 0,90 3,00 331,000

9. 5339 MOTCREX CHATNLUBE CFFROAD 0,000 2,000 kon £2,220 124,44 40,00 9,78 4,66

0,00 0,00 , 66 31,330 67,1 50,14 14,80 62,400 25,00 31,20 0,00 156,00
10, 5278 MOTGREX CHAINLUBE RCAD 500ml 0,000 3,000 KoM 63,000 189,06 40,00 75,62 115,44 3,813
0,00 0,00 13,4 83 U 76,16 189,80 63,200 25,00 47,40 0,00 237,00 19,600
a4 MOTCREY GEAR OIL 10K30 0,000 1,000 Kou 86,240 66,26 40,00 26,50 33,7 33, 768
0,00 0,00 39,76 39,760 67,00 26,64 6,40 66,400 25,00 16,60 0,00 83,00 83,000
i, 9% MOT0REX SCOOTER FORZA 2T 0,000 1,000 KM 90,50 90,50 40,00 0 54,30 54,300
5,00 0,00 54,30 54,300 67,% 36,90 91,2 91,200 25,00 22,80 0,80 14,00 104,000

Ukupao: 0,000 27,000 2.281,09 39,58 905,12 LS

0,00 0,00 138,97 85,94 L3 223,20 25,00 513,30 0,00 286630

%s je zoba u ovoj kalkulaciji prinljena koliéinski tvrde: Robu preuzeo: Kalkulirae: Odobric:
2 3

Izvor: Knjigovodstveni servis S.G. BIRO
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Slika 4.: Knjiga popisa o nabavi i prodaji roba za 2016. godinu

strana 1
TRGOVINA NA MALO
KNJIGA POPISA O NABAVI I PRODAJI ROBE ZA 2016. GODINU
Za razdoblje od: 01.01.2016. do 31.01.2016.
vedbr. datum dokument  opis promjene zaduZenje razduienje suanje
31.12.2015. Donos zakljutno s 31.12.2015. =6.319.836,57 5,755,753, 53 =564, 54,04
1. 18.01,2016. 01/16 Prijemni list (R.27/UK) =250,00
2, 18,01.2016. 02/16 rijemnd list (R.2-1-1L1/VER) =2,712,00
3. 18.01.2016. 03/16 Prijemni list (R.39/23/02/6006 =2.866, 50
4, 18.01.2016. 116000002 Promjena cijena =153, 84-
5, 18.01.2016. 20160118  Popust na rn 18.01,2016. =497,49-
6. 18.01.2016. 20160118 UtrZak na dan 18.01.2016. =3.617,19
7, 19.01.2016, 20160119 UtrZak na dan 19.01.2016. =463,00
8, 20.01.2016, 04/16 Prijemni list (R.273/PLR) =295,00
9, 20.01.2016. 05/16 Prijemni list (R.12/220) =1.249,00
10, 20.01.2016. 06/16 Prijemni list (R.3/KM) =215,54
11. 20.01.2016. 07/16 Prijemni list (R,10/KM) =143,00
12. 20.01.2016, 20160120  Popust na rn 20.01.2016. =43,11-
13. 20.01.2016. 20160120  Utriak na dan 20.01.2016. =955,43
14, 21,01,2016, 20160121 UtrZak na dan 21.01.2016. - =1,811,00 =
15, 22.01.2016, 20160122 Utriak na dan 22.01,2016. =1.563,00 =5
16, 23.01.2016. 08/16 Prijemni list (R,1398/AR) =640, 00 =5
17, 23.01.2016, 116000022 Promjena cijena =215, 98- =5
18, 23.01.2016. 116000026 Promjena cijena =1,207,00- =3
19, 23,01.2016. 20160123 Popust na rn 23.01.2016, =182,40- =3
20, 23.01.2016. 20160123 UtrZak na dan 23.01.2016. =L 705,44 =
21, 25.01.2016. 09/16 Prijemni list (P.2/600) =120,00 ’ =3
22, 25.01.2016, 10/16 Prijemni list (R.16-00038/676) =2.388,30 = 5
23. 25.01.2016. 20160125 Popust na rn 25.01.2016. =476,70- =561.2%,80
24, 25.01,2016. 20160125 Ufrdak na dan 25.01.2016. =1,139,30 =560.447,50
25, 26.01.2016. 20160126  Popust na rn 26.01.2016. =121,69- =569 8L
26. 26.01.2016. 20160126 UtrZak na dan 26.01,2016, =123, 61 =55 2
27. 27.01.2016. 11/16 Prijemni list (P.30/739) =190,00 =
28, 21.01.2016, 12/16 Prijemni list (R.5960/PLR| =313,98 =
29, 27.01.2016. 20160127 UtrZak na dan 27.01.2016. =925, 00 =
30, 28.01.2016. 13/16 Prijemni list (R.4/02/12/991) =370,00 =
31, 26,01,2016, 116000038 Promjena cijena =519, 46- =
32, 28.01,2016. 116000039 Promjena cijena =10,00- = 12
33, 26,01,2016. 20160128 UtrZak na dan 28,01.2016. =3.018,00 = it
34, 29.01.2016, 14/16 Prijemni list (R.207/UK) =1.932,00 = 172
35, 29,01:2016. 15/16 Prijemni list (R.5-1-111/VER) ={10,00 = W2
36, 29,01,2016. 20160129 Pepust na rn 29.01.2016. =10,40- 432
37, 29.01,2016. 20160129 UtrZak na dan 29.01.2016. =389, 24 J, 0%
38, 30,01,2016. 116000055 Promjena cijena =89,07- = il
39, 30.01.2016, 116000056 Promjena cijena =1.400,23- =5 .18
40. 30.01.2016. 20160130 Popust na rn 30.01.2016, =115, 05- 50,03
41, 30.01.2016. 20160130  UtrZak na dan 30.01.2016, =1,396;29 =855.139,44
31.01.2016, Ukupno zakljuéno s 31.01.2016, =6,329.483,47 =5,773.544,03 =555, o 144
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Izvor: Knjigovodstveni servis S.G. BIRO

Svaka nova nabava knjiZi se na isti nacin. Znaci, roba nabavljena tijekom razdoblja
zaduzuje se u prodavaonici po maloprodajnoj vrijednosti. Na kontu 663 vodi se roba
u vlastitim prodavaonicama iskazana po prodajnoj cijeni s uraCunanim porezom na

dodanu vrijednost.

U svezi s vrednovanjem zaliha robe u maloprodaiji takoder treba biti zadovoljen zahtjev
Medunarodnog racunovodstvenog standarda 2 da se zalihe vrednuju po trosku nabave
ili po neto utrZivoj vrijednosti. Zato se uz racun skupine 66 - Roba u vlastitim
prodavaonicama, gdje je roba iskazana po prodajnoj cijeni s PDV-om, uvijek vode i
tzv. nesamostalni rauni ili konta: 664 - Uracunani PDV u prodajnoj cijeni i konto 6691-
UraCunana marzZa robe u prodavaonici. Pri bilanciranju njihov potrazni saldo ispravlja
zaduzenje prodavaonice (dugovni saldo racuna 663) i tako svodi vrijednost trgovacke

robe u prodavaonici na tro$ak nabave.

U nastavku primjerom 1. dajemo prikaz zaduzenja robe u prodavaonici.

Primjer 1. Prikaz zaduZenja robe u prodavaonici:

Dobavljaci 221 Roba u prodavaonici 663
1.727,46 2.866,50
UraCunani PDV 664 Pretporez 181
573,30 345,49

Uracunana RUC u prodavaonici 6691

911,23
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lzvor: Izrada autora prema primjeru iz poduzeca

Pri prodaji robe u prodavaonici trgovac je obvezan kupcu ispostavit racun za gotovinski
promet u obliku vrpce, potvrdnice iz naplathog uredaja. Ukupna svota naknade i
poreza treba biti razvrstana prema poreznim stopama. Prema Zakonu o fiskalizaciji u
prometu gotovinom, 2013. godine uvedene su fiskalne blagajne. Fiskalizacija je skup
mjera kojima se uvodi nadzor nad izdavanjem ra¢una za promet u gotovini (Safret, M.
et al., Zagreb 2014., str. 115.). Dva su temeljna oblika fiskalizacije: uvodenje fiskalnih
blagajni - uredaja (hardversko rjeSenje) ili uspostava sustava kontrole izdavanja

racuna (softversko rieSenje).

Prodaja robe moze se naplatiti na sljedeéi nacin (dokumentacija iz knjigovodstvenog
servisa S.G.BIRO):

e U gotovini
e kreditnim karticama
e putem transakcijskog ra¢una

Trgovina na kraju svakog radnog dana mora napraviti zaklju€ak blagajne iz kojeg je
vidljiv ukupno ostvareni promet, rekapitulacija PDV- po tarifnim grupama, i promet po

nacinima plac¢anja. Ukupni promet najprije se upisuje u knjigu popisa robe.
Slika 5. prikazuje zaklju€ak blagajne za odredeni dan.

Slika 5.: Rekapitulacija prodaje
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TG (VUYL T

TRCGOWVINA INA MAT.O
EKEEE<Z&I?]ZTCIJI;Z&C:]:LTZ& PRODAJE

20.01.2016. / kn

kn (EUR)
i Fakturni iznos: =541,73 ( 10.,..28)
2 Iznos zavisnih trosSkova: =12, 65 ( 1,66)
=i Nabavna vrijednost (1+2): =554,38 ( 72,94)
4. Iznos RUC: =209, 96 @ 20 B
5z, Prod. vrij. bez PDV (3+4) 3 =764, 34 ( 100.,-57)
6. Tznos poreza na potro3nju: =0, 00 ( 9,00}
T Iznos PDV-a za robu: =181 O ( 85,140
8. Naknada za ambalaZu: =0, 00 ( 0,00
9. Maloprodajna VEALT - (5F6F+T+8) 2 =955,43 ( 125571
10 Iznos naknade za usluge: =0, 00 ( 0,00)
11. Iznos PDV—-a za usluge: =0,.00 ( 0,00)
12. Ukupno za usluge (LO#*L1.) ¢ =0,00 ( 0,00)
1.3, Ukupno iznos raduna (9+12): =955,43 ( 125y 7L
1. Ukupno bez PDV-a (6+2) : =764, 34 ( 106G, 579
15. Ukupno 1znos PDV—a (7+10): =191,09 ( 25, id)
16. Naknada za ambalazu: =0, 00 ( 0,00)
17 Ukupno iznos rn (14+15+16) : =955, 43 ( 125, 71
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Izvor: Knjigovodstveni servis S.G. BIRO

Knjizenje poslovnog dogadaja sa prodajom robe na malo u financijskom knjigovodstvu

obuhvaca:
- priznavanje prihoda od prodaje robe na malo i evidentiranje obveze za PDV

- razduzenje prodavaonice za prodanu robu uz istodobno knjiZzenje troSkova

nabave prodane robe

Prijenos nabavne vrijednosti prodane robe na tro$ak razdoblja (konto 710) obavlja se
tako da se najprije putem preracunate stope izraCuna svota PDV-a za prodanu robu
po stopi od 25%, a zatim se izraCuna dio vrijednosti ukupno prodane robe koji se
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odnosi na uraCunanu marzu. Pritom se Koristi prosjeCna marzZa prodavaonice koja se

izraCunava na sljedeci nacin (dokumentacija iz knjigovodstvenog servisa S.G.BIRO):

Potrazna strana konta 6681
%marze prodavaoniCe=-------=-=-=m-m-mmmmmmmmm oo x100
Dugovna strana konta 663

Ako se prodana roba naplacuje u gotovini, uplata se knjizi na konto blagajne
prodavaonice (konto 1023). Gotovinu naplacenu na blagajni poduzeée je duzno
poloZiti na Ziro racun istog dana ili najkasnije sljede¢eg dana. Ako se prodana roba
naplaéuje putem kreditnih kartica, naplacena svota knjizi se na konto 115 -
potrazivanja od izdavatelja kreditnih kartica. Protustavka za napla¢enu prodanu robu
u prodavaonici je prihod od prodaje robe na malo (konto 7612). Kada je roba iz
prodavaonice prodana, treba razduziti prodavaonicu za vrijednost prodane robe.
RazduZenje se knjizi na potraznoj strani konta 663 - Roba u prodavaonici, a
protustavka je konto 710 - Nabavna vrijednost prodane robe. Nakon toga, potrebno je
razduZiti i uraCunatu marzu u prodajnoj vrijednosti robe na kontu 6691 kao i uracunati
PDV u prodajnoj vrijednosti prodane robe na kontu 663 i te svote knjizi na potraznu

stranu konta 710.

Sljedec¢im prikazom dan je primjer knjiZzenja prometa i razduzZenja prodavaonice.

Primjer 2: Prikaz knjizenja prometa i razduzenja prodavaonice

Roba u prodavaonici 663 UraCunati PDV 664

955,43 191,09

UraCunati RUC u prodavaonici 6691

302,87
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Troska nabave prodane robe 710 Obveze za PDV 281

461,47 191,09
Prihodi od prodaje robe na malo 7612 Kupci 121
764,34 172,43
Blagajna prodavaonice 1023 Kupci na kreditne kartice 1211
488,00 295,00

Izvor: I1zrada autora prema podacima dobivenim u poduzecéu

S aspekta poreza na dodanu vrijednost ulazna faktura dobavlja¢a knijizi se u propisanu

knjigu ulaznih raCuna - URA.

Slika 6.: Knjiga URA
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Knjiga URA

0d: 01,01.2016 do: 31.01.2016

Porezmacsnoica  Upaniznos Pretporez ___Pretporez §% Prefporez 1% Proporez 5% ___ Ne pod-

Brof Broj Datum  Naziv sjedidte 0B 5% 1% 2% mspoeom  Ukupno Odbjase Neoddjase Odogase Neodbjase Odbjase Neodbjase  ljede
1.8 3 1 ] § 8 [ [ 12 & W ] )

1 17318-140 01012016 CITYEX 0.0.0. ZAGRER 09406800243 000 000 285,11 %839 na 000 0.00 000 0,00 na 000 000
2202171410 01.01.2016 CITYEX D.0.0. ZAGREB 90406890243 000 000 2244 %518 7304 0,00 0,00 000 0,00 7304 000 000

3 15133080 01.01.2016 VODOVOD LABIND.OO, LABIN 40074412467 000 4698 0,00 5309 6N 0,00 000 (] 000 000 000 512
41001327133 05012016 KONZUMd 0.0 ZAGREB 26055634560 000 000 278 2848 570 000 0,00 000 0,00 570 000 000

§ 1846.0201 05012016 PLODINE d 0 0. RUEKA 92610683507 000 0,00 879 1089 220 000 000 000 000 20 000 000

6 21Pn 07012016 UNIKOMERC D.0. VELIKA GORIC 17631575832 000 0,00 19760 WM 940 0,00 000 0,00 0,00 4040 000 000
724111 08012018 VERDOO VELKAGORICA 20543250589 000 000 171042 21808 216 000 000 000 000 478 000 000

8 JRG4 1201.2016 KRKMOTO 0.0.0. KRK 69962170045 000 0,00 1374 17243 e 0,00 000 000 0,00 ) 000 000

9 IR160009838  1201.2016 GENA ZAGREBd0.0. ZAGREB 77604626413 000 000 37965 4% U9 000 000 000 000 wWn 000 000

© 12 54418 12012016 VERDOO. VELKAGORICA 20543250589 000 000 36504 650 926 000 0,00 000 0,00 0w 000 000
" s 14.01. 0 KRES 0, 66226478738 000 0,00 181,97 § 4549 0 0,00 000 000  M549 000 000
10 1827731:01/72016 15,01 2016 I 000 219960 274950 54090 00 0,00 000 000 54690 000 000
15 10R04 15.01.2016 KRKMOTO0 0.0.0 09982170045 000 000 1138 139,23 a8 00 000 000 0,00 a8 000 000
16 2401110 15012016 SIGURNOST D.O.O LABIN 63041630582 000 000 15320 980 8% 000 0,00 000 0,00 383 000 000
11 25310 10.01.2016 SIGURNOST D.0.0. LABIN 63041633562 000 000 14500 18125 %28 0,00 000 000 000 3.2 000 000
17 12KA110 19.01.2016 MXMOTO D.OO KARLOVAC 19849915564 000 000 71944 89030 17986 000 0,00 000 000 17986 000 000
19 273.RVI-1Y 20012016 PETROLLAVORIRUEKADO.O. 14728504955 000 000 15568 1946 3882 0,00 000 000 0,00 3892 000 000
13 1308V001-10  21.01.2016 AUTO ANTONIO D.0.0. SEGET 64641553504 000 000 504,90 63113 1282 000 0,00 0,00 000 162 000 000
000 4638 B7I085 110164 219880 000 0,00 (A1 000 219269 0 512

18.05.2016 152621 >
L’.‘ Knijga URA Stranca 1

Licenca za SG Biro V. Suntica Gobo




Izvor: Knjigovodstveni servis S.G. BIRO

Ostvareni promet prodavaonice prema zaklju€ku upisuje se u ukupnom iznosu u

knjigu izlaznih racuna - IRA.

Slika 7.: Knjiga IRA

Knjiga IRA

Od: 01.01.2016 do: 31.01.2016

TPO=tuzemm prigencs porezne obveze, IDD=isporuke dobara drugim drizavama Slanicama,
SiP=sastavjanje | postavijanje dobara u drugoj driam danici, NPS=isporuke NPS u EU, TUZ=u tuzemstwu, IZV=izvozne isporuke, OST=ostata

IDU=Isporuke dobara unutar EU, OUU=obavijene usiuge unutar EU. OUO=cbaviene usiuge 0sobama bez sjedita u RH,
osiobodersa

- _____Ratun Kupac (primatelj dobara ili usluge) Ne podiije2e oporezivanju i ¢ poreza 5%  13% 25%

Rb. Broj Datum  Nazwi sjediste olB znosm. TPO IDD IDU OUU OUO SIP NPS TUZ 12V OST Osn. PDV Osn. POV Osn POV
1 2 3 4 S5 6 7 8 9 10 1 12 13 14 15 16 17 18 19 20 21 2
1 1801 18.01.2016 GOTOVINSKA PRODAJA 18167544380 3677.19 000 000 000 000 0,00 000 000 000 000 000 000 000 000 000 294175 73544
2 1901 19.01.2016 GOTOVINSKA PRODAJA 18167544380 469,00 0. i X ! L 3 ’ 3 0,00 0,00 0,00 000 375.20 3,80
3 2001 20.01.2016 GOTOVINSKA PRODAJA 18167544360 95543 000 000 000 0,00 76434 191,09
4 2101 21.01.2016 GOTOVINSKA PRODAJA 18167544350 1.811,00 0,00 000 000 0,00 144880 36220
5 2201 22.01.2016 GOTOVINSKA PRODAJA 18167544350 1.583,00 0,00 000 000 000 126640 31660
6 2301 23.01.2016 GOTOVINSKA PRODAJA 18167544380 1.701.44 000 000 000 0,00 138115 34029
7 2501 25.01.2016 GOTOVINSKA PRODAJA 18167544350 1.139.30 0,00 0,00 0,00 0,00 911,44 22786
8 2601 26.01.2016 GOTOVINSKA PRODAJA 18167544350 72361 0,00 000 0,00 000 578.89 144,72
9 2701 27.01.2016 GOTOVINSKA PRODAJA 18167544350 925.00 0,00 000 0,00 000 740,00 185,00
10 2801 28.01.2016 GOTOVINSKA PRODAJA 18167544350 3.018.00 000 000 000 0,00 241440 60360
11 2901 29.01.2016 GOTOVINSKA PRODAJA 18167544380 38924 0,00 000 000 0,00 311,39 77,85
12 3001 30.01.2016_GOTOVINSKA PRODAJA 18167544360 1.396.29 0,00 000 000 0,00 1.117.038 27926
17.788,50 000 000 000 0,00 000 14.230,79 3.557.71

18.05.2016 152549 >>>

Knjiga IRA Stranica: 1

g

Ucenca za SG Biro W Sunéica Gobo

Izvor: Knjigovodstveni servis S.G. BIRO

Navede knjige URA i IRA predstavljaju osnovu za obraCuna poreza na dodanu

vrijednost.
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6. ZAKLJUCAK

Zalihe trgovaCke robe u bilanci se javljaju u aktivi kao dio imovine. Zadatak je
rac¢unovodstva trgovackih drustava koja obavljaju djelatnost trgovine da prate robu od
trenutka kada je postala dio imovine drustva do trenutka kada je prestala biti dio
imovine trgovackog drustva. U trgovackoj djelatnosti zalihe se pojavljuju u obliku robe
nabavljene s ciliem daljnje prodaje u nepromijenjenom stanju, i kao takve knjize se u
okviru razreda 6 kontnog plana. Upravljanje zalihama je skup tehnika koje sluze za
upravljanje razinom zaliha unutar razli€itih poduzeca.

Realizacija glavnih procesa u poduzecu ovisi o funkcioniranju logistiCkih procesa.
Efikasnost jednih i drugih je povezana. Dobrim ustrojem i funkcioniranjem procesa
nabave stvaraju se svi preduvjeti za ucinkovitije poslovanje poduzec¢a. Uloga nabave
iz dana u dan postaje sve izrazenija. U poCetku 80-tih godina 20. stolje¢a nabavni
troSkovi Cinili su 40% ukupnog rashoda poduzeca, a danas oni iznose 60%. To vise
nije samo aktivnost prosljedivanja narudzbenice, ve¢ bitan strateski faktor u

odrzavanju konkurentske pozicije poduzeca.

Svrha prodaje je da se proda proizvode po $to vecoj cijeni uz $to niZe troSkove.
Takoder kroz prodaju se vrsi i oblikovanje cijena. Cijene moraju biti dobro uskladene
sa proizvodom i njegovim karakteristikama te promocijom i distribucijom. U poduzecu
se prvo pristupa kreiranju proizvoda, odreduju se troSkovi proizvodnje i ostali troSkovi,

pa se sagledava da li se po takovoj cijeni proizvod moze prodati.
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SAZETAK

Predmet istraZivanja ovog rada predstavlja prikazivanje i analiziranje
racunovodstvene evidencije u trgovini od procesa nabave do procesa prodaje robe.
Racunovodstvena evidencija nabave i prodaje obuhvac¢a poznavanje elemenata
kalkulacije, aktivnosti poslovnog skladistenja, poznavanje zakonskih propisa i
pravilnika. Postupak nabave i postupak prodaje robe sastoji se od Citavog niza
povezanih aktivnosti i bitan su strateski faktor u odrZzavanju konkurentne pozicije

trgovine.

SUMMARY

The subject of this paper is presenting and analyzing the accounting records in
the trade from the procurement process to the goods sales process. Accounting
records of procurement and sales include knowledge of calculation elements,
business storage activities, knowledge of legal regulations and regulations. the
procurement process and the goods sales process. The procurement process and
the goods sales process consists of a number of related activities are strategically

important factor in maintaining the competitive position of the trade.

32



